=lite\2 — DIE PLATTFORM FUR PULL-INNOVATIONEN
Venture Client im Industrieformat: Jetzt automatisiert, bezahl- und skalierbar!

Innovatives Ideen-Management fiir Mitarbeitende und Fachabteilungen lhres Unternehmens

0 Bieter-Markplatz fiir Startups und 9 Direkte Beauftragung dank vorab @ Steigerung der

smarte Datenverarbeitung fiir gepriiften Einkaufs- bzw. Innovationsfahigkeit in Zeiten des
Venture Client Units Vergabeprozess nach geltendem Fachkréaftemangels und Erhohung
Gesetz und Vorschiften sowie einfach der Mitarbeiterbindung durch
Q Kl-gestitzte Aktivierung der anpassbar an lhre Unternehmens- innovative Startup-Losungen
»Schlummernden” Mitarbeitenden- Richtlinien (mit Mitarbeiter-Motivation)

Ideen in den bestehenden
Innovationsprozess

- vencly ist die smarte digitale Plattform fiir Nachfrage-orientierte (Pull) Innovationen

B

Unternehmens-Herausforderung: ,Tail Spend” auf Einkaufs- und Innovationsseite

Innovations- und Entwicklungsabteilungen kiimmern sich um die groRRen, strategischen Projekte und Technologien.
Sie binden dabei den Grofteil des Budgets. Die vielen, kleinen Mitarbeiter-ldeen mit groem
Optimierungspotential fir die Organisation, die jedoch interne Ressourcen bei Giberschaubarem Budget binden
wirden, bleiben auf der Strecke (Tail Spend). Durch effektives Management des Tail Spends kann die

Innovationsabteilung die Effizienz steigern, Einsparungen realisieren und sicherstellen, dass auch kleinere Projekte
und Ausgaben zur Innovationsstrategie beitragen

-  Pull-innovationsstau, da Mitarbeitenden-Ressourcen begrenzt sind, die dementsprechend die ,grof3en
Zukunftsthemen” — mit dementsprechend groRem Risiko — priorisieren.

- Ideen von Mitarbeitern werden nicht weiterentwickelt, obwohl fiir kleines Budget und geringes Risiko sehr
groRes Prozess- und Produktoptimierungspotential in sehr kurzer Zeit gehoben werden konnte

Mehrwert vencly: Der vencly — Prozess:

+ vencly vermittelt Lésungen, keine
Beratungsleistung: Umsetzung
no slides but prototypes!

+ vencly macht Ideen schnell

Mitarbeiter Startups werden Prototypen Beauftragung
beschreibt identifiziert und werden im der besten
transparent Herusforderung bieten maRgesch-  Wettbewerb Lésung
bzw. Idee neiderte Losung entwickelt

 vencly reduziert lhre F&E-Zyklen
auf 100 Tage!

Competent, schnell, ginstig, messbar

B )

vencly — die Plattform:

1. Match-Making-Plattform ,Idee sucht Lésung” mit Lichtgeschwindigkeit: 14 Tage bis zum Prototypen!
2. Kl-basiertes Tool zur ,Statup-konformen” Anforderungsformulierung fir lhre Mitarbeitenden

3. vencly-Prozess wird von ihren Experten zu Beginn einmal auf compliance gepriift und auf individuelle
Kundenanforderungen angepasst, z.B. individuelle Freigaben & Wertgrenzen

I —
vencly — Kosten:

1. Einkaufs-, Vergabe- & Innovationsworkshop ,Skallierbares Venture Clienting"” fiir max. 5.000€ (exkl. MwST)

2. Ggfs. Kosten fiir eine individuelle Implementierung, begleiteter Test-Challenge-Prozess, Aufbau einer
Venture Client Unit, Schulung Mitarbeitende, etc.

3. Ideen-Management mtl. 1.000€ (exkl. MwST, Laufzeit 12 Monate) und max. 8.743€ (exkl. MwST) pro
veroffentlichte Challenge (Laufzeit max. sechs Monate)

vencly.com KONTAKT: Lassen Sie uns gemeinsam eine professionelle
hello@vencly.com Zusammenarbeit mit Unternehmen, Startups sowie

www.vencly.com Einkaufs- und Rechtsabteilungen auf Augenhéhe fiir
nachhaltigen Erfolg aufbauen.




vencly

Antwortet ihre IT-Abteilung auch immer mit "nachstes Jahr", wenn sie mit ,low-
hanging-fruit“-Verbesserungsvorschlagen kommen?

Wirden Ihre Mitarbeiter auch gerne mit neuen, jungen Dienstleistern arbeiten,
kennen aber keine passenden Startups?

Will Ihre Einkaufsabteilung auch gerne iberschaubare Mitarbeiter-Vorhaben zu
grofRen Projekten fiir die immer-gleichen Dienstleister biindeln?

Finden sie auch Dienstleistung auf Tagessatzbasis zur Lésungserarbeitung fiir ihre
Herausforderungen nicht wirklich kreativ und inspirierend?

Hat Ihr Unternehmen auch schon mal sieben-stellige Summen fiir Projekte
ausgegeben, und das Problem war am Ende immer noch da?

Haben sie sich auch schon mal gefragt, warum Ihr Unternehmen
Unternehmensberatungen fiir Problemanalysen bezahlt und nicht fiir unmittelbar
einsetzbare Losungsansatze zur direkten Nutzer-Validierung?

Sind manche Kollegen von lhnen frustriert, weil deren Produktideen trotz Budget fir
ein "Proof of Concept" im Sande der Organisation verlaufen?

Kommt es lhnen bekannt vor, dass Mitarbeitende mit nicht ausgereiften Konzepten
Ihr Unternehmen zur Umsetzung bewegen mochten?

Fragen sie sich manchmal, ob ,Venture Client” nur ein weiteres Buzzword oder eine
echte Mdglichkeit zur Losung von lhren Herausforderungen ,in
Lichtgeschwindigkeit” ist?

Wir haben Antworten!

vencly ist wie ein smartes Rennrad fiir lhre
Innovationsvorhaben!

hello@vencly.com



