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‘“‘Progressum apuesta por dar un servicio
integral al iInversor de energias renovables’

Marco Antonio Macias CFO de Progressum Energy Developments

Progressum nacio en octubre de 2012, después de que Marco
Antonio Macias, su CEO, finalizara un MBA en la London School
of Business & Economics. Gracias a la vision global que le
ofrecio el master respecto a los aspectos financieros en el
sector de las renovables, decidi6 crear su propia empresa. Una
empresa dedicada al desarrollo de licencias de proyectos de
energias renovables como complemento a las actividades que
ya realizaba su familia a través del Grupo BESTER (construccion
llave en mano, EPC, y Operacion y mantenimiento, O&M). De
esta forma, ofrecen al inversor proyectos totalmente
integrados optimizando el valor de su inversion.

¢El futuro del planeta pasa si o si por las
energias renovables?

Al igual que hubo una Revolucién Indus-
trial en el siglo XVIII que trajo consigo gran-
des cambios e innovaciones y debido al ca-
lentamiento global causado por las emisio-
nes de gases de efecto invernadero, en mi
opinidn, estamos materializando una segun-
da revolucién industrial liderada por las
energias renovables, aprovechando los recur-
sos naturales cuyas fuentes son inagotables.

Los constantes avances tecnoldgicos en la
btisqueda de la optimizacion del CAPEX con
el objetivo de conseguir una mayor produc-
cién a un menor coste nos obligan a la actua-
lizacién y estudio continuo de nuevos retos,
mayores potencias y tipos de modulos, ma-
yores potencias de aerogeneradores, auto-
consumos, almacenamientos y generacién
de hidrogeno.

Pero como en todo, ¢los beneficios marcan
el ritmo de implantacion?

La actividad de generacién de energia a
partir de fuentes renovables, mayoritaria-
mente, es realizada por inversiones privadas
a través de fondos de inversion, y légicamen-
te buscan una rentabilidad. Esta rentabilidad
ha ido cambiando con el trascurso del tiem-
po. Hace unos afios se obtenian gracias a in-
centivos fiscales y primas estatales “Feed in
Tariff”. El costo total de la instalacién no jus-
tificaba la inversion sin estos incentivos. El
desarrollo de la tecnologia ha permitido aba-
ratar los costes hasta el punto de no ser nece-
sarios estos incentivos gubernamentales.

Hoy dia, los inversores obtienen rentabi-
lidad formalizando contratos directamente
con grandes consumidores, denominados
“PPA s”, a través de comercializadoras o
bien, acudiendo a las subastas publicas que
organizan algunos gobiernos. Ademds, la
optimizacion en el coste de las instalaciones
permite vender la energia directamente al
mercado mayorista de electricidad, conoci-
do como “pool”. Este importante cambio
en el modelo de negocio facilita la acelera-
cién de implantaciones.

Para generar estos beneficios, encontrar
la ubicacion es clave, y esta es vuestra
principal mision. ¢ Qué servicios ofrecéis a
vuestros clientes?

El objetivo de Progressum es dar un ser-
vicio integral al inversor desde el principio.
Efectivamente, la ubicacién del proyecto y
la eleccion de tecnologia son fundamenta-
les de cara a la rentabilidad. Progressum
desarrolla la licencia asociada al proyecto
desde la seleccion del lugar, peticion de ca-
pacidad de evacuacién eléctrica, permisos,
autorizaciones medioambientales, estudios
de biodiversidad, cultura, andlisis y pro-
puestas a las afecciones de todo tipo, como
servidumbres, estudios arqueoldgicos, au-
torizaciones de industria... Hasta que la li-
cencia estd lista para construir, RTB.

¢Como funciona este proceso de andlisis?
Antes de nada, debemos conocer cudles

son las necesidades del cliente para conse-

guir un desarrollo ad hoc. Aunque es un

proceso muy complejo, lo podemos esque-
matizar (en funcién de cémo tenemos es-
tructurada la empresa) de la siguiente for-
ma: comenzamos por el departamento de
Desarrollo de Negocio, que se encarga de
buscar y analizar paises, zonas geogréficas,
riesgos, rendimiento de la fuente de ener-
gia natural, tecnologia, etc. Asi mismo, nos
encargamos in house de la bisqueda y ne-
gociacion del suelo.

En paralelo, la division de Medioambien-
te del departamento de Proyectos, apoyada
por asesores locales externos subcontrata-
dos por Progressum, se encarga de evaluar
la idoneidad del potencial emplazamiento
para certificar la compatibilidad con el me-
dio natural. Sin olvidar a la divisién de Co-
nexion, la cual es un punto de inflexién para
la factibilidad del proyecto.

Una vez obtenidos los informes favora-
bles, comienzan los tramites societarios y le-
gales gestionados por nuestro departamen-
to de Administracion, que se sucederan has-
ta la construccién del proyecto.

Comenzado el procedimiento de des-
arrollo, juega un papel fundamental el de-
partamento de Disefio, asi como, nueva-
mente, el departamento de Medioambien-
te tendrd una funcién esencial de estudio
de la sostenibilidad y creacién de medidas
de mitigacion innovadoras y sinergias so-
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ciales para compatibilizar el proyecto y su
ecosistema.

Cabe destacar, la estrecha relaciéon que se
lleva a cabo desde Progressum con las Ad-
ministraciones y Entidades locales desde el
comienzo del procedimiento de desarrollo
hasta la construccién del proyecto.

¢Cudl es el valor ainadido de Progressum?

En un momento en el que el sector de
las energias renovables esta en pleno auge,
es inevitable que surja especulacién. En
Progressum tenemos un compromiso de
transparencia que nos ha brindado la con-
fianza de nuestros clientes y de las Admi-
nistraciones, y nos ha llevado al punto en
que nos encontramos.

Como hemos comentado anteriormen-
te, para nosotros es muy importante el im-
pacto social y medioambiental derivado.
Siempre que desarrollamos un proyecto
nos encargamos de investigar, disefiar e
implementar medidas innovadoras que no
solo mitiguen los posibles efectos adversos
de la planta, sino que, ademas, impulsen el
ecosistema y bienestar de la zona. Respecto
a las medidas sociales, ademas de la inver-
sion propiamente dicha, nos encargamos
de contratar a gente local para nuestros
proyectos, y promovemos acciones tales
como: patrocinios, cursos formativos, etc.

Como ejemplos de medidas sociales,
en México patrocinamos al equipo de ba-
seball femenino local, creamos un taller
de bicicletas, o hemos fomentado la visita
de estudiantes universitarios a los par-
ques. Como ejemplo de medidas mitiga-
doras, hemos sentado precedente en An-
dalucia con medidas exigentes para la
proteccién de las aves, vamos a imple-
mentar reservas naturales en el interior de
la planta, zonas de alimentacién y repro-
duccién de especies del area, asesora-
miento a los agricultores de la zona o cur-
sos de concienciacion y sensibilizacion
medioambiental a la poblacion.

¢Hacia donde camina Progressum?

En Progressum no queremos estancarnos
en el desarrollo de energias renovables co-
mo lo conocemos hoy en dia, tenemos el fo-
co puesto en los aspectos mas vanguardistas
del sector y nos estamos involucrando en as-
pectos como la Agro-voltaica y formando-
nos en temas como el almacenamiento o el
hidrégeno.

En nuestra actividad queda todo un
mundo por descubrir y nuestro objetivo
es estar a la vanguardia de los avances
tecnolégicos.
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