GUIDE POUR REUSSIR SA CAMPAGNE DE

CROWDFUNDING DANS LES ENERGIES
RENOUVELABLES EN COTE D’IVOIRE




LES 5 ETAPES CLES POUR LANCER UNE CAMPAGNE DE CROWDFUNDING

CHOISIR LA FORME DE FINANCEMENT

Le don (avec ou sans contrepartie)

Le prét participatif (avec ou sans intérét)
L’investissement dans le capital de votre
société

DEFINIR LE MONTANT A COLLECTERET LA
DUREE DE LA CAMPAGNE DE CROWDFUNDING

Aprés avoir déterminé la plateforme qui accueillera
votre projet de financement participatif, il faut
désormais s’intéresser a deux éléments indispensables
si vous souhaitez réussir votre campagne de
crowdfunding : le montant que vous espérez collecter
et la durée de la campagne.

SELECTIONNER LA PLATEFORME DE
CROWDFUNDING

Pour réussir sa campagne de crowdfunding, le
choix de la plateforme sera évidemment important.
Vous pouvez opter pour une plateforme généraliste
ou spécialisée, francaise ou internationale... mais
également utiliser votre propre site internet !

MOBILISER SA COMMUNAUTE

Pour réaliser et réussir une campagne de
crowdfunding sous forme de dons et
contreparties ou de précommandes, mobiliser
votre  communauté est primordiale et
indispensable. Sans elle, vous courez a I'échec.

REALISER UNE PAGE PROJET SEDUISANTE

Vous pensiez réussir votre campagne de crowdfunding
avec un simple texte descriptif ? Nous sommes désolés,
mais ceci est désormais impossible. Les premieres
heures du crowdfunding ont laissé place a la
professionnalisation des campagnes.




LES PLATEFORMES DE CROWFUNDING SPECIALISEES DANS LES ENR

Plateforme

Lien

Model

Segment d’intervention

Pays Cibles

Bénéfice pour l'investisseur

Taille des Projets (k€)

AFRIKWITY

BETTERVEST

ECOLIGO

ENERGISE AFRICA

FIATOPE

JAMAAFUNDING

LENDAHAND

OUKALEY

TRINE

www.afrikwity.com/

www.bettervest.com/en/

https://ecoligo.com/en/

www.energiseafrica.com/

www.fiatope.com

www.jamaafunding.com/

www.lendahand.com

https://www.oukaley.com/

WwWW.trine.com/

Fond Propres

Prét et Obligations

Prét

Prét et Obligations

Don

Don de temps et
d’argent

Prét

Don

Prét

Multiples

Efficacité Energétique et
Energies Renouvelable

Energie Solaire

Multiples

Energie Renouvelables et

Agri-Tech

Multiples

Multiples

Multiples

Energies Renouvelable et

mobilité électrique

Tunisie, Maroc, Cote d’lvoire,
Sénégal

Monde entier

Afrique et Asie

Monde Entier

Afrique

Afrique principalement

Afrique, Asie et Amérique Latine

Cote d’lvoire principalement

Afrique, Asie et Amérique Latine

Pas mentionné

Taux d’'intérét moyen de 7% sur5a 8
ans selon le projet

Taux d’intérétde 5 4 8% sur6 a 8
ans selon le projet

Taux d’intérét moyen de 5% sur
maximum 2 ans

Taux d’intérét moyen de 6% sur
maximum 3 ans

Récompense et Satisfaction

Taux d’intérét moyen de 5% sur
maximum 2 ans

Récompense et satisfaction

Taux d’intérét moyen de 7% sur5a 8
ans selon le projet

100 a 1000

25 a 2000

50 & 1000

20 a 500

50 a 1000

NA

20 a 500

0,2a15

NA



http://www.afrikwity.com/
http://www.bettervest.com/en/
https://ecoligo.com/en/
http://www.energiseafrica.com/
http://www.fiatope.com/
http://www.jamaafunding.com/
http://www.lendahand.com/
https://www.oukaley.com/
http://www.trine.com/

ETUDE DE CAS : FINANCEMENT DE L’ACQUISITION DE POMPES SOLAIRES
PAR UNE COOPERATIVE AGRICOLE

Présentation du projet

Une coopérative agricole ivoirienne souhaite
acquérir 1000 pompes solaires agricoles
pour augmenter sa production de viviers
notamment la production hors saison.

Le colt de ces équipements s’élévent a 80
000 EUR, un montant qu’elle s’est employée a
trouver.

La coopérative travaille déja avec les banques
commerciales locales et les agences de
micro-crédits. La banque locale partenaire
propose a la coopérative pour cet
investissement un prét de 80 000 EUR a un
taux d’intérét de 12%. Au regard du codt élevé
de ce prét, la coopérative a décidé de
chercher d’autres solutions sur linternet et a
trouvé le financement participatif entre
particuliers.

Une planification convaincante (Jours 1 a 10)

La coopérative a commencé par chercher tout ce qu’il pouvait trouver sur le financement participatif entre particuliers, su ce que c’était et sur

son fonctionnement. Il a également recherché les sites qui proposaient ce service, dans quelles conditions et a quel prix.

— La coopérative choisi a la suite de cette planification la forme du financement (prét) et une plateforme de financement participatif qui
comprenait déja un grand nombre d’investisseurs, tout en sachant qu’il ne pourrait pas compter uniquement sur eux.

La période de collecte de fonds (Jours 11 a 20)

Lorsque tous les documents ont été préts et minutieusement vérifiés, la coopérative les a soumis a la plateforme choisie.

— Cette documentation comprend la présentation du projet et la documentation technique et financiére (comptabilité et gestion) du projet
permettant a la plateforme d’évaluer le projet dans sa globalité. Si vous ne disposez pas de ces documents, demandez l'aide d’un
professionnel.

L’équipe d’évaluation du crédit de la plateforme a examiné les informations a la lumiére des modeles de crédit utilisés par la plateforme. Par la
suite la coopérative a regu un avis favorable de la plateforme suite a I'étape de I'évaluation du crédit.
— La plateforme évalue ainsi la capacité d’endettement de la coopérative et défini le taux d’intérét moyen qui sera proposé aux investisseurs

La coopérative pouvait étre enregistrée sur la plateforme afin que des investisseurs présentent des offres. Des canaux de communication sont

mis a disposition entre les investisseurs et la coopérative permettant aux investisseurs de poser des questions pour en apprendre un peu plus

sur le projet.

— Contrairement a une banque locale, le crowdfunding donne /‘occasion au porteur du projet de discuter directement avec les potentiels
investisseurs leur permettant ainsi de donner plus de détails du projet et créer un lien au-dela des aspects techniques et financieres.

Les investisseurs ont financé entiérement le prét de 80 000 EUR en a peine quelques jours d’enregistrement. Ce délai varie en fonction de la
nature du projet et de la communication effectuée par le porteur de projet, notamment par la mobilisation de sa communauté.

Apres I’enchére et mise a disposition des fonds (quelques jours)

Une fois I'enchére terminée, la plateforme a contacté la coopérative pour lui confirmer que le taux moyen final proposé était de 7%. Ce taux était
conforme a la moyenne pour sa catégorie et méme inférieur au taux proposé par la banque locale (12%). La plateforme a décidé de prélever le
montant du prét et les fonds se sont retrouvés sur son compte bancaire dans les trois jours ouvrables.

— La plateforme a pu lever un montant de 80 000 EUR en un temps court et avec un taux d’intérét compétitif

Période de remboursement (8 ans)
La coopérative a remboursé le prét et les intéréts chague mois pendant huit ans. Ce remboursement s’effectuait par un préléevement
automatique en faveur de la plateforme qui transférait ensuite les remboursements sur les comptes des investisseurs.



ETUDE DE CAS : FINANCEMENT DE L’ACQUISITION DE POMPES SOLAIRES
PAR UNE COOPERATIVE AGRICOLE

Indicateurs

Montant du financement
Type de financement
Taux d’intérét

Maturité de la dette

Colt de la dette

Temps moyen pour accéder aux
fonds

Autres

Plateforme Plateforme « Energise
« Bettervest » Africa »
80 k€
Prét Prét
7% 5%
8 ans 2 ans
27 179,37 € 6 048,78 €
< 3 mois

Pas de documentation particuliére a fournir

Banque commerciale
(Cote d’lvoire)

80 k€
Prét
12%

5 ans

30 963,89 €

> 6 Mois

Documentation a fournir

Commentaire

Considération d’un ratio de 80/20
(dette/fonds propres)

Financement sous la forme d’un prét avec
intérét

Taux d’'intérét moyen appliqué

Durée moyenne de la maturité du prét

Le codt de la dette est égal aux intéréts
cumulés sur la durée du prét.

Temps moyen pour boucler le processus du
financement

Généralement les banques commerciales
demandent des garanties a mettre en place
par le porteur de projet. La mise en place de
ces garanties entraine un codt pour le
porteur de projet donc sur le prix final du
projet ou du service financé.



ANALYSE SWOT DU CROWDFUNDING

MENACES

% Cadre réglementaire au niveau
national et sous-régional

OPPORTUNITES

%  Permettre aux citoyens (nationaux et la diaspora) d’'inve

et d'étre des acteurs du développement de projets ENR

%+ Réduire les barrigres d'accés au financement pour le
developpement de projets ENR

% Alternative aux outils de financement classigue

FAIBLESSES

Taux important de projets défaillants
qui peut engendrer une faillite de la
plateforme et ne plus attirer les
investisseurs




