PREZENTACJA INWESTORSKA Poznan, 14 listopada 2023 .

Wyniki finansowe
Grupy cyber Folks

za lll kwartat 2023 r.
zakonczony 30 wrzesnia 2023 r.
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>0 nas

Jestesmy grupg dynamicznie rozwijajgcych Wspieramy male, srednie i duze Nasze portfolio koncentruje sie na

sie spotek technologicznych przedsiebiorstwa w ich obecnosci skalowalnych produktach oferowanych
dostarczajgcych rozwigzania do w Internecie, automatyzacji procesow w modelu abonamentowym.

>350 tys. klientow na calym swiecie. biznesowych, komunikacji, marketingu

| sprzedazy, generujgc przy tym

~460 min PLN przychodéw rocznie®.

*przychody za ostatnie 12 miesiecy




>Dlaczego
cyber Folks?

SZYBKO
ROSNIEMY

DZIALAMY
GLOBALNIE

ZARABIAMY | DZIELIMY
SIE ZYSKIEM Z
AKCJONARIUSZAMI

Od 20 lat nasze przychody rosng w tempie
40% rocznie (CAGR), od czasu IPO (2017)
wzrosty 4-krotnie, a nasza kapitalizacja

wzrosta 5-krotnie przekraczajac 1 mid PLN.

Oferujemy rozwigzania dla ponad 350 tys.
matych, srednich i duzych klientéw biznesowych

zlokalizowanych w ponad 100 krajach.

Generujemy okoto 130 min PLN przeptywow
operacyjnych, ktére inwestujemy w dalszy wzrost,
ale rowniez dzielimy sie z akcjonariuszami.

Od poczatku naszej obecnosci na GPW

wyptacamy dywidende, ktéra co roku wzrasta.
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cyber Folks: Rekordowy wzrost wynikow finansowych

Skorygowana Zysk netto 9300 W Q3 2023 wzrost naszych
EBITDA

(mIn PLN) wynikéw finansowych miat
(mIn PLN) O
- 36 §
7 17 I-s
Zarowno w prezentowanym E
okresie, jak i w okresie 5.
porownawczym Z
ktore miatyby wptyw
) na wynik.
Q32022 Q32023

Q3 2022 Q3 2023




>Kontynuacja wzrostu
wartosci biznesowej

Skorygowana EBITDA (min PLN)

Ao

349% CAGR

1104 499

2023 cel ESOP
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>Ekosystem
produktow dla
matych i srednich
klientow (SMEs)




>Ekosystem

~ A Vercom
prOd uktow SMEs cyber Folks .
- (obecnie)
)
82
: D
)
=
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Enterprise: 0.5k klientow
STRUKTURA KLIENTOW
: . . 000000000
Historycznie segment Vercom obstugiwat XXX
000000 0O0COCOS
gtéwnie duzych klientow (tzw. Enterprise). 2999999998
. 00000000 OCO
Po przejeciu spotek FreshMail oraz eecsecccccce
MailerLite, dostawcéw rozwigzan e-mail SMEs: 75k klientow
marketingu dla matych i srednich L;J SMEs: 250k klientow
n

przedsiebiorstw, Vercom zmienit strukture
odbiorcéw swoich produktéw. Obecnie mali
i Sredni klienci (tzw. SMEs) generuja

wiekszos¢ marzy segmentu Vercom.

Q3 2023 Q3 2023




>Ekosystem
produktow SMEs

STRATEGIA PRODUKTOWA

Oba segmenty Grupy tj. segment
cyber_Folks i segment Vercom posiadaja
bogata oferte produktow ,,LITE” tj.
produktow tatwych w obstudze
przeznaczonych dla klientow nie
posiadajgcych wiedzy technicznej tj. matych
| Srednich klientow biznesowych.

Taka oferta pozwala Grupie dostarczac
ekosystem produktéow niezbedny do

prowadzenia dziatalnosci w Internecie.

A
cyber_Folks Ve“"o'.m
(obecnie)
$$$
eeeoc0oeo0oooo
000000000
eeeoeoeo0oooo
o0 0aaacaaan
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$3 @ Lol Bl il ) ee0e D 49 PLN/mc (komunikacja SMS)
oewe000
aeaaeaaeaaea
62 PLN/mc (hosting WordPress GQO!)
$ @ 49 PLN/mc (e-mail marketing)
45.75 PLN/mc (hosting cyber_GOQO!)
29.99 PLN/mc (Billz) A 49 PLN/mc (komunikacja PUSH)

*Przedstawione produkty i ceny majg charakter wytgcznie referencyjny i zostaty uzyte na potrzebny niniejszej prezentacji. Szczegétowe cenniki dostepne

sg nha stronach internetowych wybranych marek wchodzgcych w sktad Grupy cyber_Folks. Aktualne ceny mogg sie rozni¢ zaleznie od wybranego pakietu,

okresu abonamentu, znizek oraz innych zmiennych.
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>Kluczowe efekty
strateqil
koncentracji na
SMEs

WYZSZA MARZA

DYWERSYFIKACJA

EKOSYSTEM

Produkty kierowane do matych i srednich
klientéw biznesowych (SMEs) charakteryzujg
sie wyzsza marzowoscia, w porownaniu do
produktow dla duzych przedsiebiorstw. Tym
samym zwiekszamy naszg marzowos¢ na
poziomie EBITDA i zysku netto, co jest
widoczne w wynikach finansowych Q3 2023,
wzrost naszej marzy w Q3 2023 nie jest zwigzany
z redukcjg kosztow, a ze zmiang tzw. mix’u

klientow.

Koncentracja na SMEs zapewnia nam wiekszg
dywersyfikacje naszych przychodow ze wzgledu

na wielkosc, sektor oraz rynek dziatalnosci klienta.

Jestesmy tzw. one-stop shop — oferujgcym
ekosystem produktéw niezbedny do
prowadzenia biznesu. Nasze portfolio produktow
jest sprzedawalne do catej bazy klientow

wszystkich segmentow.
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>30% organicznego
wzrostu wyniku
EBITDA

Skorygowana EBITDA (min PLN)

+15k

nowych klientow

Q3 2022

+4 pkt. %

wzrost marzy

Q3 2023

Ao
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( >Jestesmy
N, silng i przyjazng
marka

technologiczng




Jako Rozwdj Portfolio:
stawiamy na R&D

Q2 22 Stores — kreator sklepow

internetowych
Wprowadzamy na rynek nowe

produkty z obszaru e-commerce
oraz wykorzystujgce Al aby
zwiekszycC efektywnosc¢ dziatan
naszych klientow.

Q4 22 Al — kreator domen Al

Q1 23 MessageFlow — globalny
produkt do komunikacji
wielokanatowej

Ao

Dobra robota! Teraz wybierzmy szablon do Twojego sklepu. Przygotowalam dia Ciebie
i sig spodobal. Jesil pézniej zmienisz zdanie, bez zadneg

cyber_Folks"  srores BILLZ DOMENY- HOSTNG - WORDPRESS - SSL- INSPIRACJE -  POMOC

SA104 499

Drag & Drop Editor -
__Stores oparty o Al e-mail
Twéj gotowy % marketing editor

Monitoring — monitoring

postawiony w 15 .
pozycji w Google

Billz — program do faktur

Premiera kolejnych
produktow wkrotce




Stores: Kreator sklepow
Internetowych

to kompleksowe narzedzie do tworzenia sklepow
Internetowych, w ktorym znajdziesz wszystko, aby tatwo i
skutecznie rozpoczgc, prowadzic i rozwijac sprzedaz online.

~ 100 nowych sklepow tylko w X 2023

Pozytywne opinie uzytkownikéw _

Zachwyca nas intuicyjnosé, prostota obstugi i wygoda.
Dodawanie nowych produktow to teraz przyjemnosc¢, a gotowe
szablony sprawiajg, ze tworzenie sklepu jest bardzo proste.
Zespot wsparcia dziata btyskawicznie, eliminujgc trudnosci. Dzieki
_Stores moglismy skupi¢ sie na rozwoju biznesu, pozostawiajgc

konfiguracje w rekach ich zespotu.

WSZYSTKO

Po migracji sklep teraz nie tylko prezentuje sie wizualnie
atrakcyjnie, ale takze zapewnia niezbedne narzedzia do
efektywnej sprzedazy. Sklep stanowi solidne wsparcie dla
naszej sprzedazy stacjonarnej. Nasza strona takze znaczgco
poprawita swojg widocznos¢ w wynikach wyszukiwania,
osiggajac lepsze wyniki SEO niz 99% konkurencyjnych stron

w naszej kategorii.
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Budujemy
dzielgc sie wiedza
dOS’Wiadczeniem z udziatem przedstawicieli marki cyber_ Folks

uczestnikow naszych webinar’ow

uczestnikéw konferenciji

uczestnikow kursu tworzenia stron www

uczestnikdw naszego kursu e-commerce

Lo

KURATOR SCENY C = cyber_Folks”

y  KACPER
@ SHOCZVLAS 5 recept, ktore pozwola

budowaé diugofalowa =
rynku i zyskowny bizne
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>Perspektywa
potencjalne]

kontrybucji Al

B =8/TDA (min PLN)

cel EBITDAwg. ESOP (min PLN) Q
o
potencjat nowych produktow Al I(-I%
|
o}
>,
165
137
104
(a4
44 56 nowe produkty wykorzystujgce
=u il

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027




Cel: Jednorozec

Naszym celem jest powtdrzenie wzrostu realizowanego od czasu IPO,
a w konsekwencji zostanie jednym z niewielu polskich jednorozcow.

Cel ten osiggniemy poprzez:

> >

POZYSKANIE 1 MLN
KLIENTOW

DALSZY
WZROST ARPU

Wzrost organiczny oraz
akwizycje na globalnym rynku

Zwiekszenie oferty produktowej

w szczegolnosci w obszarze
produktow dla sektora e-commerce
oraz wykorzystujgcych Al
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Q3 2023 .
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>Wyniki finansowe




wzrost wynikow

W Q3 2023 Przychody:
108.4
/3.8
_ _ 49.4
Wybrane skonsolidowane dane finansowe:
(tys. PLN) Q32022 Q32023 Zmiana (min PLN) s
Przychody ze sprzedazy 108 385 120 169 11% Q3 2020 Q3 2021 Q32022 Q32023 =
Koszty jednorazowe 467 878 88% '::_I
Skorygowana EBITDA 27 874 36 232 30% =
m-u
Amortyzacja -7 283 -8 218 13% 3
Koszty finansowe netto -12 443 -11 463 -8%
Podatek dochodowy -2 811 -76 -97% Skorygowana EBITDA:
Zysk netto 5049 16 822 233%
Zysk netto przyp. na 2084 10029  236% 27.9
akcjonariuszy jedn. dom. 19 4

15.0

Q3 2020 Q3 2021 Q3 2022 Q3 2023

(min PLN)




EBITDA na
przeptywy operacyjne

Srodki pieniezne z dziatalnosci operacyjnej
(mIn PLN) w ujeciu ostatnich 12 miesiecy

42,4% NS

Wybrane skonsolidowane dane finansowe:

Q32022 Q32023

(tys. PLN) LM LTM Zmiana %
?;c;cri:(i:;inegjiezne netto z dziatalnosci 00 055 125 267 399 él
CAPEX & R&D -18 959 -13 519 -29% %
Ptatnosci leasingowe -8 074 -9 622 19% Z
Unlevered FCF 63 022 102 126 62%

Spfaty kredytow i pozyczek -22 538 -41 390 84%

Odsetki zaptacone -13 502 -28 238 109% 21

N B

Wolne srodki (przeptywy) pieniezne 26 963 17 985 -33% 03 Q3 Q3 Q3 Q3 Q3

2018 2019 2020 2021 2022 2023
LTM LTM LTM LTM LTM LTM




Obnizylismy juz teraz poziom
zadtuzenia do poziomu docelowego
planowanego na koniec 2023 .

Informacje z Prezentacji Q1.2023 Raport Kwartalny

<2,0

2018 2019 2020 2021 2022 *CEL 2023

*CEL 2023: Docelowy poziom dtugu netto do EBITDA w 2023 r.

Naszym celem na 2023 byto zejscie

do wartosci <2,0 relacji dtug netto vs.

EBITDA. W Q3 2023 doszlismy do
planowanego poziomu.

Q3 2023
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Obnizylismy juz teraz poziom
zadtuzenia do poziomu doceloweg
planowanego na koniec 2023 r.

Wieksze mozliwosci akwizycyjne:

Nizszy poziom zadtuzenia ponownie
zwieksza nasze mozliwosci akwizycyjne
przyblizajgc nas do celu 1 min klientow

CEL 2023
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Wieksze mozliwosci dywidendowe: ~
Wyzsze przeptywy pieniezne zwiekszajg & Y

*
tttt
*

nasze mozliwosci w zakresie dystrybucii
zysku do akcjonariuszy

*
*
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>cyber Folks dla
Akcjonariuszy
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>Co myslg o
nas nasi
Inwestorzy?

WYNIKI ANKIETY

Po publikacji ostatniego raportu okresowego
(Q2 2023) zapytaliSmy naszych inwestoréw
jak oceniajg rozwoj cyber_Folks. Wyniki
przeprowadzonej ankiety wskazujg na
pozytywny odbidér naszej dziatalnosci

przez posiadaczy naszych akciji.

JAK OCENIASZ
ROzZWOJ
CYBER FOLKS?

JAK OCENIASZ
NASZE DYNAMIKI
WZROSTU?

JAK TRAKTUJESZ
INWESTYCJE W
CYBER_FOLKS?

pozytywnie ocenia rozwoj cyber Folks

uznaje dynamiki wzrostu cyber_Folks za

atrakcyjne na tle innych spotek technologicznych

traktuje inwestycje w cyber_ Folks jako

inwestycje diugoterminowa (powyzej 3 lat)
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Dywidenda

Od poczagtku naszej obecnosci na GPW dzielimy
sie zyskiem z Akcjonariuszami wyptacajac
dywidende, ktéra jest co roku wyzsza.

(min PLN) 'i
13
3 10
4 4

2019 2020 2021 2022 2023




Akcje

Na koniec Il kwartatu 2023 r. notowania
cyber Folks byty na poziomie o 68,5%
wyzszym niz na poczatku 2023 r.

Od poczatku 2023 r. do 13 listopada 2023 r.
kurs akcji wzrést o 72,3%.

Ao

Notowania akcji cyber Folks

SA104 499

IX X Xl XIl I Il [l A\ \% Vi VIl VIl IX

2022 2023
Wolumen cyber_Folks cyber_Folks (kurs zamkniecia) —S\WIG80




Program Korzysci dla Inwestorow

Uruchomilismy zapowiadany przez nas program lojalnosciowy dla
klientow, ktorzy jednoczesnie sg naszymi inwestorami. Liczymy, ze
dodatkowe benefity powiekszg grono interesariuszy cyber Folks.

Dzieki programowi klienci posiadajacy:

0
<

min. 50 akcji cyber_Folks

SA104 499

otrzymujg znizki o wartosci ok. 10% na wybrane produkty i ustugi
min. 100 akcji cyber_ Folks
otrzymujg znizki o wartosci ok. 20% na wybrane produkty i ustugi,

oraz darmowy monitoring SEO

Jestesmy pierwsza spotke technologiczng
na GPW z programem lojalnosciowym!

WIECEJ INTERESARIUSZY

WIEKSZE ZAINTERESOWANIE AKCJAMI WZROST LICZBY KLIENTOW



TOP-PICK sektora
technologicznego do
portfela inwestora

Na drodze do
MWIG40!

mWIG 40

Pozycja w sWIG80

Lata 2019-2022 to pozycja
cyber_Folks wg grudniowej rewizji
portfela przez GPW. Obecna
pozycja, zgodnie z danymi
publikowanymi na stronie
https://gpwbenchmark.pl/, wg stanu
na koniec ses;ji 10 listopada 2023 r.

POZYCJA 11

P2t SZYBKO
ROSNIEMY

POZYCJA 37
POZYCJA 31
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POZYCJA 55

2019 2020 2021 2022 2023 CEL

o MAMY SKALE
0/@\’ | DZIALAMY
GLOBALNIE

ZARABIAMY | DZIELIMY

SIE ZYSKIEM . s
Z AKCJONARIUSZAMI s R,


https://gpwbenchmark.pl/

cyber_Folks” cyber_Folks”

Jakub Dwernicki Robert Stasik Mateusz Paradowski

Prezes Zarzadu Wiceprezes Zarzadu m.paradowski@innervalue.pl

+48 516 089 279
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