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Misja R22:

umozliwienie naszym klientom

| partnerom re-kalibracji

| re-skalowania ich dziatalnhosci
poprzez dostarczanie know-how
| technoloqii
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O nas:

W 1999 roku stworzyliSmy jedng z pierwszych firm
hostingowych w Polsce. Od tego czasu
przeskalowaliSmy naszg dziatalnos¢ na nowe sektory
i rynki, zyskujgc zaufanie >340 tys. klientdéw oraz
generujgc >410 min PLN przychoddw rocznie.

Dzis jestesmy grupg dynamicznie rozwijajgcych sie
spotek technologicznych dazacych do wspierania
matych, srednich i duzych przedsiebiorstw w ich
obecnosci w Internecie, automatyzaciji proceséw
biznesowych, komunikaciji, marketingu i sprzedazuy.

Nasze portfolio koncentruje sie na skalowalnych

produktach oferowanych w modelu abonamentowym.

Dostarczamy produkty w ramach cateqgo tancucha

wartosci - od tworzenia wtasnych rozwigzan, przez ich
utrzymanie od strony technologicznej, po kompleksowg

sprzedaz i obstuge klienta.
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Zespot: >1000 profesjonalistéw w >30 lokalizacjach

§

lonut Ariton Adrian Chiruta Jacek Duch Jakub Dwernicki Katarzyna Garbaciak Krzysztof Grzeda Anna Harris Katarzyna Juszkiewicz Piotr Karwatka Tomasz Karwatka
co-CEO co-CEO Przewodniczacy Zatozyciel & CEO Dyrektor Zarzadzajacy Zatozyciel & CEO Chief Growth Officer Dyrektor Zarzadzajacy Doradca Zarzadu Doradca Zarzadu
cyber_Folks Romania cyber_Folks Romania Rady Nadzorczej R22 R22 & cyber_Folks Email Labs Profitroom Profitroom cyber_Folks R22 R22

Konrad Kowalski Petra Krajacic Marek Kohut Karolina Latos Adam Lewkowicz Dawid Medrek lima Nausedaite Artur Pajkert Tomasz Pakulski Natalia Pawlak
CFO CEO CEO COoO0 Zatozyciel & CTO Zatozyciel & CEQ Zatozyciel & COO Head of Marketing (e10]0] Chief Product Officer
cyber_Folks cyber_Folks Croatia Profi SMS FreshMail Vercom PushPushGo MailerLite cyber_Folks \VVercom \VVercom

Pawet Pindera Ignas Rubezius Marika Rybarczyk Pawet Sala Indre Sizovaite Robert Stasik tukasz Szatasnik Krzysztof Szyszka Grzegorz Warzecha Mitosz Wéjcik
Zatozyciel & CEO Zatozyciel & CEO Dyrektor Zarzadzajacy Zatozyciel & CEO Head of Marketing VP & CFO CFO Zatozyciel & CEO Zatozyciel & CEO Zatozyciel
Sellintegro MailerLite Oxylion FreshMail MailerLite R22 Vercom Vercom User.com Appchance / Center.ai

*sylwetki kluczowych cztonkéw zespotu R22 w kolejnosci alfabetycznej
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[ IS
360° Ekosystem

SaaS dla e-commerce

kreator sklepdéw internetowych
kreator tresci
profilowane szablony

__Stores

software dla hoteli
booking engine
channel manager

Profitrooml"J

hosting: WordPress, WooCommerce, PrestaShop
domeny rejestracja i transfer
ochrona danych

serwery i infrastruktura
Internet i telewizja

0:-:g|i0n ;:g zenbox.pl
{@F appchance
e-maile marketingowe i transakcyjne

notyfikacje push web i mobile
SMS marketing

voice
éo RCS
a9
Sy VERCOM mailer i3
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m m E - I_ ™ R.E/I)}:‘: SMS, EMAIL & PUSH EXPERTS
— @ maillLabs
- Serwer b i S o) g ProfiSMS

PUSHPUSHE () FRESHMAIL

e-maile marketingowe
MarTech

web dev & design

i0S & Android dev

AromaTyzec’®

mailer m ) FRESHMAIL

user.com Center.di

integracje B2B {0} appchance

‘OL Sellintegro  uUser.com

*R22 wybrane marki
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QA

Customer
Journey

Dostarczamy wysokiej
jakosci produkty uzywane
w codziennym zyciu




Customer Journeuy:

. Zbuduj swoj Prowadz komunikacje z Automatyzuj proces
Hosting I smos . CPaaS . : I8 : 7 . d=dlp J
obecnos$¢ w Internecie: klientami poprzez narzedzia biznesowe:

omnichhannel:

- rejestracja domen - e-maile marketingowe i transakcyjnie - integracje B2B
- hosting WordPress, WooCommerce, PrestaShop - notyfikacje SMS - integracje e-commerce
= narzedzia dla sklepdw internetowych = notyfikacje push web i mobile -+ dedykowane rozwigzania software
~  ochrona danych »  voice (sklepy internetowe oraz hotele)
= serweryiinfrastruktura - RCS
|

e

)

I: i

I: i

I: i
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I: i

EImm

’)22 Raport roczny 2022 | 27/03/2023 7



Kluczowe informacje: Satysfakcja klienta jako gtéwny czynnik rentownego wzrostu

. . l CFO netto (min PLN)

2018 2019 2020 2021 2022

Globalna Wysoka jako$é ustuqg & Stabilne i rosnace
dywersyfikacja Lojalnos¢ klientéw przeptywy pieniezne

X2 powyzej sredniej rynkowej ~40% CAGR

Oferujemy rozwigzania dla matych, srednich Wyjatkowo wysoki stosunek jakosci do ceny Wysoka konwersja EBITDA na przeptywy

i duzych klientéw biznesowych daje nam najwyzsze oceny klientéw w branzy, pieniezne z dziatalnosci operacyjnej (95%)
reprezentujgcych szeroki wachlarz sektoréw potwierdzone wynikiem NPS na poziomie >70(3) zapewnia bezpieczenstwo naszej dziatalnosci.
i rynkow. oraz srednim czasem odpowiedzi na zgtoszenia

do obstugi klienta <10 minut.

Zrédta: (1) Retently - B2B Software & Saa$S Industry sredni NPS: 40, Hosting & Cloud Industry $redni NPS: 25, (2) NPS wybranych marek R22.
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QA

Nasze
doswiadczenie

Ponad 20 lat budowania
biznesdw cyfrowych




Ponadprzecietny wzrost poprzez tgczenie przeje¢ ze wzrostem organicznym

446
R22 IPO
CAGR: 40,0%
o 9 (o
Przychody R22 (min PLN) 336
247
170
2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

*Dane obejmujg rowniez wyniki finansowe Profitroom i Sellintegro, ktore konsolidowane sg jedynie przez udziat Grupy w wyniku netto (brak konsolidacji na
poziomie przychodoéw i EBITDA). Grupa R22 posiada opcje przejecia pakietu kontrolnego w obu spotkach.
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Rynek

Od firmy lokalnej do
globalnego gracza




Rynki: Ekspansja na >100 rynkow

© Lokalizacje zespotu R22 ] R22HQ | R22 TOP rynki
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Rynek: x50 wzrost rynku docelowego poprzez ekspansje

produktowa i geograficzng

Cel: Utrzymanie wzrostu poprzez:

— Ekspansje produktowsg: Wykorzystanie nowych mozliwosci
w segmencie SaaS poprzez rozszerzenie portfela produktow
w celu kreowania dodatkowej wartosci poprzez dopasowanie
do konkretnych potrzeb klientow.

— Ekspansje segmentowa: Zwiekszenie bazy klientéw poprzez
ekspansje na nowe segmenty zréznicowane pod wzgledem
wielkosci, branz i lokalizacji klientow.

— Ekspansje globalna: Wykorzystanie synergii wynikajgcych
z przejecia MailerLite, z koncentracjg na globalnych
mozliwosciach cross-sellingu i up-sellingui.

Wartos¢ Rynku:
50 mld USD do 2025 CPaaS: Wejscie na

globalny rynek
CPaaS

SaaS: Wejscie na swiatowy
rynek oprogramowania
e-commerce

9,8 mid uso

Hosting: Wejscie na rumunski i SaaS: Wejscie na $wiatowy rynek
chorwacki rynek hostingu oprogramowania do zarzgdzania
hotelami

Informacje dla wybranych segmentow

Zrodta: Hosting - estymacija wtasna na podstawie informaciji wewnetrznych oraz informacji nt. wartosci przychodéw na podstawie Statista: “data processing, hosting and related activities®, Saa$S:
Hotel Management Software - Research and Markets: ,Hotel Property Management Software Market Research Report”, SaaS: E-commerce Software - Grand View Research: ,E-commerce Software

Market Size, Share& Trends Analysis Report”, CPaaS - Statista.

27
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R22 zyskuje klientéw na catym sSwiecie

60% Przychody zagraniczne
jako % przychodow ogdtem WZROST

(%)
>50%
50%
42%
40% L
30%

30% L

21%
20%
10%

0%
2020 2021 2022 (PF)* CEL

*z uwzglednieniem wynikéw MailerLite za okres 12 miesiecy (2022 r.)
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QA

Dynamika
Wzrostu

Skuteczne przeksztatcenie
strateqii w wyniki finansowe




Przychody: Przyspieszone tempo wzrostu przy wysoce
zdywersyfikowanej strukturze przychoddw

36,5% CAGR 446
400

350 336

500  Przychody
(mIn PLN)

450

300

247

250

200

150

100

50

2018 2019 2020 2021 2022
Hosting mCPaaS mSaaS*

*segment SaaS: Dane segmentu obejmujg rowniez wyniki finansowe Profitroom i Sellintegro, ktére konsolidowane sg jedynie przez udziat Grupy w wyniku netto
(brak konsolidacji na poziomie przychodow i EBITDA). Grupa R22 posiada opcje przejecia pakietu kontrolnego w obu spotkach.
*segment Telekomunikacja: od dnia 14 czerwca 2022 r. spétka Oxylion S.A. jest przyporzadkowana do segmentu CPaaS
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EBITDA: Potwierdzenie wartosci biznesowej

120 Skorygowana

35,4% CAGR
104

CBITDA

(min PLN) 1
| ..
80 e -

. o
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40
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0

2018 2019 2020 2021 2022
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Zysk Netto: Ciggta rentownosc¢ i generowanie
przeptywow pienieznych

45  Zysk Netto (min PLN) s
1% CAGR
40

40 7

35

..-7 3 3
27
20
20 ...-:7
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Klienci: Stabilnos¢ dzieki zaufaniu >340k klientow

400  Klienci

(tus.)
350 7 340 ' -
.~ 300 5

300 - ,
250 - - o
200 |Il||| ]
150 ‘
100

50 b

0

2021 2022
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ARPU*: Potwierdzenie unikalnej wartosci oferty

1200 ARPU
(PLN)

19,8% CAGR

1024

1000

85

800
., 709
600

400

200

2018 2019 2020 2021 2022

*ARPU: Z wytaczeniem TOP 10 klientéw generujacych 11% przychodéw (estymacja wtasna).
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Ambitne cele ESOP

Cele EBITDA w programach motywacyjnych cyber_Folks i Vercom

(min PLN)

2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027

@ cyber_Folks EBITDA Il Vercom EBITDA B cuber_Folks cele ekonomiczne w programie motywacyjnym (EBITDA) Vercom cele ekonomiczne w programie motywacyjnym (EBITDA)
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O

Podsumowan

| kwartat 2023 r.




R22: Ponad 31,6 min PLN EBITDA

Skorygowana EBITDA Gtowne czynniki wptywajgce na wynik EBITDA w | kwartale 2023 roku:

= wzrost organiczny dwdch gtéwnych segmentdéw

3[' 6 (cyber_Folks oraz CPaaS)
9

—  dynamiczny wzrost MailerLite

(spotki przejetej w potowie 2022 roku)

—  silna ekspansja na rynku globalnym

(>340 tys. klientow zlokalizowanych w >100 krajach)

21,3

Jednoczesnie wyniki spdtki caty czas wspierajg globalne trendy

w zakresie cyfryzaciji, automatyzaciji biznesu i wykorzystania Al.

W dtugiem terminie R22 ro$nie w tempie 30-40% r/r, rosta tak zarobwno w
czasach przed-covidowych, okresie covidowym, kiedy caty sektor ustuqg
cyfrowych odnotowat nienotowane wczesniej dynamiki, jak rowniez w
okresie post-covidowym. Co potwierdza wartosé skorygowanego wyniku

EBITDA w Q12023 wynoszaca blisko 32 min PLN (wzrost 48% r/r).

(mlIn PLN)

Q1 2022 Q1 2023

’222 Raport roczny 2022 | 27/03/2023 23



R22: Zysk netto wzrdst do
ponad 14 min PLN

14,

(mlIn PLN)

Q1 2022 Q1 2023

Gtdwne czynniki wptywajgce na Zysk Netto w | kwartale 20235 roku:

—_)

wzrost organiczny dwoéch gtéwnych segmentéw

(cyber_Folks oraz CPaaS) oraz rosngace wyniki MailerLite

wzrost kosztoéw finansowych w efekcie wzrostu stdép procentowych
w porownaniu do Q12022. W kolejnych kwartatach w zwigzku ze
stabilizacjg stép procentowych, umocnieniem ztotego i spadkiem
poziomu zadtuzenia, nalezy spodziewac¢ sie spadku kosztow

finansowych

pozytywny wptyw zysku netto osiggnietego przez jednostki

stowarzyszone

Raport roczny 2022 | 27/03/2023
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Dynamiczny rozwdj Profitroom

Profitroom - dynamiczny wzrost przychodéw i zyskoéw

Profitroom to dostawca technologii rezerwacyjnych dla obiektéw hotelowych w modelu SaaS
oraz innych rozwigzan wspierajagcych sprzedaz i marketing online. Pozwalajg one gosciom na
rezerwacje i ptatnosc¢ za pobyt, a hotelarzy zaopatrujg w rozwigzania typu CRM, system
mailingowy oraz dajg mozliwo$¢ zarzagdzania sprzedazg na portalach posrednikéw takich jak
Booking.com, Expedia, Airbnb itp.

W Q1 2023 Spédtka utrzymata wysokie kilkudziesiecioprocentowe tempo wzrostu zwiekszajac
przychody +43% r/r

Wynik EBITDA w Q12023 wzrést ponad 4 krotnie w ujeciu r/r i wyniést ponad 3,5 min z¢

W wynikach Q12023 widac¢ efekty znacznych wydatkdéw poniesionych w poprzednich latach
na zbudowanie zespotu i know-how w zakresie ekspansji na rynkach zagranicznych oraz rozwaj
technologiczny. Wyniki Q1 potwierdzajg trwato$¢ modelu biznesowego, ktdéry generuje
stabilne i rosngce przeptywy pieniezne w dtugim terminie.

2

Profitroom

Przychody(®:

16,0
14,0
12,0
10,0
8,0
6,0
4,0
2,0

0,0

EBITDA:

3,5
3,0
2,5
2,0
15
1,0
0,5

0,0

15,
10,6
(mIn PLN)

Q1 2022 Q12023

+361%

3,5

0,7

Q1 2022 Q12023

(min PLN)
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Globalny rozwéj Grupy R22

Ponad nowych 4 tys. klientéw MailerLite w marcu:

-  Systematyczny wzrost liczby klientéw

—  Doskonata rozpoznawalnos¢ marki — MailerLite znalazt sie w pierwszej
trdjce rozwigzan do e-mail marketingu wedtug Forbes

Organiczna ekspansja zagraniczna Profitroom:

= Ponad 70% wzrost r/r przychodéw na rynkach zagranicznych, ktére w samym
Q12023 osiggnety blisko b min zt.

=  66% wzrost wartosci rezerwacji na platformie, ktére przekroczyty 530 min PLN

- Wzrost liczby podpisywanych umoéw, ktére przyniosg efekty w kolejnych
kwartatach. Kluczowa wartosé biznesu zawiera sie w lojalnej, stabilnej bazie
klientéow, ktérzy kazdego roku generuja coraz wieksze przychody korzystajac
z narzedzi Spoé+tki, co obrazuje wskaznik NER (Net Expansion Rate ), ktory
wyniost w Q12023 127 %
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cyber_Folks: Buduje miedzynarodowa marke

cyber_Folks rozpoczyna konsolidacje marek na
rynku rumunskim i chorwackim.

cyber_Folks"

JestesSmy pierwszym mxHost
(r;ajwiekszgmjf Gazduirero —> konsolidacja 2023 r.
ostawca ustug
_> . .
hostingowych TLH konsolidacja 2023 r.
w Rumunii RoHost - konsolidacja 2023 r.
Hostvision konsolidacja 2023 r. cyber_Folks"
xServers —  konsolidacja 2023 r. e
JestesSmy drugim
H g Avalon —  konsolidacja 2023 .

najwiekszym
dostawca ustug
hostingowych
w Chorwaciji
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R22: Rozwijamy nowe produkty

_Stores to prostu w uzyciu kreator sklepoéw
internetowych. Narzedzie skierowane jest przede
wszystkim do osdb nietechnicznych oraz prowadzacych
tradycyjny biznes. Dzieki tatwosci konfiguraciji, petnemu
pakietowi ustug (hosting, domena, SSL) oraz wsparciu
zespotu cyber_Folks w zakresie optymalizacji sprzedazy,
przedsiebiorca moze skupic sie na prowadzeniu swojej
dziatalnoscii rozwoju marki.

__Stores

= MARVELOUS

Twoj gotowy

stworzony w 15
minut

Korzystaj ze sklepu i jego wszystkich funkcji przez 14 dni.
Bez karty kredytowej i jakichkolwiek innych zobowiazan

Stores

— _Stores - petna wersja juz online.

W kwietniu 2023 r. premiere miata
petna wersja narzedzia.

Narzedzia dla e-commerce i wykorzystanie Al

Zespoty Grupy R22 konsekwentnie pracujg nad rozwojem
produktdéw i ustug, wprowadzaniem nowych
funkcjonalnoscii optymalizacji. W szczegdlnosci
koncentrujemy sie na wspieraniu cyfryzacji biznesu i
sprzedazy online oraz wykorzystaniu rozwigzan z zakresu
sztucznej inteligencii.

§ Moketig v ' ’ ey g ¥ Saaeery

Stwirz szablon + e >
D L@

Merry Christmas
‘ilupp\ ‘New Year

T
2 izl

WES (S

|&'r:;ic,\‘ 7 SWIAT e‘)

O FresHmaAL

Filtruj

( A pleasure to help today... w
X

Zabezpiecz marke poprzez rejestracje najczesciej wybieranych domen

Hey again! ¥ Can | change

29,00zt DDODAJ DO KOSZYKA

my plan during the active
('a Diet4You subscription?

Cyber_ FO]. ksTM 59,00zt DDODAJ DO KOSZYKA

>

Sure, you can change your plan
at any moment. All you need to
do is contact the dietitian
assigned and discuss your
nutritional needs. The dietitian

will then activate the new plan
inside your account. @
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_Stores: Cyfryzujemy biznes i zwiekszamy efektywnosc¢ e-sklepow

Migracja z innej platformy

Migracja na prostsze, stabilniejsze i tansze rozwigzanie,
pozwalajgce klientowi skupi¢ sie na sprzedazy i rozwoju
marki, zamiast na traceniu czasu na konfiguracje duzej
liczby niepotrzebnych funkcjonalnosci.

kossie 5 7 B

NOWOSC ODZIEZ DODATKI O NAS

Kossie.pl St

Cufryzacja tradycujnego biznesu

Stworzenie nowej strony lub zamiana strony typu
wizytédwki na strone e-commerce, umozliwiajgcg dotarcie z
ofertg do nowych klientdéw, spoza lokalnego rynku
funkcjonowania przedsiebiorstwa. W szczegdlnosci
poprzez poprawe pozycji w Google, a w konsekwenc;ji
zwiekszenie kontaktéw i zapytan.

Baseny Poznan SKLE v  ONAS  BUDOWA BASEN OW v KATALOG AKCESORIOW  KONTAKT Qa &2 O W@

Nowy asortyment

Szeroka oferta dla twojego basenu

BasenyPoznan.pl
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Potaczenie R22 z cyber_Folks

Zgodnie z projektami uchwat, Zwyczajne Walne Zgromadzenie (zwotane na dzien 26
czerwca 2023 r.) podejmie decyzje o potaczeniu R22 S.A. z cyber_Folks S.A. - spotkg
zalezng od R22 S.A.

Proces ten ma na celu m.in. uproszczenie struktury Grupy oraz komunikacji zewnetrznej

Z punktu widzenia inwestordéw i akcjonariuszy proces ten bedzie wigzat sie przede
wszystkim ze zmiang nazwy R22 na cyber_Folks. Nie zmieni sie liczba akcji oraz inne
uprawnienia z nich wynikajgce.

Oczekiwane efekty:

P

\

Uproszczenie struktury Grupy, wieksza transparentnosé
Uproszczenie komunikacji z interesariuszami, w szczegdélnosci z Klientami i Inwestorami

Wzajemne wspieranie sie dotychczas oddzielnych komunikacji cyber_Folks
(produktowej) i R22 (korporacyjnej i inwestorskiej)

Wieksza rozpoznawalnos¢ Emitenta jako marki konsumenckiej z ponad 250 tys. klientéw

22
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QA

Wyniki finansowe




R22: Konsekwentny wzrost wynikow

Przychody Skorygowana EBITDA Zysk netto

120,0 35,0 16,0
T v ’ . 14,1
30,0 14,0 '.
100,0 ’
12,0
83,9 25,0
80,0
21,3 100
20,0
60,0 8,0
15,0
6,0
40,0
10,0
4,0
20,0
5,0 20
(mIn PLN) (mIn PLN) (mIn PLN)
0,0 0,0 0,0
Q1 2022 Q1 2023 Q1 2022 Q1 2023 Q1 2022 Q1 2023
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Dynamiczny wzrost przychodow i zyskéw

Wybrane skonsolidowane dane finansowe:

1y P o120 | grooes | amana

Przychody ze sprzedazy
EBIT

Skorygowana EBITDA
Koszty transakcyjne

ESOP Vercom

Inne korekty

Zysk netto

Zysk netto przyp. na akcjonariuszy jedn. dom.

Przychoduy:
120,0 110,5
100,0
83,9
80,0 67,3
600 49,5
40,0
20,0
(min PLN)
0,0
Q1 2020 Q1 2021 Q1 2022 Q1 2023
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Wyrazny wzrost organiczny + akwizycije:

* Wzrost wartosci przychodéw do 110,5 min PLN (vs 83,9 min
PLN) oraz skorygowanej wartosci EBITDA do 31,6 min PLN
(vs 21,3 min PLN).

* Wzrost zysku netto zwigzany z rozwojem organicznym oraz
konsolidacjg MailerLite od potowy ubiegteqgo roku.

* Negatywny wptyw miaty wyzsze koszty finansowe netto,
ktére wyniosty 6,6 min PLN (2,1 min PLN rok wczes$niej).

* Na wynik netto pozytywnie wptynagt wynik jednostek
stowarzyszonych (463 tys. PLN w poréwnaniu do 134 tys.
PLN rok wczes$niegj)
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Istotny wzrost przeptywdéw pienieznych z dziatalnosci operacyjnej

Wybrane skonsolidowane dane finansowe:

* Wyrazny wzrost przeptywdéw pienieznych

(gs.PL) 012022 | 012023 | Zmiana | ? dziatalnosci operacuinel.

Srodki pieniezne netto z dziatalnos$ci operacyjnej 21262 35 988 69% - Wysoka, ponad 100% konwersja EBITDA na przyptywy

Nabycie rzeczowych aktywoéw trwatych i wart. pieniezne z dziatalnosci operacyjnej.

niematerialnych pomniejszone o wptywy ze sprzedazy -3784 -5 741 52%

aktywow trwatych « 2wiekszenie naktadéw inwestycuyjnych i ptatnosci

Ptatnosci zobowigzan z tytutu umoéw leasingu -1820 -2 081 14% leasingowych w zwigzku ze zwiekszeniem naktadéw na

Unlevered FCF 15 658 28 166 80% rozwoj produktu _Stores, platform CPaaS i wzrostem
skali dziatalnosci.

Sptaty kredytow i pozyczek -5 587 -10 155 82%

Odsetki zaptacone -2 418 -6 713 178% * \Wzrost zaptaconych odsetek w zwigzku ze wzrostem

Dywidendy do akcjonariuszy mniejszo$ciowych 0 0 WIBOR i EURIBOR oraz wzrostem zadtuzenia (r/r).

Wolne $rodki (przeptywy) pieniezne 7 653 11 298 48%

* Diugoterminowa zdolno$¢ generowania wysokiej
nadwyzki gotéwkowej. Wysoka efektywnos¢ naktaddw
inwestycyjnych.

* Spadek dtugu netto az o 8% w samym Q1 2023 dzieki

wysokim przeptywom pienieznym z dziatalnosci
(tys. PLN) 3112.2022 | 31.03.2023 m operacuine]

Dtug netto 292 150 270 067 -8%
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Ponad 100% konwersja EBITDA na przeptywy pieniezne z dziatalnos$ci operacyjnej

Dtugoterminowa blisko 100% konwersja EBITDA

20 na przeptywy operacyjne
Srodki pieniezne z _
- dziatalnosci operacyjnej 48,4% CAGR
(mIn PLN)
30 W Q12023 dynamika przeptywdéw operacyjnych
znaczaco powyzej EBITDA, dzieki:
* Wzrost sprzedazy ustuqg przedptaconych w trybach
rocznych (cyber_Folks i MailerLite), stanowigcych wskaznik
20 wyprzedajacy dynamiki przychoddéw w kolejnych
kwartatach.
15 * Czynnik przejsciowy wynikajgcy z zaliczkowych ptatnosci
podatku dochodowego, dodatkowe ptatnosci rozliczajgce
nastgpig w Q2 2023, analogicznie jak w latach poprzednich.
1o * Zmiana struktury sprzedazy w segmencie CPaaS - mniejszy
udziat niskomarzowych wysytek o wysokim wolumenie, co
zmniejsza tez zapotrzebowanie na kapitat obrotowy.
. (mIn PLN)
Q1 2018 Q1 2019 Q1 2020 Q1 2021 Q1 2022 Q1 2023
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Bezpieczny poziom dtugu: EBITDA vs. dtug netto
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*Docelowy poziom dtugu netto do EBITDA w 2023 r.
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Biorgc pod uwage obecny poziom dtuqu i
gotdwki oraz harmonogram zobowigzan
kredytowych widzimy, ze dtug netto w relac;ji
do EBITDA jest na bezpiecznym poziomie.

W Q12023 spadek dtugu netto o 22,1 min PLN
w stosunku do poziomu dtugu netto na
koniec 2022 (31 grudnia 2022 r.). Na dzien

31 marca 2023 r. wartos¢ dtugu netto
wyniosta 270,1 min PLN.

Dzieki dynamice wzrostu oraz wysokiej
zdolnosci do generowania gotowki, w szybkim
tempie - poziom zadtuzenia bedzie spadat.
Juz w 20238 powinien spasc¢ ponizej poziomu
2x EBITDA, plasujac sie ponizej historycznych
minimoéw (z wytaczeniem wyjgtkowego roku
2021, kiedy pozyskano istotne srodki z IPO
Vercomu).
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Dywidendy: Inwestorzy zyskujag na realizowanej strateqii
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B Wartosé wyptaconej dywidendy
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Kontakt:

Jakub Dwernicki Robert Stasik Mateusz Paradowski

re2@innervalue.pl
Prezes Zarzadu Wiceprezes Zarzadu +48 516 089 279
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