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Blisko 50% wzrost przychodow

Przychody Skorygowana EBITDA Skorygowany zysk netto

min PLN min PLN przypadajgcy akcjonariuszom jedn. dominujgcej w min PLN

A 49% r/r AN 29% r/r A 15% r/r

73,8 19,4

7,9
49,4 15,0 6.8

Q3 2020 Q3 2021 Q3 2020 Q3 2021 Q3 2020 Q3 2021
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300 tys. klientow

Wspieramy firmy w cyfryzacji i rozwoju dziatalnosci
| sprzedazy online. Oferujemy szerokie portfolio ustug
automatyzujgcych procesy biznesowe.

SMS / Mobile

@ E-mall

g'i_ Hosting g Slj);)r/]ﬁkaCje
Domeny g) gﬁgﬁgzgn Internet + TV E Platformy SaaS
Qﬂé'—‘ Certyfikaty SSL E Viber 335_]‘ VolIP q? E-sklep
D'H; Lrlt:eogr:]argjeergella @) . LSQ Infrastruktura @ Softvyare dla
= = dla Grupy hoteli
Hosting CPaas Telekomunikacja Saas p ot e Fl_k i
cyber_Folks” VERCOM o=ylion
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Organiczny wzrost przychodow i zyskow

[tys. PLN] Q3 2020 Q3 2021 Zmiana

Przychody ze sprzedazy 49 444 73 812 49,3% Wysoki wzrost przychodow

EBIT 10 674 12 342 15,6%

S . o1 Wyltacznie organiczny wzrost cyber_Folks
ESOP Vercom 0 674

Skorygowana EBITDA* 15 022 19 361 28,9% Wyrazny wzrost organiczny Vercom

Zysk_ ne_tto c!la akcjonariuszy jednostki 6 841 Z 030 2 8% Wsparty akW|ZyCJam|

dominujacej

Skorygowany zysk netto dla 6 841 7 867 15.0%

akcjonariuszy jednostki dominujgcej Dynamiczny T zysku netto

Skorygowana EBITDA*

min PLN

19,4

15,0
12,9

8,1

Q3 2018 Q3 2019 Q3 2020 Q3 2021

*z uwzglednieniem MSSF16, ale bez uwzglednienia kosztéw transakcyjnych

WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY




Wysoka zdolnosS¢ generowania gotowki

(tys. zi)

Srodki pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej

Nabycie rzeczowych aktywow trwatych i wartosci niematerialnych
Ptatnosci zobowigzan z tytutu umow leasingu

Unlevered FCF

Sptaty kredytéw i pozyczek

Odsetki zaptacone

Dywidendy do akcjonariuszy mniejszosciowych

Wolne srodki (przeptywy) pieniezne

(tys. zt) 31.12.2020 30.06.2021 30.09.2021

Diug netto 194 590 19 543 87 243

Q3 2020

10 718
-1 568
-1 156

7994
-2 572

-1 315

4107

Q3 2021

12 937

-30
-1 642
11 265
-3 529

-1 692

6 044

Zmiana

20,7%

-98,1%

42,0%

40,9%

37,2%

28,7%

47,2%

Wyrazny wzrost przeptywow operacyjnych
(02,2 mIn zt, +21% r/r) oraz

unlevered FCF (3,2 min zt, +41% r/r)

Zmiana diugo netto w 2021 r. wynika z
pozyskania finansowania przez Vercom
oraz rozpoczecia realizacji celow
emisyjnych — przejec oraz inwestycji w

segmencie cyber_Folks

Zdolnos¢ generowania wysokiej

nadwyzki gotowkowej

Unlevered FCF — przeptywy operacyjne pomniejszone o naktady
inwestycyjne i ptatnosci dot. leasingu

WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY
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napedzany wzrostem
e-commerce | akwizycjami
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: Platforma komunikacyjna w chmurze taczy firmy z klientami

L

~—
—_— CPaaS
—

v

CPaaS: ustuga lub rozwigzanie, ktére umozliwia markom i reklamodawcom

komunikacje z klientami poprzez wiele kanatow komunikacji za posrednictwem

jednej zintegrowanej platformy 9, UNIPER

CPaaS
1B ENEE

ONLINE —
svs & 000 —
VERCOM [ > R X B — g a [
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- Vercom — CPaaS

Dynamiczny wzrost przychodoéw to efekt wzrostu

sprzedazy do dotychczasowych klientow, wzrostu

min PLN min'RLEN

Q3 2020 Q3 2021 Q3 2020 Q3 2021

wykorzystania ustug, pozyskania nowych klientow

oraz akwizycji ProfiSMS oraz Freshmail

Wysoki wskaznik wzrostu sprzedazy do
istniejacych klientow
NER LTM Q3 2021 = 117%

Spadek marzowosci w wyniku realizacji akwizycji

i dofgczenia do Grupy nowych spoétek o nizszej

marzowosci

Udane IPO i debiut na GPW. Pozyskanie srodkow

na miedzynarodowy rozwaoj

______________________________________________________________________________________________

VERCOM - SCALE BEYOND




. Vercom — 31% organicznego wzrostu marzy brutto

Przychody Marza brutto

min PLN min PLN

+949% r/r +85% r/r

Q3 2020 Razem Freshmail, Q3 2020 Wzrost Q3 2021 Q3 2020 Razem Freshmail, Q3 2020 Wzrost Q3 2021
PushPushGo,ProfiSMS proforma organiczny PushPushGo, ProfiSMS proforma organiczny

VERCOM - SCALE BEYOND




. Vercom — Podwojenie liczby klientéw r/r

Liczba klientow

+120% r/r

Znaczgce zmniejszenie koncentracji klientow

TOP10 klientow wygenerowato LTM Q3 2021
(vs. LTM Q2 2021 | LTM Q1 2021):
23,9% przychodoéw (27,1 | 32%)

Q3 2020 Razem Freshmail, Q3 2020 Wzrost Q3 2021 | ]
PushPushGo,ProfiSMS proforma organiczny . 7,1% marzy brutto (7,1% | 12%)

VERCOM - SCALE BEYOND




cyber_Folks

Blisko 250 tys. klientow dziatajacych
online I w e-commerce



cyber Folks —hosting

Przychody

min PLN

AN 9,4% r/r

23,0

Q3 2020

cyber_Folks”

25,2

Q3 2021

EBITDA

min PLN

A 28,8% rir

8,0

Q3 2020

10,3

Q3 2021

Wytgcznie organiczne dziatania na obecnej
bazie klientéw, optymalizacja oferty |
sprzedaz nowych ustug do

dotychczasowych klientow.

Przeformatowanie bazy klientow —
rotacja klientow i pozyskiwanie nowych
klientow o wyzszym potencjale wzrostu,

w szczegolnosci z branzy e-commerce.

W efekcie obserwowany wzrost ARPU,
a przede wszystkim ponadprzecietny
wzrost EBITDA

WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY




Konsekwentny wzrost ARPU

Hosting Domeny
293
264
70 71
240 67
3Q 2019 3Q 2020 3Q 2021 3Q 2019 3Q 2020 30Q 2021

Przeformatowanie bazy klientéw — mniej klientéw, ale o zdecydowanie

wyzszym potencjale wzrostu

Wysoki poziom jakosci obstugi i satysfakcji klientow:
Stabilny poziom wskaznika NPS i First Time Response

Stabilny churn, lepszy od $redniej na rynku (hosting 17,4%, domeny 26,9%)

cyber_Folks”

WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY



Koncentracja na e-commerce

+
w Prawie 40 tys. sklepow korzystajgcych z ustug cyber Folks
o0

N Inwestycja w Sellintegro: 21,5 min zt za 33,5%
amﬁm Opcja na wiekszosciowy udziat

. Sellintegro jest czotowym dostawcg integraciji
EBé systemow biznesowych z e-commerce w Polsce.

E—® 7 Sellintegro udostepnia w modelu SaaS narzedzia stuzgce do automatyzacji
I__|T|_L| I masowej integracji systemow e-commerce z systemami ksiegowymi,
magazynowymi, logistycznymi, finansowymi.

Kwartalne przychody Sellintegro [tys. zt] 1425

1102

687

225
75 80 94 101

Q12019 Q22019 Q32019 Q42019 Q12020 Q22020 Q32020 Q42020 Q12021 Q22021

cyber_Folks™ WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY



Inwestycja w Zenbox.pl

Dr‘é +20 tys. klientow dzieki akwizycji Zenbox.pl

E'“ ®§;"|'|'E +35 tys. domen internetowych

@ Wartosc¢ transakcji 18 min zt

. Zenbox wyréznia sie pro-klienckim podejsciem do prowadzenia
g@é biznesu oraz wysokg jakoscig obstugi klienta

/ W 2020 r. wynik EBITDA wzrést 2-krotnie do 1,5 min zt,
przy 6,7 min zt przychodow.

cyber_Folks™ WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY



>SaaS - Ekspozycja = oo
na korzystne trendy |
W e-commerce



Dynamiczny rozwdéj Profitroom Profitroom ~

Przychody? EBITDAY Zysk netto?V

min PLN min PLN min PLN

A 33% r/r AN1L7% r/r AN 24% r/r

12,4 4.1
9,3 2,4

3,0

3,5

Q3 2020 Q3 2021 Q3 2020 Q3 2021 Q3 2020 Q3 2021

1) Skonsolidowane dane Profitroom, obejmujg rowniez niemieckg spoétke zalezng. W Skonsolidowanym Sprawozdaniu Finansowym pokazane sg dane jednostkowe Profitroom jako jednostki stowarzyszone;.

WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY




Dynamiczny rozwdéj Profitroom Profitroom ~

> : :
=\&] Profitroom to e-commerce dla hoteli
o-0

Wartosc¢ rezerwacji hotelowych

140

@ Narzedzie umozliwia hotelom prowadzenie sprzedazy 120

online oraz oferuje szereg ustug dodatkowych 100
80

60

Zdecydowany lider polskiego rynku 40
GF Intensywnie rozwijana sprzedaz zagraniczna (nowi klienci i budowa struktur) 20

s
@ Rozwdj w szczegodlnosci w krajach DACH, Hiszpania / LATAM, kraje
nordyckie oraz Wielka Brytania i kraje anglojezyczne z catego swiata

Q3 2021 314,8 min zi +52% r/r

Aktywna analiza rynku i wstepne rozmowy w zakresie akwizycji . o L
Preferencja podmiotéw operujacych w segmencie hoteli turystycznych ‘ s Lipiec 2021 — rekordowy miesigc w historii

i wypoczynkowych Q3 — rekordowy kwartat w historii

WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY




Outlook 2021

cyber Folks

Rozwéj marki cyber Folks

Wyjscie poza schemat firmy
hostingowej, w kierunku dostarczania

dodatkowej wartosci dla klienta
Specjalizacja w obszarze e-commerce

Integracja platform CRM

Vercom

Budowa skali dziatalnosci w oparciu

0 dziatania organiczne oraz akwizycje.

Wykorzystanie srodkow z IPO

Dynamiczny wzrost organiczny

napedzany wzrostem e-commerce

Sprzyjajgcy trend automatyzacji i

cyfryzacji zycia gospodarczego

Nowe kanaty komunikacji

SaaS

Ekspozycja na rosngcy e-commerce

Kontynuacja wzrostu przychodéw na

poziomie 40-50% r/r
Umiedzynarodowienie dziatalnosci

Docelowe nabycie wiekszosciowych
udziatdw we wszystkich jednostkach

stowarzyszonych i konsolidacja metoda

petng

WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY
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Naszga ambicjg jest
zostacC najwiekszym

graczem w CEE
.
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Kontakt

Relacje inwestorskie | media
; Mateusz Paradowski
r22@innervalue.pl
+48 516 089 2/9




