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Wyniki finansowe Q1 2021




Blisko 80% wzrost zysku netto w Q1

Przychody Skorygowana EBITDA Zysk netto

min PLN min PLN przypadajacy akcjonariuszom jedn. dominujgcej w min PLN

A 36% rir N 27% rir AN 77% rir

67,3 17,7 .
49,5

13,9 3.9

Q1 2020 Q1 2021 Q1 2020 Q1 2021 Q1 2020 Q1 2021
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260 tys. klientow

Dostarczamy podstawowe ustugi w zakresie obecnosci
firm w Internecie, wokot ktorych budujemy szerokie
portfolio ustug automatyzujgcych procesy biznesowe
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Organiczny wzrost przychodow i zyskow

[tys. PLN] Q1 2020 Q1 2021 Zmiana
Przychody ze sprzedazy 49 489 67 279 36% Wysoki wzrost przychodow i zyskow
EBIT 9410 12 682 35%

Wyltacznie organiczny wzrost
Skorygowana EBITDA* 13 895 17671 27%

w segmencie Hostingu

Zysk netto dla akcjonariuszy 3 889 6 899 77%

jednostki dominujacej Wyrazny wzrost organiczny

w segmencie CPaaS + akwizycja ProfiSMS

Skoryg owana EBITDA* . Dynamiczny wzrost zysku netto dzieki
wzrostowi organicznemu, obnizeniu kosztow

17,7 finansowania, uldze podatkowej IPBOX,

oo 0 akwizycji ProfiSMS
6,6
Q12018 Q1 2019 Q1 2020 Q1 2021

*z uwzglednieniem MSSF16, ale bez uwzglednienia kosztéw transakcyjnych
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Wysoka zdolnosS¢ generowania gotowki

(tys. zi) Q1 2020 Q1 2021 Zmiana
Srodki pieniezne netto z dzialalnosci operacyjnej 15 882 19 747 24% Wyrazny wzrost przeptywow operacyjnych
+ (0]

Nabycie rzeczowych aktywow trwatych i wartosci niematerialnych -1 640 -2 969 81% (03,9 min zt, +24% rir) oraz
unlevered FCF (2,5 min zt, +20% r/r)

Ptatnosci zobowigzan z tytutu umow leasingu -1 317 -1 325 1%

Unlevered FCF 12 925 15453 20%
Spadek dtugu netto

Sptaty kredytdéw i pozyczek -3 398 -7 612 124%

Odsetki zaptacone -2 148 -1 489 -31% Zdolnos¢ generowania wysokiej

Dywidendy do akcjonariuszy mniejszosciowych -376 0 -100% nadwyzki gotowkowe;

Wolne srodki (przeptywy) pieniezne 7003 6 352 -9%

(tys. z}) 31.12.2020 31.03.2021

Diug netto 194 590 183 611

Unlevered FCF — przeptywy operacyjne pomniejszone o naktady

* Bez uwzglednienia sptaty kredytu inwestycyjnego przez Vercom S.A. w wysokosci 3.299 tys. zt wykonanej 1 lipca 2019 r. inwestycyjne i ptatnosci dot. leasingu

Jednoczesnie zostat uruchomiony nowy kredyt w rachunku biezgcym.
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>Pozyskanie sro
miedzynarodowy rozwoj




Communication Platform as a Service

Dynamiczny wzrost przychodoéw to efekt wzrostu

Pr ZyC hod y EBITDA sprzedazy do dotychczasowych klientow, pozyskania
min PLN min PLN nowych klientow oraz akwizycji ProfiSMS

0) (0]
O N 38% rir Przychody w Polsce: 25,9 min zt (+20% r/r wzrostu

organicznego)
Przychody ProfiSMS: 11,3 min zt (+18% wzrostu

organicznego)

38,5 7.7
23,0 2 Ogodlna poprawa marzowosci w wyniku aktywnych
dziatan zwiekszajgcych wykorzystanie kanatéw wyzej
01 2020 01 2021 01 2020 01 2021 marzowych, lecz tanszych dla klienta (push, mail).

Nizsza marzowosc¢ przejetego ProfiSMS.

Udane IPO i debiut na GPW. Pozyskanie srodkow

na miedzynarodowy rozwoj

VERCOM : SCALE BEYOND




Communication Platform as a Service

Przychody
23,0
Q1 2020

ARPU

miesieczne 955
Liczb

kIIiCeZntgw 8042

VERCOM

4,2

Vercom - Wzrost
organiczny

+61

+879

11,3

ProfiSMS

+104

+2 529

38,5

Q1 2021

1120
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Skalowalny rozwoj z klientem

Rozszerzenie zakresu wspotpracy z klientami — dosprzedaz ustug
komunikacji w kolejnych obszarach biznesowych

@ Cross-sell — dodawanie nowych kanatdow komunikacji

Optymalizacja kosztéw klienta i wzrost rentownosci Grupy

‘//;. Skalowanie wspotpracy - rosngca liczba komunikatéw napedzana rosngcg
skalg dziatalnosci klienta

@ Mozliwosc¢ udziatu w ekspansji zagranicznej klientow,
wspolne wejscie na nowe rynki

r Transfer nowych rozwigzan wsrod catej bazy klientow & L

VERCOM : SCALE BEYOND




Wejscie na nowe rynki

. L Lider czeskiego rynku komunikacji SMS
g@é Dziatalno$¢ na Stowacji i w Austrii

Dré Znaczgcy potencjat cross-sell ustug wyzej marzowych jak push i e-mail

35,7 min zt — wartosc¢ transakcji pomniejszona o srodki pieniezne w spotce

finansowane dzieki kapitatowi pozyskanemu w IPO (ok. 170 min zt netto) oraz

4\ _.? Planowane kolejne przejecia oraz organiczny rozwoj miedzynarodowy —
°©  finansowaniu bankowemu (planowane ok. 80 min zi)

VERCOM - 10 - : SCALE BEYOND




Ponad 100 tys. klientow
pod markg cyber_Folks



Hosting

Wzrost przychodoéw wytgcznie w efekcie

Przychody EBITDA

min PLN min PLN
Wzrost EBITDA dzieki realizacji synergii
i dziataniom optymalizacyjnym

Wzrost ARPU | perspektywa kontynuacji

rozwoju organicznego

trendu w kolejnych kwartatach

9,6
23,1 24,7 29 Kontynuacja wzrostu bazy klientow
Wysoka jakosc¢ obstugi i satysfakc;i
klientow. Stabilny, niski churn
Q1 2020 Q1 2021 Q1 2020 Q1 2021
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Hosting

Hosting — klienci

tys.

166 196 201

Q1 2019 Q1 2020 Q1 2021

Hosting — ARPU

PLN

277
252

222

Q1 2019 Q1 2020 Q1 2021

cyber_Folks”

Domeny - liczba

tys.

349 366
279

Q1 2019 Q1 2020 Q1 2021

Domeny — ARPU

PLN

68 69
65

Q1 2019 Q1 2020 Q1 2021
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>Ekspozycja na
korzystne trendy
e-commerce




SaaS - przychody

User.com Blugento Profitroom

tys. PLN tys. PLN min PLN

AN 72% rir AN 30% r/r NV -13% r/r

553 ’
923
01 2020 01 2021 Q1 2020 Q1 2021 Q1 2020 Q1 2021
. . \"’} . , Stabilny poziom przychodéw pomimo
ﬂr Pozyskanie nowych klientow Wykorzystanie trendow rynkowych zamkniecia hoteli — dzieki
°0 i miedzynarodowa ekspansja

abonamentowej sprzedazy
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Ekspozycja na korzystne trendy

user.com zZento  Profitroom =~

-» . : :
=\&] Bezposrednia ekspozycja na rosngcy rynek e-commerce
0-0

ﬂr‘é Pozyskanie nowych klientow

ga%ﬁ W ciggu roku wyrazny spadek kosztow i wzrost efektywnosci Profitroom

Od kwietnia widoczny pozytywny trend — wzrost przychoddéw po otwarciu hoteli.
Rynkowe potwierdzenie checi szybszego uniezaleznienie sie hoteli od serwisow
rezerwacyjnych

Miedzynarodowy rozwoj User.com, Blugento oraz Profitroom

Przejecie kontroli i petna konsolidacja Blugento od wrzesnia 2020 r.
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Outlook 2021

Hosting

Rozwaoj marki cyber_Folks

Wyjscie poza schemat firmy
hostingowej, w kierunku dostarczania

dodatkowej wartosci dla klienta
Integracja spotek na rumunskim rynku
Integracja platform CRM

Budowa lidera rynku CEE

12272

CPaaS

Ekspansja miedzynarodowa —

dziatania organiczne oraz akwizycje.

Wykorzystanie srodkow z IPO

Dynamiczny wzrost organiczny

napedzany wzrostem e-commerce

Sprzyjajgcy trend automatyzacji i

cyfryzacji zycia gospodarczego

Nowe kanaty komunikacji

SaaS

Ekspozycja na rosngcy e-commerce

Kontynuacja wzrostu przychodéw na

poziomie 40-50% r/r
Umiedzynarodowienie dziatalnosci

Docelowe nabycie wiekszosciowych
udziatdw we wszystkich jednostkach

stowarzyszonych i konsolidacja metoda

petng
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Naszga ambicjg jest
zostacC najwiekszym

graczem w CEE
.
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Kontakt

Relacje inwestorskie i media
“ Mateusz Paradowski
r22@innervalue.pl
+48 516 089 279 -




