...M

Wyniki finansowe

Q1 2018/2019

20 listopada 2018




Dynamiczny
rozwoj dziatalnosci

Przychody [min PLN] Adj. EBITDA [min PLN]
CAGR +30% CAGR +28%
31,0
23,1 . - 8,1
49
Q116/17 Q117/18 Q1 18/19 Q116/17 Q117/18 Q1 18/19
Diug netto / EBITDA* Liczba klientéw [tys.]

: -

2,1 194
11e 121
76

Q116/17 Q117/18 Q118/19 Q116/17 Q117/18 Q118/19 Przejecia

2 * Dtug netto / EBITDA wedtug zannualizowanej warto$ci znormalizowanej EBITDA za dany kwartat
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I Wyniki grupy R22

[tys. PLN] Q1 2017/2018 Q1 2018/2019 Zmiana

Przychody ze sprzedazy 23107 31 031 +34,5%

EBIT 4877 5280 +8,3%

Skorygowana EBITDA 6 700 8074 +20,7%

Koszty jednorazowe 0 175

Zysk netto 2894 3698 +27,8%
- przypadajacy na akcjonariuszy jednostki dominujacej 1608 2744 +70,6%

Przychody [min PLN]

Q217/18

4

Q317/18

Q417/18

Q1 18/19

Skorygowana EBITDA [min PLN]

Q217/18

Q317/18

Q417/18

Q1 18/19

Konsekwentny wzrost
przychodow

Koszty jednorazowe
zwigzane

Z przygotowaniem
transakcji na rynku
rumunskim

Mocny wzrost zysku
netto przypadajgcego
na akcjonariuszy
jednostki dominujgcej




Wysoka zdolno$é
generowania gotowki

[tys. PLN] Q1 2017/2018 Q1 2018/2019 VANEDGE!
Srodki pieniezne netto z dziatalno$ci operacyjnej 5028 7410 +47,4%
rl:lie;?%/;::grzzle:;glrvych aktywow trwatych i wartosci 1041 1 545 +48,4%
ELaatnn;)chviezc;bowiqzaﬁ z tytutu umow leasingu 566 584 +33%
Unlevered FCF 3421 5280 +54,3%
Sptaty kredytow i pozyczek -2 668 -2 365 -12,8%
Odsetki zaptacone -580 -748 +29%
Diug netto / EBITDA * 30.09.2017 30.09.2018

Dtug netto 48 321 50242

Q116/17 Q117/18 Q1 18/19

5 * Dtug netto / EBITDA wedtug zannualizowanej warto$ci znormalizowanej EBITDA za dany kwartat

Zdolnos¢ do generowania
wysokich przeptywow
pienieznych

Niski dtug netto /
zannualizowana
EBITDA<2,0

Unlevered FCF
pomniejszony o sptfaty
kredytow i odsetek daje
ponad 2 min zt nadwyzki
gotowki kwartalnie

Unlevered FCF —
przeptywy operacyjne
pomniejszone o naktady
inwestycyjne i ptatnosci
dot. leasingu

R22




Segment hostingu

Przychody [tys. PLN]

13 883
6 968

Q117/18 Q1 18/19

Struktura przychodéw

@ Hosting @® Domeny
wspoétdzielony
@ VAS(SSL)
@ VPS (cloud)
I serwery dedykowane

Dwukrotny wzrost
przychodéw

Stabilna struktura
sprzedazy

Ustugi hostingowe
+143%

Domeny
+57%

Ustugi dodatkowe
+67%

Certyfikaty SSL
+39%

Pozostate
+34%




Segment hostingu

Liczba klientéw — hosting [tys.]

113 134
61

FY16/17 FY17/18 Q118/18 Przejecia

ARPU hosting

167

FY 16/17

197

FY17/18

214

Q118/18

Liczba domen [tys.]

218 239
133

FY16/17 FY17/18 Q118/18 Przejecia

ARPU domeny
— T w
58

FY 16/17 FY17/18 Q1 18/18

Perspektywa
dalszego wzrostu
ARPU segmentu

Wzrost jakosci
obstugi

EEWSIEL]
klientow

Wskaznik NPS 56
punktéw w
pazdzierniku 2018 r.
(+31 r/r)




Segment omnichannel

Przychody [tys. PLN]

1242800 B 1SR

Q1 16/17 Q117/18 Q1 18/19

Konsekwentny
Wwzrost
przychodow

i liczby klientow

Perspektywa
Liczba klientéw enterprise Liczba klientéw SME [tys ] skokowego

wzrostu ARPU
. 4’7 6'3
82

w Q2
Q1 16/17 Q117/18 Q118/19 Q1 16/17 Q117/18 Q1 18/19
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H88 liderem
z - Model konsolidacji rynkéw hostingu w krajach CEE
I’yn ku rumuns kl eg O zblizony do konsolidac;ji polskich podmiotéw

| etap ekspansji na rynek rumuriski

ﬁazduire.rn MRAHOMT XSErvers
~ 20% > 35.000 ~4.0 min EUR
@ udziatéw w rynku @ klientow M przychodéw

mxHost Gazdiure Web xServers
2,83 min EUR 1,1 min EUR 1,34 min EUR
TBA Finansowanie dtuzne (PFR TFI oraz kredyt bankowy)

ok. 2 min EUR oraz ze $rodkow wiasnych




User.com

|($)I Inwestycja w globalng i dynamicznie
rosngcy platforme marketing automation

Wzmocnienie kompetencji technologicznych R22

Q oraz wspolny rozwéj miedzynarodowej dziatalnosci

@ 30% udziatéw za 10 min PLN
Opcja zakupu kolejnych 30% udziatéow

MRR 200 tys. PLN
4x wzrost w ciggu 12 miesiecy

=\

i
User.com pozwala personalizowa¢ komunikacje i
] integrowac rézne kanaty, jednoczes$nie dostarczajac
- rozbudowang wiedze nt. uzytkownikéw
22

—
o



I Appchance

et

11

Inwestycja w dynamicznie rozwijajgcy
sie I rentowny software house

Uzupetnienie kompetencji i oferty o obszar
technologii mobilnych, IOT i m-commerce

Pozyskanie zaangazowanego zespotu
zarzgdzajgcego oraz wysokiej klasy specjalistow

Wzajemny cross-sell produktow
I wymiana wiedzy

Wspdlne stworzenie produktu SaaS, generujgcego
miesieczne przychody na poziomie kilkuset tys. PLN




Dtugoterminowy cel

Q

=@
@

0

Utrzymanie tempa wzrostu dzieki rozwojowi organicznemu i
akwizycjom, przy zachowaniu stabilno$ci finansowej
Mozliwe do osiggniecia dzieki:

Dziatania na obecnej bazie klientéw
Optymalizacja oferty, wzrost ARPU, cross-sell, rozwoj
produktéw (User.com) i technologii (Appchance)

Rozwdj na rynku Rumunskim

Integracja przejetych podmiotéw, perspektywa kolejnych przejeé,
dosprzedaz produktéw (m.in. SSL i produkty omnichannel
communnication)

Ekspansja zagraniczna
Akwizycje w regionie CEE + Skandynawia w obszarze hostingu
I omnichannel communication — wspodlna ekspansja i cross-sell
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Kontakt

Mateusz Paradowski

r22@innervalue.pl

+48 516 089 279




