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Misja R22:

umozliwienie naszym klientom

| partnerom re-kalibracji

| re-skalowania ich dziatalnhosci
poprzez dostarczanie know-how
| technoloqii
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O nas:

W 1999 roku stworzgliémg jedna 2 pierwszgoh firm cyber_Folks™ ggzenbox.pl ,‘3‘, Sellintegro Pl‘Ofitl‘OOH‘I@
hostingowych w Polsce. Od tego czasu

przeskalowaliSmy naszg dziatalnos¢ na nowe sektory
i rynki, zyskujgc zaufanie >300 tys. klientéw oraz

generujac >300 mln PLN przychoddw rocznie.

VERCOM mailer i3 O FrEsSHMAIL PUSHPUSH @

Dzis jestesmy grupg dynamicznie rozwijajgcych sie
spotek technologicznych dazacych do wspierania
matych, srednich i duzych przedsiebiorstw w ich
obecnosci w Internecie, automatyzaciji proceséw
biznesowych, komunikacji, marketingu i sprzedazy. © EmailLabs” SK RERLINK

Nasze portfolio koncentruje sie na skalowalnych
produktach oferowanych w modelu abonamentowym.
Dostarczamy produkty w ramach cateqgo tancucha
wartosci - od tworzenia wtasnych rozwigzan, przez ich
utrzymanie od strony technologicznej, po kompleksowg
sprzedaz i obstuge klienta.

{& appchance oxylion __Stores

by cyber_Folks

*R22 wybrane marki
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Zespot: >1000 profesjonalistéw w >30 lokalizacjach

§

lonut Ariton Adrian Chiruta Jacek Duch Jakub Dwernicki Katarzyna Garbaciak Krzysztof Grzeda Anna Harris Katarzyna Juszkiewicz Piotr Karwatka Tomasz Karwatka
co-CEO co-CEO Przewodniczacy Zatozyciel & CEO Dyrektor Zarzadzajacy Zatozyciel & CEO Chief Growth Officer Dyrektor Zarzadzajacy Doradca Zarzadu Doradca Zarzadu
cyber_Folks Romania cyber_Folks Romania Rady Nadzorczej R22 R22 & cyber_Folks Email Labs Profitroom Profitroom cyber_Folks R22 R22

Konrad Kowalski Petra Krajacic Marek Kohut Karolina Latos Adam Lewkowicz Dawid Medrek lima Nausedaite Artur Pajkert Tomasz Pakulski Natalia Pawlak
CFO CEO CEO COoO0 Zatozyciel & CTO Zatozyciel & CEQ Zatozyciel & COO Head of Marketing (e10]0] Chief Product Officer
cyber_Folks cyber_Folks Croatia Profi SMS FreshMail Vercom PushPushGo MailerLite cyber_Folks \VVercom \VVercom

Pawet Pindera Ignas Rubezius Marika Rybarczyk Pawet Sala Indre Sizovaite Robert Stasik tukasz Szatasnik Krzysztof Szyszka Grzegorz Warzecha Mitosz Wéjcik
Zatozyciel & CEO Zatozyciel & CEO Dyrektor Zarzadzajacy Zatozyciel & CEO Head of Marketing VP & CFO CFO Zatozyciel & CEO Zatozyciel & CEO Zatozyciel
Sellintegro MailerLite Oxylion FreshMail MailerLite R22 Vercom Vercom User.com Appchance / Center.ai

*sylwetki kluczowych cztonkéw zespotu R22 w kolejnosci alfabetycznej
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[ IS
360° Ekosystem

serwery i infrafstruk’f.ur.a hosting: WordPress, WooCommerce, PrestaShop
Internet i telewizja domeny rejestracja i transfer

ochrona danych

U:-:I_.]“DI'I ;:g zenbox.pl

{0 appchance

e-maile marketingowe i transakcyjne
notyfikacje push web i mobile

SaaS dla e-commerce SMS marketing

kreator sklepdéw internetowych voice
kreator tresci & RCS
profilowane szablony A §
Q A~ .
e Sy VERCOM mailer i3

X N

m m EmailLabs'H RF/D-\:‘ SMS, EMAIL & PUSH EXPERTS
z ©
- Serwer & 5 pl g ProﬁSMS

PUSHPUSHED ) FRESHMAIL

e-maile marketingowe
MarTech
web dev & deisgn

software dla hoteli
iOS & Adroid dev

booking engine

channel manager 4 N
L Uromatyzrc?
Profitroom mai|erm 0 FRESHMAIL
user.com Center.di
integracje B2B {0 appchance

<‘3-L‘ Sellintegro  uUser.com

*R22 wybrane marki
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QA

Customer
Journey

Dostarczamy wysokiej
jakosci produkty uzywane
w codziennym zyciu




Customer Journeuy:

. Zbuduj swoj Prowadz komunikacje z Automatyzuj proces
Hosting I smos . CPaaS . : I8 : 7 . d=dlp J
obecnos$¢ w Internecie: klientami poprzez narzedzia biznesowe:

omnichhannel:

- rejestracja domen - e-maile marketingowe i transakcyjnie - integracje B2B
- hosting WordPress, WooCommerce, PrestaShop - notyfikacje SMS - integracje e-commerce
= narzedzia dla sklepdw internetowych = notyfikacje push web i mobile -+ dedykowane rozwigzania software
~  ochrona danych »  voice (sklepy internetowe oraz hotele)
= serweryiinfrastruktura - RCS
|

e

)

I: i

I: i

I: i

I: i

I I

I: i

EImm
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Kluczowe informacje: Satysfakcja klienta jako gtéwny czynnik rentownego wzrostu

Globalna
dywersyfikacja

Wysoka jakosé ustug &
Lojalnos¢ klientéw

X2 powyzej Sredniej rynkowej

. . CFO netto (min PLN)

2018 2019 2020 2021

Stabilne i rosnace
przeptywy pieniezne

”40% CAGR

Oferujemy rozwigzania dla matych, srednich
i duzych klientéw biznesowych
reprezentujgcych szeroki wachlarz sektorow
i rynkow.

Wyjatkowo wysoki stosunek jakosci do ceny
daje nam najwyzsze oceny klientéw w branzy,
potwierdzone wynikiem NPS na poziomie >70(3)
oraz srednim czasem odpowiedzi ha zgtoszenia
do obstugi klienta <10 minut.

Zrédta: (1) Retently - B2B Software & Saa$S Industry éredni NPS: 40, Hosting & Cloud Industry $redni NPS: 25, (2) NPS wybranych marek R22,

NP9

Wysoka konwersja EBITDA na przeptywy
pieniezne z dziatalnosci operacyjnej (>90%)
zapewnia bezpieczenstwo naszej dziatalnosci.
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QA

Nasze
doswiadczenie

Ponad 20 lat budowania
biznesdw cyfrowych




Ponadprzecietny wzrost poprzez tgczenie przeje¢ ze wzrostem organicznym

VVercom IPO

|

336

R22 IPO

CAGR: 40,0%

Przychody R22 (mIn PLN)

170

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

247

2020 2021

*Dane obejmujg rowniez wyniki finansowe Profitroom i Sellintegro, ktore konsolidowane sg jedynie przez udziat Grupy w wyniku netto (brak konsolidacji na
poziomie przychodoéw i EBITDA). Grupa R22 posiada opcje przejecia pakietu kontrolnego w obu spotkach.

NP9
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QA

Rynek

Od firmy lokalnej do
globalnego gracza




Rynki: Ekspansja na >100 rynkow

© Lokalizacje zespotu R22 ] R22HQ | R22 TOP rynki

(222 Wyniki finansowe Q3 2022 | 16/11/2022 12



Rynek: x50 wzrost rynku docelowego poprzez ekspansje

produktowa i geograficzng

Cel: Utrzymanie wzrostu poprzez:

— Ekspansje produktowsg: Wykorzystanie nowych mozliwosci
w segmencie SaaS poprzez rozszerzenie portfela produktow
w celu kreowania dodatkowej wartosci poprzez dopasowanie
do konkretnych potrzeb klientow.

— Ekspansje segmentowa: Zwiekszenie bazy klientéw poprzez
ekspansje na nowe segmenty zréznicowane pod wzgledem
wielkosci, branz i lokalizacji klientow.

— Ekspansje globalna: Wykorzystanie synergii wynikajgcych
z przejecia MailerLite, z koncentracjg na globalnych
mozliwosciach cross-sellingu i up-sellingu.

Wartos¢ Rynku:
50 mld USD do 2025 CPaaS: Wejscie na

globalny rynek
CPaaS

SaaS: Wejscie na swiatowy
rynek oprogramowania
e-commerce

9,8 mid uso

Hosting: Wejscie na rumunski i SaaS: Wejscie na $wiatowy rynek
chorwacki rynek hostingu oprogramowania do zarzgdzania
hotelami

Informacje dla wybranych segmentow

Zrodta: Hosting - estymacja wtasna na podstawie informacji wewnetrznych oraz informacji nt. wartosci przychoddéw na podstawie Statista: “data processing, hosting and related activities®, SaaS:
Hotel Management Software - Research and Markets: ,Hotel Property Management Software Market Research Report”, SaaS: E-commerce Software - Grand View Research: ,E-commerce Software

Market Size, Share& Trends Analysis Report”, CPaaS - Statista.

NP9
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R22 zyskuje klientéw na catym sSwiecie

50% Przychody zagraniczne
jako % przychodow ogdtem WZROST

(%)

40%

40%

30%

30%

21%

20%

10%

0%
2020 2021 2021 (PF)

#2021 (PF) w tym estymacja przychodoéw MailerLite

QQQ Wuyniki finansowe Q3 2022 | 16/11/2022 14



QA

Dynamika
Wzrostu

Skuteczne przeksztatcenie
strateqii w wyniki finansowe




Przychody: Przyspieszone tempo wzrostu przy wysoce
zdywersyfikowanej strukturze przychoddw

38,0% CAGR 336

247

350 Przychody
(mIn PLN)

300

250

200

150

100

50

2018 2019 2020 2021

m Telekomunikacja Hosting mCPaaS ®SaaS*

*segment SaaS: Dane segmentu obejmujg rowniez wyniki finansowe Profitroom i Sellintegro, ktére konsolidowane sg jedynie przez udziat Grupy w wyniku netto
(brak konsolidacji na poziomie przychodoéw i EBITDA). Grupa R22 posiada opcje przejecia pakietu kontrolnego w obu spdétkach.
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EBITDA: Potwierdzenie wartosci biznesowej

80 SkOrUgoWana
EBITDA 35,4% N
) 7

70

60

50

40

30

20

10

0

2018 2019 2020 2021
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Zysk Netto: Ciggta rentownosc¢ i generowanie
przeptywow pienieznych

30 Zysk Netto przypadajacy .
akcjonariuszom jedn. 40,6% CAGR

dominujacej (min PLN)

25
20
20
10 9 X
| I
0

2018 2019 2020 2021 L
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Klienci: Stabilnos¢ dzieki zaufaniu >300k klientéw

Klienci

320 (tys.) WZROST

280

240

200

160

120

80

40

2018 2019 2020 2021
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ARPU*: Potwierdzenie unikalnej wartosci oferty
1000 ARPU

(PLN) 19,6% CAGR

900 851

800

709

700 7
600
500
400
300
200

100

2018 2019 2020 2021

*ARPU: Z wytaczeniem TOP 10 klientéw generujacych 14% przychodow i 3% marzy brutto (estymacja wtasna).

QQ_Q Wyniki finansowe Q3 2022 | 16/11/2022 20



Nasi Klienci

Dostarczamy rozwigzania dla réznych sektoréow spetniajgce potrzeby
najbardziej wymagajacych klientéw

Financial
mBank
BNP PARIBAS ING ﬂm

AMERICAN
EXPRESS

@

Hospitality

SMICHAELS
FFFFFFFF £ PARKER COLLECTION
ARLAMOW

Retail E-commerce
ccc LPP allegro Olx
R@SSMANN DECATHLON MALL.CZ eobuwiepl
IKEA Yexonimo & domodi
FMCG Media & Telecomms
ringier
@ E axel springer
@%’ @ YVES ROCHER RMF A(;O[{AEA
CDUGLAS VES ‘I Mobile ‘4 vectra

Tech & Digital Marketing Last mile
osreca  EEmmtube ¥ dpd InPost
COMARCH cpaveack 798 -7/ @epam.pn
SYNENsc = edrone R ORLEN DeliGoo
Manufacturing Utilities & Other
e
el PGNiG
YA
IVECO #” TAURON Skt
$ suzuki @ TS, v
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Q3 2022: Najwazniejsze informacije

Ponad 40% wzrost MailerLite:

MailerLite potwierdza tezy inwestycyjne z ponad 40%
wzrostem przychodoéw, przy blisko 25% marzy EBITDA

(5,3 min zt), dostarczajac swoje produkty do ponad 43 tys.
klientdw na catym Swiecie.

Ponad 100% wzrost przeptywow pienieznych
z dziatalnosci operacyjnej:

R22 odnotowuje dynamiczny wzrost przeptywow pienieznych
z dziatalnosci operacyjnej o 116% r/r do poziomu ~28 min zt,
generujgc tym samym nadwyzke przeptywoéw pienieznych
nad ptatnosciami zwigzanymi z obstugg dtugu na poziomie
~15 min zt (9M 2022 ~30 min z4).

cyber_Folks wspiera e-commerce:

cyber_Folks wydaje ksigzke ,,Patent na e-commerce® oraz
wzmachia swojg pozycje na rynku e-commerce wdrazajac
produkt _Stores (wersja Beta), kreator do zaktadania

i prowadzenia sklepow internetowych.
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MailerLite

Dynamika wzrostu MailerLite
potwierdza tezy inwestycyjne




MailerLite: Wzrost z 25% marza, EBITDA

4 2’I32 450 7 43’3

20,0 “

40,0

35,6
35,0
15,1

15,0 0.0

25,0
10,0 20,0

15,0 — S '

L Wy

5,0 10,0 ~

5,0 f £

(mIn PLN) (tys.)
0,0 0,0
Q3 2021 Q3 2022 Q3 2021 Q3 2022

*MailerLite dane zarzgadcze
**staty kurs walut
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QA

Stabilny
Cash Flow

Wysoka zdolnos¢ generowania
przeptywow pienieznych




90% konwersja EBITDA 9M na przeptywy pieniezne z dziatalnosci operacyjnej

80
72
70 66
60 56
0 100% konwersja EBITDA na przeptywy
4z 44 45 pieniezne z dziatalnosci operacyjnej
w samym Q3 2022 (28 min PLN)
40
35
30
30
22
20 17
10
(mIn PLN)
0
9M 2018 9M 2019 9M 2020 9M 2021 9M 2022
m Skorygowana EBITDA* m Srodki pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej

*Wartos¢ EBITDA skorygowana o koszty jednorazowe (koszty transakcyjne i wyceny ESOP w Vercom) oraz o zysk na sprzedazy srodkow trwatych
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Bezpieczny poziom dtugu: EBITDA vs. dtug netto

3,2
2,8
2,6
2,2
<2,0
1,0

3,5

3,0

2,5

2,

o

1,

ol

1;

o

0,

ol

0,0

2018

2019

m2018 m2019 m2020 m2021 m2022*

*Poréwnanie dtugu netto na dziern 30 wrzesnia 2022 do zanualizowanego poziomu EBITDA na podstawie skorygowanej wartosci EBITDA za Q3 2022.

**Docelowy poziom dtugu netto do EBITDA w 2023 r.

NP9

2020

2021

2022*

2023**

2023**

Biorgc pod uwage obecny poziom dtuqu i
gotdwki oraz harmonogram zobowigzan
kredytowych widzimy, ze dtug netto w relac;ji
do EBITDA nie odbiega od historycznych
poziomow.

W Q3 2022 spadek dtugu netto o 8,6 min z4
w stosunku do poziomu dtugu netto na
koniec Q2 2022 (30 czerwca 2022).

Dzieki dynamice wzrostu oraz wysokiej
zdolnosci do generowania gotéwki, w szybkim
tempie - poziom zadtuzenia bedzie spadat.
Juz w 2023 powinien spasc¢ ponizej poziomu
2x EBITDA, plasujac sie ponizej historycznych
minimow (z wytaczeniem wyjgtkowego roku
2021, kiedy pozyskano istotne srodki z IPO
Vercomu).
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Bezpieczny poziom dtuqgu: Przeptywy pieniezne z dziatalnosci operacyjnej vs.
obstuga zadtuzenia

80 * Spodtka odnotowuje wzrost przeptywow
pienieznych z dziatalnosci operacyjnej na
20 poziomie ok. 40% (CAGR 2018-2022), przy
66 wzroscie ptatnosci zwigzanych z obstugg
zadtuzenia na poziomie ok. 25% (CAGR 2018-
60 2022)*.
50
nadwyzka: ~ 30 min PLN
40
35
30
30 27
21
0 17 16
14
10
(mIn PLN)
0
9M 2018 9M 2019 9M 2020 oM 2021 9M 2022
m Srodki pieniezne netto z dziatalnos$ci operacyjnej Obstuga zadtuzenia

*okres 9M
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Bezpieczny poziom dtugu: 2-krotnie wyzszy wzrost przeptywodw pienieznych

z dziatalnosci operacyjnej

30,0

28,0
A
25,0
+ 15,1 min PLN

20,0

15,0 + 5,7/ min PLN

12,9 12,6
10,0
6,9
50
(min PLN) (min PLN)
0,0
Q3 2021 Q3 2022 Q3 2021 Q3 2022
® Srodki pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej Obstuga zadtuzenia

Wzrost przeptywdw pienieznych z dziatalnosci operacyjnej przekracza

ponad 2-krotnie wzrost ptatnosci zwigzanych z obstugg zadtuzenia.

30,0

25,0

20,0

15,0

10,0

5,0

0,0

28,0

12,6

Q3 2022

nadwyzka: ~ 15 min PLN
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R22 przed czasem sptacita pozyczki zaciggniete w PFR TFlI

Po zakonczeniu okresu raportowania, R22 dokonata
przedterminowej sptaty pozyczek w tacznej kwocie 3 min EUR,
zaciggnietych w 2018 roku w Funduszu Ekspansji Zagranicznej.
Srodki z pozyczki zostaty przeznaczone na szereq przejeé na
rynku rumunskim i chorwackim w latach 2018-2019. Przez
ostatnie cztery lata R22 przejeta 9 zagranicznych spétek
hostingowych. WWczes$niejsza sptata dtugu jest efektem lepszych
- od zaktadanych przez spétke - przeptywdw operacyjnych.

¢y

Jestesmy piermszym Jestesmy drugim
najwiekszym dostawca najwiekszym dostawcy
ustug hostingowych ustug hostingowych
w Rumunii w Chorwaciji
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_Stores: Uruchom swdj sklep
internetowy w mniej niz 15 minut

_Stores to kompleksowe narzedzie do tworzenia sklepéw
internetowych, w ktérym znajdziesz wszystko, aby tatwo i
skutecznie rozpoczaé, prowadzié i rozwijaé sprzedaz online:

Support Team skoncentrowany na zwiekszeniu sprzedazy

Profesjonalne szablony zoptymalizowane dla wysokiej konwersji

W petni hostowana strona internetowa (w tym rejestracja
domeny, skrzynka e-mail)

Prosty i intuicyjny panel sterowania
Rozbudowany modut marketingu wielokanatowego

Integracje narzedzi e-commerce (w tym ptatnoscii dostawa)

>220 tys. >40 tys.

klientédw hostingowych naszych klientéw
hostingowych prowadzi

sklepy internetowe

NP9

Wzorce _Stores

f5] Z szablonu Johny Utah
[ Przyciski

(I Kolumny

&= Galeria

[1 Nagtowki

= Tekst

@ Zapytanie

do Newsletter

@twojanazwa

’”i-f-'fff:— ‘ e -

Standardowe korzysci Baner klasyczny

]
m &\ Nagtéwek \ o
[ ] 4 :

Klasyczny zbiér unikalnych cech Twojej marki Uniwersalny baner z odnos$nikiem

Formularz kontaktowy

Nagtowek

Wdrozeni pierwsi klienci

ANULUJ DODAJ
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cyber_Folks zaznacza swoja pozycje na
rynku e-commerce

Marka cyber_Folks od lat wspiera tysigce klientédw e-commerce
oferujac produkty dedykowane sprzedazy on-line, a takze
inspirujgc swoich klientédw dostarczajgc im sprawdzong

i rzetelng wiedze. Dzi$ cyber_Folks idzie o krok dalej wydajac
petng inspiracji ksigzke, w ktérej przedstawiciele czotowych
polskich marek e-commerce dzielg sie wiedzg i doswiadczeniem
o prowadzeniu biznesu w branzy e-handiu.

Autor: Krzysztof Domaradzki, Forbes

Historie: Altenberqg, Coffedesk, DeeZee, Displate, Kubota,
Morele, Oponeo, Tylko, Your Kaya

Ksigzka dostepna w salonach Empik oraz na stronie
internetowej Empik w kategorii: Biznes, ekonomia, marketing

Jednoczesnie, wzmachniajgc swojg pozycje na rynku e-
commerce cyber_Folks uruchamia produkt _Stores (wersja
Beta), kreator do zaktadania i prowadzenia sklepow
internetowych.

NP9

Krzysztof i S i

Domaradzki i

O Polakach, ktérzy
wyznaczajq trendy
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cyber_Folks zaznacza swoja pozycje na
rynku e-commerce

“\W tej ksigzce przeczytacie prawdziwe
historie, z ktérych kapie pot, krew i tzy. Nie
PR podkrecone kawaiki, ale zapis walk
przedsiebiorcéw z rynkiem, konkurencja,
swoimi stabosciami i biznesowg
rzeczywistoscia.”

(EETIT i S e |

zzzzzzzzz

Pawet Sala
CEO & Co-Founder FreshMail,
CCO Vercom

Patent na

[E-COMMERCE —

- Artur Kurasinski, przedsiebiorca i inwestor,

I "{'\ / 7 O Polakach, ktérzy
-' / ‘ wyznaczaja trendy
arturkurasinski.com tukasz Wichtacz

CEO Coffeedesk Krzysztof Domaradzki - Forbes,
autor ksigzki ,Patent na e-commerce

"Swietna robota pod katem merytorycznym,
korektorskim i wydawniczym. Doceniam takie
smaczki jak faktura oktadki. Wtasnie takie
mate rzeczy decydujg o sukcesie. Kazdym,

a biznesowym w szczeqgoélnosci.”

“Prébujac, dostrajajgc i... inspirujac sie tymi
najlepszymi stworzysz patent na swoj
e-commerce. Pieknie wydane tomiszcze -
idealne na prezent.”

- Alina Sztoch,
CEO & Co-Founder Kubota

- Greg Albrecht, doradca zarzadéw i
wtascicieli firm, CEO, Albrecht & Partners
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R22: Najlepszy kwartat w historii
Przeptywy pieniezne

z dziatalnosci operacyjnej

120,0 30,0 30,0

100,0 25,0 25,0
80,0 73.8 20,0 19’4 20,0
9
60,0 15.0 o
12,9
40,0 10,0 10,0
20,0 5,0 5,0
(mIn PLN) (mIn PLN) (mIn PLN)
0,0 0,0 0,0
Q3 2021 Q3 2022 Q3 2021 Q3 2022 Q3 2021 Q3 2022
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Dynamiczny wzrost przychodow i zyskéw

Wybrane skonsolidowane dane finansowe:

sz oM2021] sMzo22 | Zmisna | 032021 | 032022 | Zmiana

Przychody ze sprzedazy
EBIT

Skorygowana EBITDA
Koszty transakcyjne
ESOP Vercom

Zysk na sprzedazy srodkow
trwatych

Zysk netto

Zysk netto przyp. na
akcjonariuszy jedn. dom.

Zysk netto skorygowany o
ujemne réznice kursowe

Przychoduy:
120,0
100,0
80,0 73,8
60,0 44.4 49,4
40,0
20,0
0,0
Q3 2019 Q3 2020 Q32021

NP9

209 367
38770
56 055

1212
1123

0
28 015

22 359

28 611

108,4

Q3 2022

279 439 33,5% 73 812 108 385
49 786 28,4% 12 342 20124
71726 28,0% 19 361 27 874
2 246 85,3% 1212 310
47 -58,1% 674 157
-503 0 0
22 799 -18,6% 9 085 5049
15 177 -32,1% 7 030 2 984
29 649 3,6% 9 660 10 693
Skorygowana EBITDA:
30,0 27,9
25,0
19,4
20,0
15,0
15,0 12,9
10,0
5,0
(mIn PLN)
0,0
Q32019 Q3 2020 Q3 2021 Q32022

46,8%
63,1%
44,0%
-74,4%
-76,7%

-44,4%

-57,6%

10,7%

(mIn PLN)

Wyrazny wzrost organiczny + akwizycije:

Wzrost wartosci przychodéw do 108,4 min z4 (vs 73,8 min z4)
oraz skorygowanej wartosci EBITDA do 27,9 min zt

(vs 19,4 min z4). Miniony kwartat (Q3 2022) to pierwszy
kwartat petnej konsolidacji wynikéw przejetej spotki
MailerLite, ktora w Q3 2022 osiggneta przychody

21,2 min zt, przy marzy EBITDA 25% (5,3 min zt).

Spadek zysku netto zwigzany ze wzrostem kosztéw
finansowych netto, ktére w Q3 2022 wyniosty 12,4 min zt
(2,3 min zt rok wczesniej). W tym koszty odsetkowe

6,5 min zt (vs 1,8 mIn z4) oraz réznice kursowe netto

5,6 min zt (vs 0,6 mIn zt), w kolejnych okresach mozliwe
istotne wahania wartosci. Wycena zobowigzan
kredytowych w EUR, ktéra ma charakter niegotéwkowy

i w kolejnych okresach bedzie kompensowana duzym
strumieniem wptywdw w EUR i USD generowanych przez
MailerLite.
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Zysk Netto: Wyjatkowy wptyw kosztow finansowych

16

+5,7
14
12
' -4,6
8
6
-4,6
-0,6
4
2
(min PLN)
0
Zysk Netto Wzrost operacyjny Wzrost Ujemne Amortyzacja Zysk Netto
Q3 2021 kosztéw odsetek réznice kursowe niepieniezna Q3 2022

(znak towarowy i
baza klientéw MailerLite)

o, Wyniki finansowe Q3 2022 | 16/11/2022 38



Ponad 2-krotny wzrost przeptywodéw pienieznych z dziatalnosci operacyjnej

Wybrane skonsolidowane dane finansowe:

* Ponad 2-krotny wzrost przeptywéw pienieznych

(wsz)  9M2021| oM2022 | Zmiana Q32021 | Q32022 | Zmiana ? dzlatalnosel operacujne] (o 116,5%).

Srodki pienigzne netto z 44 577 65 715 47,4% 12 937 27 983 116,3% * Wysoka, 90% konwersja EBITDA na przyptywy

dziatalnosci operacyjnej L. . L. .
pieniezne z dziatalnosci operacyjnej.

Nabycie rzeczowych aktywow

trwatych i wart. niematerialnych

pomniejszone o wptywy ze

sprzedazy aktywoéw trwatych

-5 358 -12 483 133,0% -30 -4737 15690,0% * 2wiekszenie naktaddéw inwestycyjnych i ptatnosci
leasingowych w zwigzku ze zwiekszeniem naktaddéw na

. L rozwoj platform CPaaS i wzrostem skali dziatalnosci.
Ptatnosci zobowigzan z tytutu

Uméw leasinau -4 498 -6195 37,7% -1736 -2022 16,5%
° * Wzrost zaptaconych odsetek w zwigzku ze wzrostem
Unlevered FCF 34 721 47 037 35,5% M171 21224 90,0% WIBOR.
Sptaty kredytow i pozyczek -16 767 -16 523 -1,4% -3 5629 -4 960 40,5%
Odsetki zaptacone 5563 12240  120,0% 1692 5974 2531% * Diugoterminowa zdolnosc generowania wysokiej
. _ . nadwyzki gotéwkowej. \Wysoka efektywnosc¢ naktadow
Dywidendy do akcjonariuszy -4 442 0  -100,0% 0 0 inwestycyjnych.
mniejszosciowych
Wolne srodki (przeptywy) 7 955 18 274 129,7% 5 950 10 290 72,9% * 2Zmiana dtugu netto wynika przede wszystkim

pienigzne z akwizyciji MailerLite sfinansowanej ze srodkow

52091 | 30.00.2022 wiasnych z IPO Vercom oraz kredytu bankowego.

Dtug netto 73 972 313 760 324%
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Dywidendy: Inwestorzy zyskujag na realizowanej strateqii

60,00 R22 Cena zamkniecia

(PLN)

50,00

40,00

30,00

20,00

10,00

0,00
2019 2020

—— (Gena zamkniecia

NP9

2021

2022

20,0 (m PLN)
18,0
16,0
14,0
12,0
10,0
8,0
6,0
4,0

2,0

0,0
2019 2020

B Wartosé Dywidendy

4,0

2021 2022

Wartos$c¢ skupu akcji wtasnych
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R22 - przestanki inwestycyjne

EBITDA

?

2018

2019 2020 2021

*do 2025

NP9

Wzrost:
CAGR przychoddéw 40% w ostatniej dekadzie

Stabilnosé:

- 90% przychoddw generowanych w modelu
SaaS (ARR)

- lojalna i zdywersyfikowana baza >300 tys.
klientow réznej wielkoscii z réznych branz

Szanse po akwizycyjne:

Korzysci ptynace z synergii po fuzji
wynikajgcej z przejecia MailerLite z naciskiem
na globalne mozliwos$ci cross-sellinqu

i up-sellingu

Scale-up:
Wejscie na swiatowy rynek o wartosci 50 mld USD*

PRZYSZL0SC

(mIn PLN)

PRZYSZLOSC
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Kontakt:

Jakub Dwernicki Rober Stasik Mateusz Paradowski

Prezes Zarzadu Wiceprezes Zarzadu re2@innervalue.pl
+48 516 089 279
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