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Formación REDTRANSFER     Valencia, 29 y 30 de septiembre de 2015 

Presentación
Formación RedTransfer es el evento de formación principal de la Asociación RedTransfer. Está concebido como un 
conjunto de cursos cortos e independientes en temas específicos de interés para los profesionales de transferencia 
y gestión de la investigación. Cada curso tienen una duración de una jornada completa y se desarrollan en paralelo, 
2 cada día. 

La edición 2015 de Formación RedTransfer contará con los siguientes cursos: 
 Transferencia y explotación de software 29 de septiembre 
 Transferencia en sector biomédico 29 de septiembre 
 Capitalización y desarrollo de spin-off 30 de septiembre 
 Marketing en transferencia de tecnología 30 de septiembre 

Dirigido a 
Los cursos están dirigidos a profesionales que trabajen en oficinas de transferencia y de gestión de I+D en 
universidades, centros públicos de investigación y empresas. Deben tener formación y experiencia en propiedad 
intelectual e industrial así como en contratos de I+D y de licencias de tecnología.  

Fechas y lugar 
29 y 30 de septiembre de 2015, de 9.00 a 17.30. 

Ciudad Politécnica de la Innovación de la Universitat Politècnica de València 
Campus UPV, acceso por C/ Ingeniero Fausto Elio 
Valencia 
Salas “Debate” y “Descubre”. Edificio CPI, Cubo Rojo, 4ª planta (Acceso J)  

Inscripciones 
Las inscripciones se realizarán a través del formulario web disponible en la página web de RedTransfer 

(www.redtransfer.org). 

130,00 € 

150,00 € 

200,00 € 

El precio de la inscripción en cada curso es: 

Asociados a RedTransfer, inscripción hasta el 21 de septiembre: 
Asociados a RedTransfer, inscripción desde el 22 de septiembre: 
No Asociados a RedTransfer, inscripción hasta el 21 de septiembre: 
No Asociados a RedTransfer, inscripción desde el 22 de septiembre: 220,00 € 

En el caso de los no asociados, con la inscripción se ofrece, gratuitamente, el alta el alta como miembro de 

RedTransfer durante 2015. El precio incluye materiales y almuerzo. 

El pago de la inscripción se realizará a través de la tienda on-line de RedTransfer o mediante transferencia a la 

cuenta ES86 0049 1736 7222 1002 9252, abierta en el Banco de Santander a nombre de la Asociación de 

Profesionales de Transferencia, Innovación y Gestión de la Investigación, RedTransfer. El justificante de la 

transferencia deberá enviarse a la dirección rt2014@redtransfer.org.  

Se podrán cancelar inscripciones hasta el 19 de septiembre con devolución del 90% y hasta el 26 de septiembre, 

con devolución del 60% del precio de la inscripción (excepto gastos bancarios). RedTransfer se reserva el derecho 

de cancelación del curso si no se alcanzara un número mínimo de inscripciones. 

Contacto 
Para cualquier consulta, enviar mensaje a rt2014@redtransfer.org. 
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29 SEPTIEMBRE 

Transferencia y explotación de software 

PROGRAMA
La generación de software en la actividad de I+D  
Raúl Hussein Galindo 
Frecuentemente, resultados de investigación, que aportan soluciones técnicas, se implementan en 
forma de programas informáticos u otros contenidos en soporte digital. Este tema permitirá identificar 
los diferentes modos y componentes de generación de software en la actividad de I+D y las dinámicas 
de evolución del software 

Modelos de negocio en transferencia de software  
Raúl Hussein Galindo  
Las opciones de explotación de software difieren mucho si se trata de servicios ligados a la utilización 
del mismo o si se trata de la mera licencia del código. Este tema permitirá conocer y valorar las opciones 
de explotación más habituales 

Las licencias de software propietario 
Raúl Hussein Galindo 
La licencia es una vía habitual de explotación de software. Se presentarán los términos que se deben 
contemplar en una licencia y los modos de hacerla efectiva, bien en documento contrato o a través del 
propio software. También se abordarán técnicas físicas e informáticas de protección frente a copia. 

Las licencias de libre distribución  
Raúl Hussein Galindo 
El software libre tiene también sus condiciones de utilización y explotación. Se analizarán los términos 
de las licencias libres más extendidas y sus diferentes variantes, cuándo deben ser utilizadas y qué 
compatibilidades tienen. 

Protección legal del Software  
Luis Gosálbez 
La legislación de propiedad intelectual es la habitualmente aplicable al software. El tema abordará 
cuáles son las características y las condiciones para ejercer los derechos de autor en software producido 
y los medios para protegerlo. 
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RAÚL HUSSEIN GALINDO 
Instituto de Tecnología Informática de Valencia 
 
Actualmente es Jefe de Proyectos del Instituto Tecnológico de  Informática 
(ITI) de Valencia, dónde desempeña tareas de  gestión de proyectos I+D en 
el ámbito de la inteligencia artificial y big data. Ingeniero Superior en 
Informática por la Universidad de Valencia, tiene más de 10 años de 
experiencia en: 

 Gestión y participación en más de 25 proyectos de I+D en las áreas 
del Internet del Futuro, Ecosistemas Digitales de Negocio, Gestión 
de la Innovación y Smart Cities. 

 Licitaciones y concursos públicos en las áreas de Igualdad de 
Género, Coworking, Mentoring, Comercio Electrónico, Gestores de 
Contenidos, Formación y Marketing Digital. 

 Puesta en marcha de iniciativas empresariales innovadoras a través 
de la elaboración de Planes Estratégicos, búsqueda de Financiación 
Pública, Networking y Marketing Digital. Socio fundador de dos 
empresas del sector de la I+D. 

 Implantación y gestión de sistemas de calidad en la Seguridad  de la 
Información (UNE-ISO/IEC 27001) y Gestión de I+D+i (UNE 166002). 
 

  
LUIS GOSÁLBEZ 
 
Abogado y Máster en Derecho de Empresa por ESADE. Cofundador de 
Terminis.com, un servicio web que reduce los gastos y riesgos legales de las 
empresas certificando los textos y contenidos de cualquier sitio web o 
aplicación móvil. Socio fundador de Metricson (http://metricson.com), una 
firma de servicios legales especializada en empresas tecnológicas y de 
internet. Miembro del grupo de expertos de Barcelona Activa y de la 
asociación europea de PYMES del sector TIC (PIN-SME), entre otras. 
 
Especialidades: Abogado especializado en derecho tecnológico e internet. 
Desarrollo de negocio. Estrategia de marca. Dirección general. 
 
Pactos de socios, fusiones y adquisiciones. 
 
Luis impartirá la sección de protección legal del software. 
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29 SEPTIEMBRE 

Valorización y transferencia tecnológica en biomedicina

PROGRAMA
Valorización tecnológica 
Rafael Camacho Fumanal 
Conceptos y experiencias internacionales. Investigación traslacional. Desarrollo tecnológico en 
biomedicina. Modelos y ejemplos de valorización tecnológica. 

Licencias 
Rafael Camacho Fumanal 
Mecanismos de transferencia tecnológica. Aproximación al mercado. Procesos de licencia de tecnología. 
Valoración de activos intangibles. 

Financiación 
Rafael Camacho Fumanal 
Esquemas de financiación para proyectos de innovación en Salud. Instrumentos de financiación pública. 
Financiación e inversión privada. 

Protección de invenciones en biomedicina 
Eva Martín Becerra 
Actualización de la legislación en materia de patentes relativas a medicmentos biológicos, terapias 
avanzadas y biomarcadores. Protección de dispositivos médicos. Protección de aplicaciones e-health  

Marco regulatorio para la comercialización de productos biosanitarios 
Eva Martín Becerra 
Desarrollo de fármacos: estudios no-clínicos y clínicos. Peculiaridades para el desarrollo y 
comercialización de terapias avanzadas. Clasificación de productos sanitarios y requisitos para su 
comercialización. 

Agencias regulatorias y exclusividad de mercado 
Eva Martín Becerra 
Exclusividad de datos de registro. Base legal y duración de la protección. Diferencias de interpretación 
en cada territorio. 
I+D de medicamentos huérfanos: Exclusividad de mercado y otros incentivos para la investigación. 
Diferencias entre FDA y EMA. 

Reposicionamiento de fármacos 
Eva Martín Becerra 
Concepto, implicaciones regulatorias y comerciales. Exclusividad de mercado para fármacos 
reposicionados: patente y exclusividad de datos. 
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RAFAEL CAMACHO FUMANAL 
The Wondering Innovator  
 
Licenciado en Farmacia por la Universidad de Sevilla, con formación de 
postgrado en Bioquímica y Biotecnología Marina.  
25 años de experiencia profesional en Gestión de la Innovación y 
Transferencia de Tecnología. 
 
Sector público: técnico OTRI en Universidad de Sevilla, Director Técnico 
CESEAND, Director OTT Sistema Sanitario Público de Andalucia, Director 
General de Genoma España, donde ha desarrollado nuevos programas de 
valorización tecnológica y financiación de la innovación, apoyo a la co-
inversión de capital riesgo e internacionalización de empresas 
biotecnológicas. 
 
Sector privado: Director Gerente de Newbiotechnic S.A., Fundador de The 
Wandering Innovator. Consultor senior de innovación y bionegocios. 
Inversor privado en EBTs. Asesor de Innovación de Sistemas Genómicos. 
Director de Desarrollo de Negocio en Terapia Celular de 3P 
Biophamaceuticals. Socio fundador y Direcotr de Biotecnología de 
INNOMEDYX Knowledge in Action S.L. 
 
EVA MARTÍN BECERRA 
Biotech Project Management – Kinrel 
 
Licenciada en Ciencias Biológicas, con doble especialidad en Neurobiología y 
Biología Sanitaria por la UCM. Máster en Biotecnología de la salud por 
CESIF. 
 
Fundadora de Kinrel. Consultora independiente especializada en asuntos 
regulatorios y estrategias de protección de la propiedad industrial e 
intelectual. Project Manager en Sanifit Laboratories. Responsable de 
Desarrollo clínico y Propiedad industrial en Fina Biotech. Ayudante de 
Investigación en CSIC. 
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30 SEPTIEMBRE 

Capitalización y desarrollo de spin-off 

PROGRAMA  
Etapas en el desarrollo empresarial  
David López García  
Análisis de las diferentes fases que atraviesa una Start-Up hacia la supervivencia empresarial: Seed 
Stage, Start-Up Stage, Early Stage, Growth Stage, Expansion Stage and Exit. 
 

Valoración de empresas 
David López García  
Análisis de los diferentes técnicas de evaluación para definir el "Fair Value" o el valor justo de la 
compañías según estándares internacionales. 
 

Cap Tables 
David López García  
Definición de Cap Tables, rondas de inversión, valoración PRE-MONEY, Valoración POST-MONEY, 
Dilución, Liquidity preference, waterfall analysis 
 

El proceso que conduce a una inversión profesional 
David López García  
Valor diferencial, estrategia empresarial, alianzas comerciales, necesidades financieras, due diligence, 
compromisos y pacto de socios, exit. 
 

Relación entre la spin-off y el centro de investigación 

Elena Taulet  
Cuestiones a considerar en pacto de socios. Conflicto de interés. Instrumentos de seguimiento de la 

relación. Gestión de la participación en Juntas Generales. Decisiones de ampliación y de salida. 
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DAVID LÓPEZ GARCÍA  
B-Able  
 
Ingeniero Superior de Telecomunicación por la Universidad Politécnica de 
Madrid (ETSIT-UPM, España) y MBA International por la Escuela de 
Negocios La Salle.  

Ha sido responsable de equipos de comunicaciones en la empresa EADS 
donde ha desarrollado experiencia en negociación en consorcios 
internacionales. Ha sido socio fundador de la empresa Solar Value y director 
general de la compañía, promoviendo una de las planta solares 
fotovoltaicas más grandes de Europa. 

Junto con otros socios, en 2008 funda B-Able, una empresa de seed capital, 
en la que ejerce desde entonces las labores de dirección general de la 
misma. Desde esa función ha conocido el mercado tecnológico industrial en 
el ámbito europeo, norteamericano y asiático. David tiene un alto grado de 
especialización y experiencia relevante en el lanzamiento de nuevos 
proyectos de carácter tecnológico industrial a partir de alta tecnología 
desarrollada en  

ELENA TAULET  
Universitat Politècnica de València 
 
Elena Taulet  Es licenciada en Derecho y Máster en Derecho de Empresa por 
la Universidad de Valencia, así como Especialista Universitario en Economía 
y Consultoría de Empresas.  

Trabaja en la Universidad Politécnica de Valencia, en una primera etapa en 
el Instituto para la Creación y Desarrollo de Empresas, como Coordinadora 
del Área de Proyectos, Área de Formación para Emprendedores, Área de 
Difusión y Comunicación y Área Jurídica. Desde 2007 trabaja en la OTRI y 
forma parte del equipo de Valorización como técnico jurídico de creación de 
Spin-off. 
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30 SEPTIEMBRE 

Marketing en transferencia de tecnología 

 

PROGRAMA  
Fundamentos de marketing y su adaptación a la transferencia de tecnología 
Productos a comercializar en la transferencia de conocimiento: servicios tecnológicos, tecnologías y 
grupos de investigación. El proceso de marketing: análisis, planeación, ejecución y control. Variables de 
marketing y marketing mix. Estrategias genéricas y focalizadas. 
 

Análisis: Tecnología y Mercado 
Análisis del potencial de mercado, características fundamentales y evolución. Análisis de competidores. 
Cómo detectar oportunidades para una tecnología a través del proceso de vigilancia tecnológica. 
 

El Plan de Comercialización 
Definición de la estrategia de transferencia de conocimiento. Elaboración de un plan de 
comercialización. Aspectos tácticos en la implementación del plan. Cómo detectar posibles clientes o 
colaboradores. Ejercicio práctico. 
 

Redacción de oferta tecnológica 
Elementos fundamentales en la oferta tecnológica. Redacción de las ofertas. Adaptación de las ofertas a 
distintas modalidades. 
Ejercicio práctico. 
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ELENA CARRIÓ ARGOS 
Unidad de Innovación, Instituto de Investigación Sanitaria Hospital La Fe 

Arquitecta Superior por la Universidad Politécnica de Valencia. En la 
actualidad responsable de valorización, comercialización, y vigilancia 
tecnológica, y en el Instituto de Investigación Sanitaria de la Fe. 

Responsable de comercialización de resultados de investigación durante 10 

años en la OTRI de la UPV, participando en la evaluación del potencial de 

explotación de las invenciones de la UPV.  

Ha creado el proceso de comercialización de patentes utilizado en la UPV 
incorporándolo en la práctica diaria. Ha participado como formadora en 
numerosas actividades formativas sobre comercialización, marketing de 
tecnologías y vigilancia tecnológica dirigidas a personal de transferencia de 
la UPV y otras entidades. 

 
 CRISTINA ALEMANY LÁZARO 

Centro de Transferencia de Tecnología, Universitat Politècnica de València 

Licenciada en CC. Físicas por la Universidad Complutense de Madrid e Ing. 
en Electrónica por la Universitat de València. Desde 2004 es la encargada de 
la gestión de la Oferta Tecnológica de la UPV (CARTA) y del programa 
INNOVA de la UPV que incentiva la realización de planes de promoción de 
I+D y de explotación de tecnologías, así como de proyectos de prueba de 
concepto. Con 15 años de experiencia en la OTRI, se ha ocupado con 
anterioridad de los proyectos en colaboración con empresas y otras 
acciones en el área TIC.  

 


