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INTRODUCCION

La transferencia de tecnologia y conocimien-
to desde los centros generadores de 1+D hacia
los actores encargados de llevar los resultados
de dicha actividad al mercado -especialmen-
te las empresas-, exige una actitud proactiva
del personal técnico de gestion de la innova-
cién, tanto a la hora de conectar los intereses
y objetivos de ambos entornos como en la
definicién de una estrategia de marketing de-
bidamente estructurada. La presente accion
formativa aborda esta funcién comercial en el
contexto del proceso de valorizacion llevado
a cabo desde las unidades de apoyo en que
estos profesionales operan, pertenecientes a
universidades, centros de investigacion sani-
taria, centros tecnoldgicos, y otros organismos
de investigacidn e innovacion.

El presente curso online, perteneciente al
itinerario de valorizacion de 1+D de la oferta
formativa de RedTransfer, se articula sobre
dos recursos didacticos fundamentales: los
textos formativos y las sesiones en directo

Mas informacidn sobre el sello RTTP en:

https://attp.info/rtt

(streaming). Con los primeros se propone una
primera aproximacion a los distintos conteni-
dos desde un enfoque reflexivo, facilitando al
alumno adecuar a su agenda este trabajo indi-
vidual. Con las segundas se busca el refuerzo
de los conceptos clave, la resolucion de casos
practicos y la atencién a dudas concretas. Esta
dltima labor de tutorizacion se refuerza con
la asistencia personalizada del profesor via
e-moail. Las sesiones en streaming permiten
asimismo crear un marco de interaccién en-
tre formadores y participantes, que se com-
plementa con un foro, activo durante todo el
curso, en el que compartir inquietudes.

Los aspectos metodoldgicos citados ante-
riormente se ajustan a los estdndares mar-
cados por la Association of Technology Transfer
Professionals -ATTP-, de la que Redtransfer es
miembro. El presente curso otorga 8 puntos
CE (Continuing Education) computables para
su acreditacion internacional RTTP (Registered
Technology Transfer Profesional).

RTTP

REGISTERED TECHNOLOGY
TRANSFER PROFESSIONAL
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OBJETIVO GENERAL

El curso tiene como objetivo aportar técnicas y herramientas que permitan definir e implementar
estrategias exitosas de marketing y comercializacion de resultados I+D y tecnologias, adaptadas
al &mbito en que los profesionales de transferencia desarrollan su actividad y cubriendo las di-
ferentes etapas y tareas asociadas a esta funcidn, como la estructuracion de la oferta, el disefio
de campafias de promocidn, y la ejecucidn de practicas eficientes de negociacion.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

Al finalizar el curso, los asistentes seran capaces de:

« Contextualizar la funcién comercial de un centro dentro del proceso de puesta en valor del
conocimiento y resultados generados por su actividad de 1+D.

- Elaborar ofertas de I+D adaptadas a objetivos de transferencia, vinculdndolas a argumentos
de venta sélidos y eficaces.

« Conocery utilizar los diversos canales y herramientas de promocién de resultados de I+D y
tecnologias.

« Manejar técnicas de bisqueda de informacion relevante para la identificacion de empresas
interesadas.

- Disefar estrategias de aproximacion a empresas para la transferencia de resultados de I+D.

- Adoptar pautas de negociacion eficientes para diferentes objetivos de transferencia o puesta
en valor del conocimiento generado.

- Conocer las diferentes etapas del proceso de negociacién de una tecnologia y las claves
asociadas a cada una de ellas.

DESTINATARIOS

El curso estd especialmente dirigido a profesionales de la gestidon de la 1+D y la transferencia de
conocimiento de universidades publicas y privadas, centros de investigacién sanitaria, centros
tecnoldgicos, empresas y otros organismos de 1+D, tanto espafoles como de otros sistemas
nacionales de innovacidn. Para el correcto aprovechamiento del curso se recomienda una expe-
riencia minima de 2 afios en actividades de transferencia de conocimiento y tecnologias.

Ndmero de plazas 50

METODOLOGIA DIDACTICA

El curso combina los siguientes recursos didacticos de formacién online:

- Textos formativos para trabajo individual (descargables)
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- Test de progreso auto-evaluable para la superacion de cada uno de los médulos.
- Casos practicos

« Sesiones en streaming para el refuerzo de los contenidos clave, asistencia tutorial y la reso-
lucién de casos practicos (sus grabaciones estaran accesibles para su visionado durante
el curso).

« Foro para debate entre los participantes

DURACION

El curso se desarrollard desde el 1 de febrero al 5 de marzo de 2023.

Su duracién total de 21 horas lectivas, 13 de formacién asincrona (trabajo individual) y 8 en
streaming.

CERTIFICACION

Los alumnos que superen el test de progreso de todos los mddulos obtendran un certificado de
aprovechamiento (descargable desde el Campus Virtual de RedTransfer).

ESTRUCTURA'Y CONTENIDOS

Médulo 1. Preparacion de la oferta de I+D

Elena Carrid 1.1. La funcidén comercial en centros generadores de cono-
o cimiento y tecnologia.
Fisabio
1.2. Tipo de oferta: resultados, capacidades.

1.3. Elaboracién de ofertas de tecnologia: elementos, len-

Trabajo individual: 3 horas .
guaje y formatos.

Streaming: 1,5 hora »
1.4. Presentacion de la oferta y argumento de venta.
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Médulo 2. Canales de promocidn para tecnologias innovadoras

José Manuel Pérez Arce 2.1. Marketing digital enfocado a la transferencia de tec-

nologia.
AMARBI innovacion

2.2. Canales de promocién tecnolégica.

2.3. eMarket places: EEN, Innoget, Ip marketplace, Patent

Trabajo individual: 4 horas Auction...
Streaming: 2 horas 2.4.0pen innovation como herramienta de promocion tec-
nolégica.

2.5. Plataformas de Open innovation: fuentes de deman-
das, donde colocar la oferta..

2.6. Recomendaciones finales.

Médulo 3. Claves para la identificacidon y contacto a empresas

Vicente Barbera 3.1.1dentificacion de activos a transferiry perfiles de empresa.
VIROMII 3.2. Busqueda de empresas para transferencia.

3.3.Busqueda de informacion clave de la empresa y personas.

o de toma de decisién dentro de las mismas.
Trabajo individual: 4 horas

3.4.BUsqueda de informacion de contacto de los leads y estra-

Streaming: 2 horas tegias de aproximacién.

Médulo 4. Estrategias y técnicas de negociacion

Javier Maira 4.1. Cuestiones a negociar en los contratos de licencia.
Csic 4.2. Cuestiones a negociar en los contratos de I+D.
4.3. Proceso de negociacion.
Trabajo individual: 2 horas 4.3.1. Aspectos a tener en cuenta antes de la negociacion.
Streaming: 1,5 horas 4.3.2.Cémo actuar durante la negociacién.

4.3.3.Qué hay que hacer después de la negociacion.
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Masterclass

Pendiente Pendiente

Streaming: 1 hora

11.
CALENDARIO

FEBRERO 2023
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APERTURA
M1 texto
M1 streaming
M2 texto
M2 streaming
M3 texto

M3 streaming

M4 texto

M4 streaming Masterclass CIERRE

texto - apertura de textos formativos en la plataforma online

streaming - sesion en directo en el horario detallado



Marketing y Comercializacion de resultados de 1+D

PROFESORADO MODULOS Horario STREAMING
Elena Carri6 MODULO 1 17:00 a 18:30 horas
José Manuel Pérez Arce MODULO 2 17:00 a 19:00 horas
Vicente Barbera MODULO 3 17:00 a 19:00 horas
Javier Maira MODULO 4 17:00 a 18:30 horas
Pendiente MASTERCLASS 17:00 a 18:00 horas
CAMPUS VIRTUAL

Acceso https://campus.redtransfer.org

Los alumnos matriculados en el curso recibiran por correo electrénico el usuario y contrasefa
necesarios para acceder al Campus Virtual Redtransfer, 24 horas antes del comienzo del curso.

FORMADORES

Elena Carrié

Especialista en Propiedad Industrial e Intelectual y Transferencia de cono-
cimiento en el Area de Innovacién de la Fundacién para el Fomento de la
Investigacion Sanitaria y Biomédica de la Comunitat Valenciana (FISABIO).
Es Arquitecta Superior por la Universitat Politécnica de Valencia (UPV), y
Méster en Innovacion y Emprendimiento (Universitat de Barcelona). Trabaja
desde hace 19 afios en gestion de 1+D+i y transferencia de conocimiento.
Ha desempefiado varios cargos en el Area de Innovacién del Instituto de
Investigacion Sanitaria La Fe y anteriormente en el Centro de Transferencia
de Tecnologia de la Universidad Politécnica de Valencia. Ha sido miembro
activo en RedOTRI Universidades, RedTransfer, REGIC, ITEMAS, ASTP-Proton y
AUTM. Ha sido coordinadora del Grupo de Emprendimiento y Grupo de Best
Practices: Regulacion y Marcado en la Plataforma ITEMAS.
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José Manuel Pérez Arce

Vicente Barbera

Javier Maira

Licenciado en Ciencias Econdmicas y Empresariales (UPV/EHU), Diploma-
do en Administracion de Empresas (Universidad Politécnica de Madrid),
Diplomado en Comercio Exterior (Gobierno Vasco), Diplomado en Direccion
de Ventas (Cdmara de Comercio de Bilbao) y Diplomado en Direccién de
Marketing y Comercial (Instituto de Directivos de Empresa, Madrid).

Actualmente Socio-Director de la consultora AMARBI innovacién, SL que
ha retomado, entre otras, las actividades de la extinta ABL Solutions Con-
sulting, SL, dedicada también a la Valorizaciéon y Comercializacién de los
Resultados de la Generacién de Conocimiento y de la firma RED NORTE DI-
GITAL, SL, centrada en la promocién de las telecomunicaciones. Previamente
y durante cinco afios fue el Director General de UNIVALUE VALORIZACION, SL,
empresa creada por el Grupo de universidades G-9, donde se valorizaron
mas de 250 Patentes, 70 de las cuales pasaron a la fase de comercializacion
para su transferencia.

Ademds, posee una trayectoria profesional internacional de mas de 25 afios
en firmas siderometaldrgicas; fue Socio-Director de POLNAM Grupo, SL; Di-
rector General de la empresa anglo-holandesa CORUS LAYDE, SA; Apoderado y
Director Comercial de la Division de Productos Planos, en la firma ROS CASA-
RES; Director Comercial, en la empresa ACEROS ORMAZABAL, SA; Director de
Planificacion Estratégica Corporativa, en la Corporacion SIDENOR; y Director
de la Unidad de Negocios Automocioén, en la industrial de SIDENOR, empresa
en la que desarroll6 altas responsabilidades directivas durante casi 15 afios.

Graduado en Biotecnologia por la Universidad Politécnica de Valencia, con
un MBAy especializacion en creacion de empresas y estrategias de propie-
dad industrial por la University of Gothenburg en Suecia. Vicente se especia-
liza en ciencias de la salud, teniendo experiencia en la industria biomédica
y farmacéutica. Actualmente, es co-fundador y co-director de Viromii, una
empresa especializada en dar apoyo a la valorizacién y transferencia de
tecnologias, donde trabaja con mas de 40 instituciones de investigacion
publicasy privadas ayudandolas a llevar sus innovaciones al mercado.

Doctor en Ciencias Quimicas por la Universidad Auténoma de Madrid y ex-
perto en Propiedad Industrial y transferencia de tecnologia. Ha trabajado
como investigador cientifico en el CSIC y en la Universidad de Cienciay
Tecnologia de Hong Kong, como gestor de proyectos de transferencia de
tecnologia en la empresa privada, y como Asistente Técnico de Proyectos
del VI Programa Marco en la Comisién Europea.

Desde 2005 trabaja en la Vicepresidencia Adjunta de Transferencia de Co-
nocimiento del CSIC, en donde actualmente desempefa el cargo de res-
ponsable de las Unidades de Comercializacidn y Contratos. Participa como
experto internacional en talleres organizados por la Organizacién Mundial
de Propiedad Industrial (OMPI).
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COORDINADOR

Constantino Martinez

Es Licenciado en Ciencias Econémicas por la Universidad Auténoma de Ma-
drid y méster en Andlisis y Gestion de la Ciencia y la Tecnologia por la Uni-
versidad Carlos 11l de Madrid. Realiza labores de investigacion en diversos
proyectos -Universidad Carlos Il de Madrid y Parlamento Europeo- antes
de dedicarse a la gestion de la 1+D+i en el &mbito académico, en el que
acumula mas de 10 afios de experiencia -Universidad Carlos Il de Madrid y
Universidad de Navarra-. Desde 2004 a 2013 dirige la secretaria técnica de
RedOTRI-Universidades. Durante dos afios ejerce de colaborador cientifi-
co-técnico del Ministerio de Ciencia e Innovacién en el disefio y gestion de
programas de ayudas a OTRI. Actualmente es socio de GoodPoint Consulting
y Director Ejecutivo de RedTransfer.

INSCRIPCIONES

Las inscripciones se realizardn a través del formulario web disponible en la pagina web de
RedTransfer (www.redtransfer.org).

Inscripcidn General 290 €

TARIFAS
+21% IVA Inscripcidon Reducida 270 €
Inscripcion Asociados RedTransfer 240€

Fecha limite de Inscripcién: 30 de enero

-Universidades, centros de investigacion sanitaria y centros tecnolégicos.

- El pago de lainscripcion se realizara a través de la tienda on-line de RedTransfer o mediante
transferencia a la cuenta ES86 0049 1736 7222 1002 9252, abierta en el Banco de Santan-
der a nombre de la Asociacion de Profesionales de Transferencia, Innovacidn y Gestion de la
Investigacion, RedTransfer. El justificante de la transferencia debera enviarse a la direccidn
soporte@redtransfer.org.

« Se podran cancelar inscripciones hasta el 30 de enero con devolucion del 60% del precio de
la inscripcidn (excepto gastos bancarios). El abandono del curso una vez iniciado no sera
causa de devolucion.

- RedTransfer se reserva el derecho de cancelacidn del curso si no se alcanzara un ndmero
minimo de inscripciones.



