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Jak nie przepalic
budzetu?

Czego NIE robi¢, wprowadzajgc produkt na rynek



O Jestesmy
7y Explayn.it

Wdrazamy praktyczne rozwigzania, przetestowane w wielu biznesach. Dzieki strategiom i

procesom, ktére bazujg na sprawdzonych metodach, maksymalizujemy osiggane wyniki.

Wiemy doskonale, ze przycigganie klientéw to dopiero pierwszy krok. Dlatego dbamy o ich
zachowanie, tgczgc wszystkie metody, ktére pozwalajg lepiej zrozumiec¢ odbiorcow. Wszystkie
nasze decyzje opieramy na doktadnych badaniach, ktére gwarantujg wymierne rezultaty.

Testujemy rézne rozwigzania, aby wybrac te najkorzystniejsze dla Twojego biznesu.

Aby zapewni¢ najwyzszy poziom spdjnosci, oferujemy kompleksowg obstuge. Od identyfikacji
wizualnej po kompleksowgq strategie marketingowsq i jej realizacje — z nami mozesz liczy¢ na
spojny efekt.

To idealne rozwigzanie dla firm, ktére dopiero wkraczajg na rynek, ale takze dla tych, o

ugruntowanej pozycji.
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Poznaj Demand Generation

Tworzenie i dystrybucja tresci jest podstawowym elementem strateqii
generowania popytu. Pomozemy Twojej firmie stworzyc¢ jakosciowe lejki

zgodne z Twoimi celami, ktére konwertuja.

Nasza metodyka polega na stworzeniu rozbudowanej sekwencji maili
I reklam edukacyjnych, ktére pozwolg dotrze¢ do odbiorcéw w wielu
kanatach, wybudowac zainteresowanie, a finalnie przekonwertowac
leada w zadowolonego klienta. Nowoczesne podejscie omnichannel
opiera sie na wybudowaniu wielu punktéw styku z markg poprzez

LinkedIN’a, E-mail i reklamy remarketingowe.

Skontaktuj sie z nami i porozmawiajmy o tym, co mozemy

dla Ciebie zrobidé.
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Chcecie odpali¢ dziatania marketingowe i zastanawiacie sie jak najlepiej

wykorzystac budzet, aby maksymalnie szybko wyskalowac¢ swoj biznes?

Po lekturze naszego artykutu pewnie masz pomysty na co je wydac,
a ta checklista ma Ci pomdc unikng¢ podstawowych btedow
popetnianych przez start up’y, ktére nie dotrwajg do trzeciej rocznicy

swojego zatozenia.

Zapnij pasy I lecimy:

Zatrudnianie sztabu specjalistow od niczego

Zanim kogos zatrudnisz, zastanéw sie 3 razy czy warto dodawac jego pensje do statych kosztow
ponoszonych przez Twojg firme. Czy dziatanie tej osoby przektada sie w jakikolwiek sposdb

na rev Twojej firmy2 Czasami bardziej efektywne jest outsourcowanie marketingu przynajmniegj
na poczatku, do momentu gdy posiadanie wewnetrznego zespotu zacznie miec¢ sens z punktu

widzenia optacalnosci biznesu.

Dziatanie bez planu marketingowego

Robienie marketingu bez planu, to troche jak sktadanie mebli z Ikea bez instrukcji montazu.
Obydwa pomysty wydajg sie proste w realizacji i nawet rozsgdne, ale w rzeczywistosci
w wariancie pierwszym masz szanse zdoby¢ wyréznienie w kategorii “najszybciej przepalone

budzety w 2022” a w drugim nawet na nagrode Darwina jesli bardzo sie postarasz.
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Brak konkretnej Persony

Jesli nie okreslisz do kogo kierowana jest Twoja oferta, to bedzie ona dla wszystkich, czyli

w rezultacie dla nikogo. Zbyt ogdlnikowo potraktowana Persona stwarza tez ryzyko generowania
niedopasowanych tresci, co jest prostg receptg na porazke. Jesli myslisz, ze dobry produkt sam
sie obroni, to pewnie miatbys racje, gdyby to byta butka paryska, a nie wysoko wyspecjalizowany

lub (jeszcze lepiej) personalizowany produkt czy ustuga.

Brak zaplanowanych testéw

Jesli ustawite$ wszystkie elementy i odpalites od razu wszystkie dziata, to.. moze sie okazac,

ze bedzie to dosy¢ kosztowna zabawa. Wszystkie lejki, Persony i projektowane systemy

sg jedynie hipotezami, ktdre genialnie wygladajg na papierze (lub boardzie w Miro). Nawet jezeli
opierasz swoje dziatania o twarde dane, zawsze zaczynaj od testdw na matej prébie,

aby skalowa¢ dopracowany do perfekcji scenariusz.

Niedocenianie roli contentu

Zakupy w B2B nie sg tak proste jak w B2C. Tutaj nie wystarczy umiesci¢ czerwonego CTA

w odpowiednim miejscu na bannerku reklamowym. Klient potrzebuje skonsumowac srednio

7 elementdw contentowych, zanim skontaktuje sie z Tobg bezposrednio. W tych tresciach bedzie
szukat odpowiedzi na najbardziej nurtujgce go pytania. Jesli mu je dostarczysz, to bez jednego
uscisku dtoni przeprowadzisz go przez 70% procesu zakupowego. Jesli nie skoncentrujesz

sie na generowaniu odpowiednich tresci, to nie bedziesz w stworzy¢ wartosciowych szans

sprzedazowych.

Wydawanie lwiej czesci budzetu na reklamy

W artykule, opisatem dlaczego to nie jest najlepsza taktyka. Dodam tutaj jeszcze od siebie,

ze wydawanie kasy ma sens tylko wtedy, jesli wygenerowat jg sam biznes.
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Poleganie na tylko jednym lejku sprzedazowym

Grupy docelowe, ktérych Zrédtem sg social media majg to do siebie, ze stosunkowo szybko
ulegajg wyjatowieniu. Dlatego budowa tylko jednego lejka sprzedazowego spowoduje,
ze nie bedziesz mogt zbyt dtugo skalowac biznesu w takim uktadzie. Dlatego warto polegac

na holistycznych systemach generowania sprzedazy, takich jak Demand Generation.

W Explayn, stworzyliSmy profesjonalny, mierzalny i skalowalny proces generowania
popytu, ktéry daje firmom mozliwosé przewidywalnego wzrostu.

Skontaktuj sie z nami i dowiedz sie¢ co mozemy zrobi¢ dla Twojego biznesu.
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