
TOONAANGEVENDE DUITSE ZAGERIJ  
CASE STUDY

Hoe de adoptie van een nieuw verkoopkanaal meer dan €500k extra omzet 
heeft opgeleverd in slechts de eerste 3 maanden



We nemen een kijkje naar een opmerkelijk 

familiebedrijf in de houtverwerkingsindustrie, 

gevestigd in Duitsland, dat al meer dan een eeuw een 

leidende positie heeft in de houtindustrie heeft 

behouden. Door prioriteit te geven aan haar klanten, 

een sterke inzet op innovatie en duurzaamheid, weten 

ze bijna 50 miljoen euro jaaromzet te genereren met 

wereldwijde verkoop van hout. Het bedrijf een loyale 

klantenbasis opgebouwd en blijft het succesvol in een 

zeer concurrerende markt. We zullen onderzoeken hoe 

dit bedrijf zich heeft weten aan te passen aan 

veranderende marktomstandigheden en trends, terwijl 

het zich blijft inzetten voor duurzaamheid en 

klanttevredenheid. 
 

*Op verzoek van het bedrijf hebben we hun naam weggelaten.

In één oogopslag

Duits gevestigd bedrijf

~50 miljoen euro jaaromzet

Meer dan 100 jaar groei



We zetten ons in voor duurzame bosbouw en kwalitatief 

vakmanschap, en we evolueren door ons aan te sluiten bij 

het VonWood platform om onze operaties te stroomlijnen 

en onze klantenservice te verbeteren. Dit nieuwe 

hoofdstuk versterkt onze markt positie en we hebben 

vertrouwen in het succes ervan.

Woordvoerder van de zagerij

“

”



Uitdagingen
Ondanks het langdurige succes van het bedrijf, zorgden 

hun oude werkwijzen ervoor dat ze worstelden met 

inefficiënties die hun winstgevendheid en 

klantenservice beïnvloedden. Specifiek brachten ze te 

veel tijd door met het beheren van facturering en het 

organiseren van transport, waardoor er weinig tijd 

overbleef voor andere cruciale taken zoals het opbouwen 

van relaties met klanten en het bijhouden van de 

huidige prijzen. Dit zou op termijn hun positie op de 

markt negatief beïnvloeden en hun afhankelijkheid van 

hun huidige kopers vergroten. 

Hoe konden zij het bedrijf uitbreiden binnen hun 

huidige capaciteit die ze zou voorbereiden op de 

toekomst?



Innovatief Partnerschap

Dit familiebedrijf in de houtverwerkingsindustrie, bekend om duurzaamheid en kwalitatief 

vakmanschap, richtte hun blik op verdere innovatie en marktleiderschap. In het nastreven 

van dit doel, sloot de zagerij zich in januari 2023 aan bij het VonWood platform als leverancier.
Sindsdien heeft het platform het bedrijf geholpen om hun 

klantenbasis uit te breiden en de omzet te verhogen. In de 

eerste paar weken na aansluiting ontving het bedrijf bijna 

40 verzoeken van kopers via VonWood. Het bedrijf 

genereerde in feite meer dan 500k euro omzet in de eerste 3 

maanden op het platform, met een significant deel van die 

omzet afkomstig uit terugkerende orders die een jaarlijkse 

waarde van ongeveer 2 miljoen euro vertegenwoordigen.

• €500K in 3 maanden 
• > 2 mio in het eerste jaar 
• 0% Claim rate 



VonWood verandert het speelveld voor de zagerij

VonWood biedt een reeks diensten en middelen om 

bedrijven in de hout industrie te helpen hun operaties 

te optimaliseren en hun bereik uit te breiden. Door 

gebruik te maken van het platform kunnen 

houtbedrijven snel en efficiënt betalingen ontvangen, 

wat hun cashflow en financiële gezondheid verbetert. 

Betere marges ontvangen op het hout en omdat alles 

digitaal is, ook een beter overzicht behouden van de 

klanten die ze bedienen. Met de ondersteuning van 

VonWood heeft dit familiebedrijf hun processen 

gestroomlijnd, de efficiëntie verhoogd en kan het nu 

meer bieden aan klanten met de zelfde inzet.

Certified Sawmill

Pine SLS FSC 38x184



Innovatie Omarmen

Via hun partnerschap met het VonWood platform beweegt 

het bedrijf nog sneller richting een innovatieve toekomst, 

waarbij het gebruikmaakt van geavanceerde digitale 

technologie en industrie-expertise om hun processen verder 

te optimaliseren en voorop te blijven. Door verandering te 

omarmen en de beschikbare middelen te benutten, 

positioneert dit familiebedrijf zichzelf voor verdere succes en 

marktleiderschap voor de komende jaren.

Aanzienlijke 
omzetgroei

Certified Sawmill



Ontdek hoe 
VonWood jou kan 
helpen jouw bedrijf 
te laten groeien

CONTACT ONS ONTDEK MEER
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WWW.VONWOOD.COM


