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CMCA VOoUS ACCOMPAGNE ET VOUS CONSEILLE A TOUTES LES ETAPES

Vous accompagner pour
trouver de nouveaux

clients et de nouveaux

marchés

Indemniser les factures
impayées, en cas de retard
de reéglement ou de
Procédure Collective de
vos clients

Accélérer la récupération
de vos créances impayées
sur la France et a
['International

: : Credit Management Conseils & Assurances

Cycle du Creédit Clients
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Minimiser le
d'impayés sur
nouveaux clients
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Faciliter I'obtention de financements,
et améliorer votre trésorerie




MAITRISER LE CYCLE CLIENTS EST ESSENTIEL ET VITAL
POUR LE DEVELOPPEMENT DE TOUTE ENTREPRISE

Aucune société n'est a I'abri de la défaillance d'un client, quel qu’il soit.

Pour chaque étape du cycle clients, il existe des solutions, des services, des fournisseurs. Tous ont leurs
spécificités, et faire un choix nécessite une connaissance approfondie des produits, et un conseil objectif sur la

solution adaptée.

Apres plus de 15 années d'expérience au sein de sociétés commercialisant des solutions Poste Clients, les associés
et collaborateurs de CMCA - Credit Management Conseils & Assurances— sonta vos cotés:

« Unevision extérieure dans l'analyse de votre organisation et de vos process Poste Clients.

e Dessolutions d'optimisation de vos contrats en cours.

e Lagestiondevosappels doffres, I'analyse des résultats, et préconisations techniques et juridiques.

VEILLE ECONOMIQUE

Ce que peut vous apporter CMCA au quotidien ...

DEVELOPPEMENT COMMERCIAL

GER,ER VOS RISQUES D'IMPAYES,
AMELIORER VOTRE TRESORERIE

AGIR REELLEMENT
SUR VOS RESULTATS

Cible de marchés local, national
ou international

Confréeres

Clients

Identification de nouveaux
prospects

Meilleure connaissance de votre
secteur d'activité

Meilleur positionnement face a
VOS concurrents

Anticipation des risques

Process de relances

Process de recouvrement
Politique d'assurance et
d'indemnisation

Financement Factors ou Banques

Comparaison vos contrats actuels
Proposition de nouveaux
fournisseurs (centrale d’achats
poste clients)

Prise de rendez-vous pour vos
commerciaux

... Optimiser et rentabiliser votre organisation.
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Parce que ne compter que sur soi, c'est risquer de se tromper

CMCA

Credit Management Conseils & Assurances

. nous vous accompagnons sur l'ensemble de votre processus Crédit Clients.
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Votre interlocuteur réseau CMCA Membre de :
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AI‘DEC

L'ASSOCIATION DES CREDIT MANAGERS

\ ,

Membre de la CNCEF

Quelques-uns de nos partenaires:
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Credit Management Conseils & Assurances
Immeuble les Fontenelles — 1 rue de Craiova — 92000 Nanterre | tel : 01 47 99 78 02
Siége Social : 58 avenue de Wagram 75017 Paris | contact@cmca-courtage.com | www.cmca-courtage.com

Crédit Management Conseils & Assurances
SAS au capital de 20.000 euros - SIREN 753 776 020 -RCS Paris. Société de courtage en assurances immatriculée aupres du registre des intermédiaires en assurances (ORIAS) sous le numéro 12 068 190, sous le contrdle de I'Autorité de Controle Prudentiel-ACP, 61 rue Taitbout, 75346
Paris Cedex 9 et, conformément aux articles L512-6 et L512-7 du Code des Assurances, titulaire d'un contrat responsabilité civile professionnelle souscrit aupres de la Compagnie MMA-COVEA RISKS sous le numéro 127101765


mailto:contact@cmca-courtage.com
http://www.cmca-courtage.com/

