
« Développer son business 
sans perdre son âme. » 
– C’est de nous
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Nos clients sont des projets à impact positif 
environnemental, sociétal ♻ engagées pour 
la qualité de vie au travail 🙌 ou la mise en 
oeuvre de la Responsabilité sociale des 
entreprises. 🌎

For Good
Épanouissement personnel, esprit d’équipe, 
amélioration continue veulent vraiment dire 
quelque chose pour eux comme pour nous.

Philosophie 
et Valeurs
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Qui sommes-nous ?
Nous accompagnons les startups For Good 
dans leur business development B to B  avec 
plus de 15 références suivies à notre actif, dès la 
première année.

Permis de bouger est un collectif uni d’experts 
engagés qui rassemble, depuis mars 2021, Bizdevs, 
copywriters, data et marketing génies, …  

Qu’est-ce 
que c’est ?
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CONTINU

À PROPOS DE L’OFFRE

PÔLE EXPERT
Data

Trouver les contacts et 
les organisations pour 
vos campagnes. Enrichir, 
classer et qualifier sans 
cesse.

PÔLE EXPERT
Copywriting

Écrire à vos clients, comme 
si c'était vous, en accord 
avec votre philosophie.
Mettre en valeur vos forces 
d'une façon unique.

PÔLE EXPERT
Contenu

Créer des présentations 
efficaces, des 
engagements mails, RS 
illustrés et convaincants, 
faits  pour l'action.

+ +

1 BIZDEV’ / 1 SALESTEAM

Un contact unique responsable de 
votre accélération business.

Directement onboardé dans vos 
équipes. Elles et ils mettent en 
dynamique les expert.e.s, prospectent 
de façon positive, en votre nom. 
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Dynamique
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Toutes les 

planifications de 

projet se font sur 



Brief

Prérequis avant prestation 

CONNEXION

Une adresse email utilisant 

le nom de domaine client.

Partage des dossiers requis 

dans le drive

Accès :

● au CRM.

● à la messagerie .

Vous avez déjà défini un ICP, 

des buyer personas. Vous 

pouvez nous partager ces 

premières descriptions pour 

aller tout de suite dans la 

bonne direction.

Vous avez déjà bâtii vos 

offres et connaissez 

globalement le marché 

auquel vous les destinez. 

Vous avez connaissance des 

concurrents et de l’

écosystème, de vos KPI.

Vos éléments de sales 

enhancement sont 

complets. L’équipe au 

contact des prospects 

dispose d’une présentation, 

d’argumentaires, d’un 

wording clairs.

ICP, PERSONAS OFFRES SALESBOOK
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De votre côté, vous nous briefez, vous nous connectez à votre écosystème interne, à vos données, outils.



Onboarding

Semaine 1

 J 1
ETUDE PROPOSITIONS RV DE LANCEMENT PREPARATION

J 2 J 3 J 4 à J 5

Étape par étape, notre 

équipe procède à une étude 

approfondie de votre 

business development.

Propositions opérationnelles, 

pistes stratégiques, SWOT 

propositions et exemples de 

campagnes, …

Présentation, Feedback de 

l’analyse, méthodologie, 

validations,  vérification des 

connexions.

→ Envoi des tickets de 

demande data, copywriting

→ Préparation et test 

argumentaire, sales book, …

INTERNE LIVRABLE REUNION INTERNE

EXPERTS BIZDEV EXPERTS + BIZDEVO
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BIZDEV + CLIENT

Nous vous faisons nos premières propositions de campagnes mails / calls et envoyons les demandes aux experts.



Bootcamp

Semaine 2 

J 1
GESTION PRESENTATION VALIDATION

J 3 J 4 J 5

Livraison du premier 

planning d’actions et de 

campagnes sur l’outil de 

gestion de projet.

Premières campagnes de 

mailing et premières listes 

de contacts qualifiés 

correspondantes sur outil.

Validation d’une ou 

plusieurs campagnes: 

philosophie, leviers, 

copywriting et data.

Préparation à l’envoi de 

l’emailing, optimisation du 

CRM, simulations de calls 

d’engagement.

INTERNE LIVRABLE + REUNION INTERNE

BIZDEV + CLIENT EXPERTS + BIZDEV

EXTERNE

EXPERTS + BIZDEV

PREPARATION
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Nous planifions les campagnes, vous les présentons pour validation, simulons et préparons les tests d’opérations. 



Tests

Semaine 3 

J 2
EMAILING ALIGNEMENT 1er SPRINT PREPARATION

J 3 J 4 J+5

Envoi de la première 

campagne avec plusieurs 

versions de wording sur le 

même framework, scénario.

Validation de l'ensemble de 

l'approche et des correctifs 

après les premiers résultats.

Sprint de warm calls test, 

permettant le feedback et 

d’aligner l’argumentaire et 

les leviers de la stratégie.

Récapitulatif des résultats 

de tests intégrés à la 

roadmap pour amélioration 

continue du projet.

INTERNE LIVRABLE + INTERNE

BIZDEV + EXPERTS + BIZDEVEXPERTS + BIZDEV CLIENT BIZDEV

INTERNEREUNION
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Nous testons tous les éléments de la première campagne et obtenons les premiers feedbacks. de calls tests



La Data
est qualifiée

Les prospects
ont reçu un 1er mail

Les argumentaires
sont validés

Lancement

Semaine 4

Votre bizdev peut désormais 
commencer les calls et les 
actions commerciales 
validées 
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Tout est prêt pour 
vous lancer dans le 
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Inclus dans 

En savoir plus

500 contacts, 
scrapping, sourcing régulier

DATA

50 mails d’engagement +
 5 posts réseaux sociaux

COPYWRITING

Mise à disposition des meilleurs 
outils growth, data, …, dans le 

cadre de partenariats.

OUTILS

Design et unification 
du salesbook

CONTENUS

MOUVEMENT
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https://www.permisdebouger.com/


1 bizdev dans votre équipe

€3200
Caractéristiques :

1 bizdev en exclusivité 
dans l’équipe d’une 
startup. Son but est de 
se concentrer sur la 
qualité et la quantité 
de vos leads.

/mois.

Plan unique

Tarif

Engagement sur 10 
rendez-vous qualifiés 
prêts à être convertis.
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“Launch” 
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1 salesteam dans votre équipe

€4500
Caractéristiques :

1 bizdev + 1 SDR en 
exclusivité dans l’
équipe d’une startup. 
Leur but est de se 
concentrer sur la 
richesse du pipeline et 
la conversion des 
leads.

/mois.

Plan unique

Tarif

Engagement sur 15 
rendez-vous qualifiés 
prêts à être convertis.

Participation de l’
équipe à 3 conversions.
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Toute l’équipe pour vous lancer

€0

Caractéristiques :

Positionnement B to B, 
création du salesbook 
et sales enhancement

/mois*.

Plan unique

Tarif

Création et 
développement d’un 
premier pipeline.

1 bizdev en exclusivité 
dans l’équipe d’une 
startup. Son but est de 
se concentrer sur la 
qualité et la quantité 
de vos leads.

*contre parts dans le 
capital de la startup.
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Suivi
& Reporting Tous les mois, un manager  Permis de 

Bouger vous aidera à améliorer et 

affiner vos objectifs mensuels et à 

obtenir de meilleurs résultats.

1 réunion mensuelle #3 

Toutes les semaines, on vous donne 

rendez-vous en visio pour suivre les 

différentes validations et les mises à 

jour de vos campagnes.

1 réunion hebdomadaire #2

Il sera votre point de contact unique 

durant notre collaboration. Il est suivi 

par un head of sales qui est aussi à 

votre disposition.

Bizdev / SDR #1 
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KARA.AI

ARTIFY

UMAINS

83° NORD

HELSE

Première solution numérique qui aide 
vos collaborateurs à rester en bonne 

santé, à diminuer leur impact 
écologique et à faire grandir la société.

Plateforme complète de 
gestion des équipes de 

ventes synchronisée 
directement avec le CRM.

Solution digitale et logistique qui propose 
aux acteurs de la distribution de 

récupérer l’ensemble de leurs invendus / 
invendables / déchets non alimentaires.

Permet de mettre l'Art au service 
de l'entreprise grâce à sa galerie 

d'art numérique.

Nos références
IWE

Conçoit et déploie à vos côtés des solutions 
simples d’accompagnement au changement 
pour la réussite de vos projets d’entreprise.
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Création de sites internet
performants et respectueux

de l'environnement.



Témoignage

“ Permis de Bouger 
est une équipe pluridisciplinaire 

qui est mise à la disposition des entreprises 
pour leur apporter conseil 

et accompagnement concret.
Chez Helse, les résultats business 

ont été très rapides. 
L'équipe est à l'écoute et se donne à fond 

pour atteindre les objectifs”.

BRUNILDA OLLONI 
CEO
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Gilles Misrahi
Business aiguilleur
gilles.misrahi@permisdebouger.com
06.62.17.12.97

Business aiguilleur 
Business developer

Des  messages de la part de la bande

“Nous aidons des chrysalides à éclore et  mettons en 
œuvre, concrètement, l’accélération par la qualité des 
échanges. Les Startups For Good nous inspirent. Nous 
aidons leur business,  fidèles à leurs valeurs. 🥔”

Catia Ribeiro
Business Developer 
catia.ribeiro@permisdebouger.com
07.61.38.80.81

On doit être le changement que l’on veut voir dans ce 
monde. Cela nourrit ma motivation à l’amélioration 
continue. C’est pourquoi je mets mes compétences au 
service des startups For Good. ♻”
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https://www.linkedin.com/in/gillesmisrahi/
https://www.linkedin.com/in/catia-ribeiro-carvalho/


Merci !


