
Der B2B Sales Assist ist ein Team von 2 Personen, die 
fix Ihrem Projekt und Unternehmen zugeordnet werden. 
Dieses Team kennt Ihr Unternehmen, Ihre Kultur, die Be-
sonderheiten der Branche und alle relevanten Informa-
tionen, wie Vorteile, Nutzen und Einwand-Behandlung. Es 

kontaktiert potenzielle Zielkunden Ihres Unternehmens. 
Der Sales Assist verfolgt das Ziel Ihrem Vertriebsteam 
kontinuierlich gut vorbereitete und qualifizierte Leads zu 
vermitteln. Darüber hinaus pflegt das Team auf Wunsch 
das CRM, übernimmt Terminvereinbarungen, versendet 
Unterlagen und bearbeitet Wiedervorlagen.

Der B2B Sales 
Assist ist ein 

Service zur  
aktiven Lead-
generierung. 

Ihr Partner für B2B 
Marketing- & Vertriebs- 
Aktivitäten im analogen 
& digitalen Raum

Er liefert Ihrem Vertriebsteam 
wertvolle, qualifizierte Interes-
senten in Ihrer Zielgruppe.

Meeting zur Potentialanalyse

HIER KLICKEN

Weißer header, fließ-
text einspalting
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Vorteile des B2B Sales 
Assist Service für:

• Intensive, kontinuierliche und 
strukturierte Marktbearbeitung

• Kurzfristig kaufbereite Kunden 
identifizieren und abschließen

• Leadgenerierungs-Booster

• Höhere Treffsicherheit, gezielte 
Kundenakquirierung

• Mehr Ertrag
• Wertvolle Zeitersparnis für Ihren 

Vertrieb

• Erhalt wertvoller Informationen 
über den aktuellen Status und 
die Bedürfnisse des Kunden

• In der Zielgruppe sichtbar und 
bekannt werden 

• Akquise unabhängig von perso-
neller Situation im Verkauf

• Sicherheit für Ihr Budget
• Hohe Sicherheit im Vetrieb

• Fixe Kosten
• Transparenter Workflow
• Hohe Transparenz

• Kontinuität (unabhängig von  
Saison, Personal, Zeit, Kosten)

• Gesicherte Unternehmensent-
wicklung

• Schnellerer Einstieg ins Ver-
kaufsgespräch

• Wegfall von zeitraubenden Tele-
fonaten und Gesprächen zum 
falschen Zeitpunkt

• Keine Leerzeiten/Kilometer

• Schneller erfolgreich und somit 
höhere Eigenmotivation beim 
Verkaufen

• Schnelleres Verkaufen
• Konzentration aufs Verkaufen

• Informationsvorsprung im Ver-
kaufsgespräch

• Wissen über Anforderungen, 
Schlüsselthemen und Trigger-
punkte

• Aufbau einer zukunftssicheren 
Potenzial Datenbank von mittel-
fristigen Kunden

Ihr Unternehmen Ihr Vertriebsteam

Zeitersparnis

Umsätze steigern

Wettbewerbsvorteil

Sicherheit

Transparenz

Unternehmens- 
entwicklung

Meeting zur  
Potentialanalyse

HIER KLICKEN

Hier mal beide listen vereinfacht – 
die Punkte habe ich jetzt mal selber 
ausgewählt, die Unterpunkte sind 
nur aus den anderen Listen kopiert. 
Kann man sicher noch knackiger 
formulieren, aber finde ich über-
sichtlicher als beide listen

https://meetings.hubspot.com/m-oettl


Warum Vesecon?

Neben unserer B2B Spezialisierung  
verstehen wir es unsere Kunden sowohl im 
analogen Bereich als auch digital optimal 

zu begleiten. Als Hubspot Platin Partner 
profitieren Sie von unserem Netzwerk und 

unserer Expertise im Online-Vertrieb.

Unsere Sales Assists durchlaufen schritt-
weise mit unseren Kunden und deren  
potenziellen Kunden alle Prototyping  

Phasen vor Kampagnenstart. Dies umfasst 
das dynamische Cross-Check-System  

aller Reviewphasen bis zum  
Projekt-Rollout.

Wir sind Experten

Schrittweise Planung

Hohe Sicherheit

Onboarding

Wir garantieren Ihrem Unternehmen höchste 
Sicherheit des investierten Budgets durch 
unser dynamisches vesecon Cross Check 

System: erst wenn dieser Prozess intern ab-
geschlossen ist und die Sales Assists diesen 
Check durchlaufen, startet das Prototyping.

Wir stehen für intensive und gelebte 
Kultur durch die Onboarding Guidline 

Methode. Die Sales Assists übernehmen 
die Kultur und Werte unserer Kunden im 
Projekt und werden zu Botschaftern Ihrer 

Marke – es fühlt sich an als wären sie 
Teil Ihres Unternehmens.

vesecon gmbH 
Karl-Leitl-Straße 1, A-4048 Puchenau 
Tel. +43 732 9025-0
E-Mail: office@vesecon.at

Wenn die 2 Listen auf eine Seite 
passen, bleibt eine halbe seite über, 
habe versucht hier den „Warum 
vesecon?“ punkt auf einer ganzen 
Seite zu platzieren



  Impuls-Meeting, Erstgespräch
• Kennenlernen Ihres Unternehmens, Ihrer Leistungen, Marketings und Ihrer Ziele
• Erfolgsdefinition für den Einsatz des B2B Sales Assist
• Erste Definition von Methoden, Abläufen und Schnittstellen
• Definition eines detaillierten Standards, wie, wann und in welcher Form Rückmeldungen 

durch den Vertrieb in die laufende Erfolgsmessung der Kampagne einfließen

  Datenmanagement, Ziel- und Zielgruppendefinition
• Auswahl des passenden Adresspartners
• Analyse, ob statische Daten (z. B. Herold, Bisnode, CRIF) oder KI-basierte Daten (Echobot, 

thinkers.ai) eingesetzt werden sollen
• Entwicklung der besten Lösung zur Ansprache der gewünschten Zielgruppe gemeinsam 

mit unserem Data Analyst

  vesecon DNA-Workshop
• Einschätzung Ihres USP, Vorteile-Stärken-Nutzen und Einwandbehandlung in einem offe-

nen Dialog
• Definition und Dokumentation Ihrer zur Akquise relevanten Kundenbedürfnisse und Kern-

botschaften
• Identifizierung geeigneter Trigger je Kundensegment als ideale Basis für erfolgreiche Ziel-

personenansprache und Neukundengewinnung

  Onboarding und Prototyping
• Strukturiertes Onboarding, um Ihre Unternehmenskultur, Ihre Prozesse, Produkte und  

Mitarbeiter mit dem B2B Sales Assist zu synchronisieren
• Durchführung von zwei Prototyping-Phasen, jeweils mit Feedbackschleife und Fein- 

justierung bzw. Fixierung der Parameter

  Leadgenerierung und Neukundenakquise
• Garantiert kontinuierliche und messbare Neukundengewinnung
• Zertifizierte Mitarbeiter bearbeiten strukturiert Ihren Zielmarkt und liefern relevante Leads 

und Neukundenkontakte 
• Ihr Vertrieb erhält: Termine, Leads, Informationen oder Kundenwünsche zur Weiterver-

arbeitung digital im CRM oder einer anderen Schnittstelle
• Wir verwalten Ihre mittel- und längerfristigen Interessenten und nehmen erneut zu ihnen 

Kontakt auf, um das Beste aus Ihren Leads herauszuholen.

  Kontinuierliches Monitoring
• Steuerung und permanente Messung aller Aktivitäten über den B2B Sales Assist  

Leadmanager

• Sie erhalten definierte Reportings und direkte Einblicke in die Performance (Qualität, 
Quantität, Erfolg) Ihrer laufenden Kampagne nach den im Vorfeld definierten Zielen

• Ideale Optimierungsmöglichkeiten in jeder Phase der laufenden Kampagne

Vom ersten Kennenlernen bis 
zum Monitoring Ihres Erfolgs

So funktioniert 
unser B2B Sales 

Assist Service:

Schritt 1

Schritt 2

Schritt 3

Schritt 4

Schritt 5

Schritt 6
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Hier die Schritte + Icons und far-
ben – musste aber schrift kleiner 
machen um alles auf eine Seite zu 
bringen – spalten breiter machen 
lässt den text so ausfransen
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