
  
 
 
 

 Bitte senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen mit 
aussagefähigen Unterlagen, Gehaltsvorstellungen und 
Angabe des frühestmöglichen Eintrittstermins an 
bewerbung@avt-stoye.de   
(idealerweise zusammengefasst in einer PDF-Datei). 
 
Schriftliche Bewerbungen senden Sie an  
AVT STOYE GmbH, Rudi-Jaehne-Str. 17, 50769 Köln 
n  

Für Rückfragen steht Ihnen 
Frau Helga Szabó  

unter der Rufnummer  
+49 (0) 173 2560 615 
gerne zur Verfügung. 

. 

AVT STOYE GmbH 
 Rudi-Jaehne-Str. 17 
 50769 Köln 
 www.avt-stoye.de 

 
 
Die AVT STOYE Gruppe ist einer der technologisch führenden Anbieter im Bereich der ITS (Intelligent Transportation 
Systems) innerhalb Deutschlands und kann auf mehr als 65 Jahre Erfahrung im Bereich der Verkehrstechnik 
zurückblicken. 
 
Für unseren Vertrieb suchen wir selbstbewusste und motivierte Persönlichkeiten, die Freude an modernsten 
Technologien - wie z.B. C2X, autonomes Fahren - haben und mit uns gemeinsam unsere Position am Markt weiter 
ausbauen wollen.  
Wenn Sie Interesse daran haben sich in diesem dynamischen Umfeld gemeinsam mit einem kompetenten und 
freundlichen Team zu engagieren, dann sind Sie bei uns richtig!  Wir versorgen Sie mit neuestem Wissen und viel 
Freiraum für selbstständiges Handeln und Entscheidungen. 
 
 
Für unsere Niederlassung in München suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen 
 
 

Vertriebsleiter Süddeutschland (w/m/d) 
 
Ihre Aufgabe: 
 

 Sie verantworten den Vertrieb unserer Systeme, Lösungen und Serviceleistungen im Vertriebsgebiet Süd-
Deutschland  

 Leitung des Vertriebs und des bestehenden Vertriebsteams Region Süd und zusätzliche überregionale 
Vertriebskoordination. 

 Sie identifizieren Geschäftsmöglichkeiten bei Bestandskunden und akquirieren Neukunden bei den 
zuständigen Stellen der öffentlichen Hand im Infrastrukturbereich  

 Sie vermitteln unseren Kunden den Mehrwert und Nutzen unseres Portfolios und bauen dauerhafte 
Kundenbeziehungen auf  

 Sie begleiten öffentliche Ausschreibungen 
 Sie sind zuständig für die Markt- und Wettbewerbsbeobachtung sowie Ausbau der Marktposition 

 
 
Ihre Qualifikationen: 
 

 Sie verfügen über ausgeprägte Kommunikations- und Präsentationsfähigkeiten und Erfahrungen im Marketing 
 Sie haben Spaß am Umgang mit Menschen sowie souveränes Auftreten 
 Sie verfügen über ein abgeschlossenes Studium im technischen Bereich oder BWL und besitzen 

Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position 
 Sie haben ein gutes technisches Verständnis sowie kaufmännische Kenntnisse  
 Sie verfügen über Kenntnisse im Ausschreibungsrecht bei Bauprojekten der öffentlichen Hand (VOB/ VOL) 
 Reisebereitschaft, sehr gute Selbstorganisation, eine eigenverantwortliche und ergebnisorientierte 

Arbeitsweise sowie sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse runden Ihr Profil ab 
 

 
Wir bieten Ihnen: 
 

 eine interessante, vielseitige und verantwortungsvolle Tätigkeit 
 einen krisensichereren Arbeitsplatz und die Möglichkeit sich weiterzuentwickeln 
 Gestaltungs- und Verantwortungsspielraum 
 eine teamorientierte und freundliche Unternehmenskultur 
 gründliche Einarbeitung und regelmäßige Weiterbildungsmaßnahmen  


