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Une description LinkedlIn
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Une description LinkedIn efficace

d.

CEO, PDG, Trucmuchbidulechouette.. On ne va pas se mentir, sur LinkedIn, ciest pas ¢a
qui intéresse. Ce que les gens veulent savoir en revanche, clest ce que vous faites.

Cest le sujet du jour dans cette Growth Recette tres rapide du Labo de Growth Hacker
Dexxter.

Temps de préparation : 5 min
But : Attirer des nouveaux leads passivement sur LinkedIn
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Ingrédients :

- 1x compte LinkedIn

Préparation

Fini le “Co lead generation B2B expand” que personne ne comprend, vous allez tout
simplement mettre ce que vous faites au sein de votre entreprise.

Exemple concret ci-dessous avec Emma :

Emma Boyer d. DEXXTER
Facilitatrice chez Dexxter € Je vous aide & trouver et pspy ESEl International Business
convertir vos prospects en clients. School Barcelona

Le fait de mettre “Je vous aide a trouver et convertir vos prospects en clients” permet aux
utilisateurs de LinkedIn didentifier instantanément ce que nous faisons chez Dexxter des
lors quEmma interagit sur LinkedIn.

Le conseil du savant fou:

Vous pouvez egalement mettre votre site internet a ce niveau La, il N'apparaitra pas en
tant que lien mais les utilisateurs intéresses n'hesiteront pas a réécrire lurl dans la barre
de recherche si votre publication/commentaire leur a plu.
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Voici donc comment générer des leads facilement grace a une simple modification sur
votre profil LinkedIn.

Si cette Growth Recette vous a plu, nous avons réalisé deux articles trés complets sur

l'optimisation de votre profil LinkedIn en 11 étapes et sur les techniques de Social Selling

en B2B pour générer encore plus de leads.

NETFLIX

DECOUVREZ NOS LIVRES BLANCS ET GUIDES,

Pensés pour VOUS, écrits par NOUS !

G ELECTROMIQUE

LIVRE BLANC
L'ART DU

LIVRET BONUS LIVRE BLANC

60 questions pour la
decouverte client

LES 10 OUTILS INDISPENSABLES

pour digitaliser votre
prospection commerciale

COLD MAILING
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