
Programa 
de Comercial
& Marketing
Inicia 14 de Junio 



Uno sólo no 
hace la diferencia



Influye en  el
marketing y ventas
de tu empresa
Conocé las nuevas herramientas y
actualizaciones del área comercial y
marketing  indispensables para conectar  con
tus clientes y satisfacer sus necesidades. 



Público Objetivo
El programa esta dirigido a:

Directores Comerciales
Gerentes de Ventas
Responsables de Marketing, 
Jefes de áreas
Consultores en negocios 
Gerentes de TI



Profesores

Maestria y Doctorado en Marketing por la Universidad de
Cornell (NY). Autor de la metodología:  Modelo de las 6R,
metodología GRE  y modelo QSP .
Profesor de la University of Miami y Florida International
University, entre otras. 
Fundador y CEO de MarketingTech, firma que ofrece
servicios de consultoría y formación a clientes en USA y
América Latina.

Master in Business Administration por la
Universidad de Barcelona. Gerente Comercial &
Marketing  en CBA S.A.  
Profesora de Investigación de Mercados,
Marketing Operativo

 Pablo Fernandez Anahi Baran 



Profesores

Ingeniero Industrial por la UNA con Maestría en la Escuela
de Ingeniería Industrial de la Universidad de Chile.
Especializado en gestión, planificación estratégica, coaching
profesional, regulación de servicios, negociación y solución
de conflictos, liderazgo de equipos de trabajo, dirección de
proyectos, relaciones institucionales, promoción de
exportaciones e inversiones y responsabilidad social
empresarial.

 Francisco Gutierrez 

Licenciado en Marketing con Maestría en Administración
de Empresas (MBA).
Especializado en Innovación Organizacional y
Emprendedurismo por la Universidad de Stanford.
Fundador y director de Kechichian Marketing
desempeñándose como consultor en marketing y estrategia
desde el año 1998.

Ricardo Kechichian



Profesores

Socio fundador y Director de Play Uruguay 
Ocupo varias gerencias en Coca Cola Uruguay, entre ellas:
Gerente de Marketing y Gerente de Ventas.
Es docente de la Universidad ORT de Uruguay en las disciplinas
de Marketing y en Gerencia de Marcas y Productos.

Licenciado en Publicidad con más de 20 años de
carrera publicitaria Actualmente es CEO en Agencias
TEXO.
Fue director de Estrategia e Innovación en Unilever
Argentina y Media Manager en Unilever Latam.

 Javier Martinez Nicolas Manoiloff 



Profesores

 Gustavo de Nicolay 
Doctor y Master en Economía y Empresa,
Universidad de Comillas (Madrid, España)
Triple certificación TISOC en Coaching Personal,
Coaching para Emprendedores y Coaching Directivo.
 Autor de 5 libros como “El Mejor Entrenador del
Mundo”, ganador del Premio CLADEA 2015 y el “El
fenómeno Trump” (2016).

Pablo Alamo
Licenciado en Informática (ESLAI) con Master en Dirección
de Empresas (CEMA ). Experto en Ciencia de Datos aplicada
a la Banca, Finanzas, Seguros, Consumo Masivo y
Marketing Digital.
Ocupó gerencias de Database Marketing, Business
Intelligence y Analytics en Seguros. Socio Fundador de la
consultora Adaptive desde 2003, especializada en
marketing directo & data mining & big data.



E-Commerce, el nuevo mundo post
pandemia. 

¿Cómo aumentar la
rentabilidad de tu cartera de
clientes en un entorno de alta
competencia? La metodología
de las 6R.

Módulo 1 

Módulo 2 



La Innovación como ventaja
competitiva

El poder de las marcas

Módulo 3 

Módulo 4 



Los medios digitales como
plataforma para tu negocio

Negociación

Módulo 5 

Módulo 6 



Ciencia de datos

Coaching en ventas, un método
para conectar con el cliente

Módulo 7 

Módulo 8 



Cronograma de clases

   

   

   

   

Fecha
14junio 

Tema Profesor

22 junio 

28 junio 

12 julio 

Pablo Fernández

Anahí Barán 

Ricardo Kechichian

E-Commerce, el nuevo mundo post pandemia

La Innovación como ventaja competitiva
                                                                  

La metodología de las 6R  

El poder de las marcas Javier Martínez

Agenda 14 a 19 horas
Sheraton Asunción Hotel



Cronograma de clases

   

   

   

   

Fecha
26 julio 

Tema Profesor

09 agosto 

23 agosto 

06 Septiembre 

Nicolás Manoiloff 

Francisco Gutiérrez 

Gustavo de Nicolay

Los medios digitales como plataforma
para tu negocio 

Ciencia de datos  

Negociación

Coaching en ventas, un método para conectar
con el cliente

Pablo Álamo 

Agenda 14 a 19 horas
Sheraton Asunción Hotel



Inversión por programa 
de Comercial y Marketing 

1.200 USD 

8 Módulos




