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¡UN PROGRAMA
PARA ELEVAR
TU POTENCIAL
AL MÁXIMO
NIVEL!



¿POR QUÉ
             ?

Queremos que descubras tu mejor versión y para 
eso creemos que es fundamental capacitarse y 
prepararse para los nuevos desafíos.

¿Querés emprender y necesitas herramientas 
para hacerlo?

¿Ya tenés un emprendimiento y querés 
profesionalizarlo?

¿Querés ingresar al mundo de las empresas de 
forma exitosa y estar un paso delante de los 
demás?



Jpro te invita a pensar diferente. 
Es un programa que te dará herramientas

concretas que te ayudarán a potenciar
tus habilidades y a descubrir tu zona

de genialidad en esta nueva realidad empresarial.

Buscamos acelerar el desarrollo de
competencias claves, potenciar la motivación

y el compromiso, maximizando la contribución
de cada participante, preparándote

para el mundo “real de las empresas”.



1. Trabajo en equipo
2. Organización

3. Capacidad de análisis de 
datos y reportes

4. Habilidad para tomar 
decisiones

5. Orientación al cliente
6. Creatividad e innovación

7. Comunicación efectiva

EL FOCO
ES EL

APRENDIZAJE



EMPODERAMIENTO
• Objetivos: Empoderar tus capacidades y 
fortalecer los ámbitos de tu vida personal y 
profesional.
Al terminar este módulo sabrás como delinear 
estrategias para conseguir y sostener el 
trabajo ideal .•

Autoconocimiento y emociones
Creencias que empoderan
Creando la vida que deseas



MODELO DE
NEGOCIOS
• Objetivos: Entender cómo la gestión por 
procesos añade valor al desempeño de las 
empresas. Al 
nal de este módulo podrás 
identi
car y desarrollar los procesos más 
relevantes para alcanzar los resultados 
esperados.•

Canvas como metodología para
el diseño de modelos de negocios.
Patrones de modelos de negocios
Métodos para generar y evaluar
ideas de negocios



ESTRATEGIA
COMERCIAL
• Objetivos: En este módulo ahondaremos en 
el marketing mix y las habilidades necesarias 
para implementar estrategias de marketing 
exitosas.•

Segmentación de mercados
Modelos de negocios
Estrategias de introducción al mercado
Posicionamiento
Diferenciación
Estrategias comerciales



Estrategia
de Marketing

¿Cómo trabajar el marketing desde
la empatía?
¿Cómo generar marcas que conecten 
con la gente?
¿Cómo desarrollar ideas coherentes 
con un posicionamiento?

• Objetivos: Aprender bajo el acompañamiento del profe 
Daniel Achaval, a enfrentar los  retos de plani�car, evaluar 
estrategias y ejecutar las comunicaciones de marketing 
para alcanzar los objetivos deseados.
Desarrollar las habilidades para combinar las teorías y 
modelos  de forma práctica para conseguir 
comunicaciones de marketing de alto impacto y 
creatividad. 



Marketing
Digital
• Objetivos: Conocer conceptos, 
herramientas y recursos accionables 
para vender y gestionar una marca en 
el canal digital de forma rentable y 
estratégica. 

¿Cómo aprovechar sus herramientas? 
¿Cómo detectar el público objetivo y 
alcanzarlos? 
¿Cómo innovar? 



Conociendo aL
profe DANIEL ACHAVAL: 

• Objetivos: Inspirar a través de 
compartir experiencias de
empresarios y emprendedores.•

EXPERIENCIAS
EXITOSAS



Administración
y Finanzas

• Objetivos: Obtener un conocimiento 
básico de como analizar los resultados de 
gestión de la empresa, de	nir 
indicadores de gestión y otros índices.•

Conocer los números de nuestro negocio
Medir la rentabilidad esperada de la inversión
Comparar la inversión del proyecto vs. otras alternativas
Tener previsibilidad de los resultados del proyecto
Entender el contexto económico



PHD y Máster en Economía y Empresas,
Universidad de Comillas (Madrid, España).
Máster en Filosofía por la Ponti�cia
Universidad de la Santa Cruz (Roma, Italia).
Director Académico del International
Family Business Program (Prime Business School).
Consultor Asociado Next Consultora

profe
Pablo Álamo: 

Gerente de Marketing en Consultora CBA
MBA por la Universidad de Barcelona, España
Licenciada en Marketing Estratégico, UCA
Docente Universitaria
Carrera de Marketing, UCA

profe
ANAHI BARAN: 

los profes



Actual Meta client Partner de Cisneros en Paraguay,
especialista en plani�cacion estrategia digital
de los principales anunciantes en las principales
verticales de E Commerce , retail 
y tele comunicaciones. 
Estudiante de la carrera de Ingeniería Informática
en la Facultad Politécnica de la Universidad Nacional de
Asunción. Triple Certi�cación de Facebook para
Plani�cación de Medios, Compra de Medios y Lead Trainer.

profe
MARCOS FRUTOS: 

los profes

Director de Relaciones Interinstucionales.
Lic. en Administración de Empresas, UCA.
Maestría en Administración de Empresas, INCAE.
ExJefe de Gabinete del Ministro de Hacienda
Docente Carrera de Marketing, UCA
Experiencia como emprendedor en negocios
franquiciados y negocios integrados, así como en
servicios de consultoría.

profe
luis elias bellasai: 



Socio Consultor en SEI Consulting
Especialización en Project Managment,
Master of Business Administration, UCA
Licenciado en Administración de Empresas, UCA

profe
ANDRÉS FILARTIGA: 

CEO de Oniria TBWA
Ex presidente del Círculo de Creativos del
Paraguay en 2 períodos consecutivos.
Profesor fundador de La Guapa Escuela de Creatividad.
Coach de GRAMO para speakers nacionales e internacionales.
Parte del equipo ganador de los 3 primeros premios en Cannes Lions .
Reconocido con una medalla de Honor al Mérito
por la Municipalidad de Asunción por colocar a
Asunción en el mapa mundial de la publicidad

profe
DANIEL ACHAVAL: 



U$S 1.200 IVA Incluido
Inversión:

PRESENCIAL
Modalidad:

TEORÍA / HERRAMIENTAS / PRÁCTICA
Metodología

Jueves y viernes de 16:00 hs a 19:00
Frecuencia:

Inicio: 28 de abril 2022



CALENDARIO
Empoderamiento 
28 y 29 de abril 

Modelo de Negocios
05 y 06 de mayo

Estrategia Comercial 
12 y 13  de mayo

Estrategia de Marketing 
19 y 20 de mayo 

Marketing Digital
26 y 27 de mayo 

Experiencias Exitosas 
02 y 03 de junio 

Administración y Finanzas 
9 y 10 de junio 

Entrega de trabajos y cierre del programa 
16 de junio 

Modalidad:



los
cHICOS/AS
JPRO

Bruno Bibolini 
Catalina Santacruz 
Chiara Figueredo 
Daniel González 
Enzo Serrati 
Esteban De Gasperi 
Farid Safuan 
Juan Andrés Van Humbeck 
Juan Martín Galeano 
Montserrat Zavala Clerx 
Nicolás Zilbervarg 
Paloma Aquino 
Valentina Vysokolan 
Tamara Lezcano 
Paula Jojot 
Dustin Toyotoshi 
Rafael Borgognon 
Micaela Casco 
Ignacio Rodríguez 
Marcela Núñez 
Eugenia Aldama 
Iván Domecq 

Geraldine Eissler 
Ezequiel Rubin 
Bruno Cabriza 
Inés Puente 
Valentina Rejala 
Stephanie Baudelet 
Enrique Cárdenas 
Joaquin Báez 
Luana Gómez 
Valeria Cabral 
Matias Ballasch 
Bruno Padovan 
Bruno Frutos 
Mathias Florentín 
Tobías Andrada 
Matías Vallejos 
Ana Paula Vera 
Camila Suárez 
Alejandro Escobar 
Lucas Cáceres 
Ricardo  Espínola

Nicolás Gómez
Ramiro Yambay
Jazmín Salomón
Ileana Herrera
Alicia Colmán
Alexander Schupmann
Chantal Spinzi
Sadek Abou Saleh
Luciana Calcena
Valería Robertti
Juanma Medina
Sophi Nasta
Raúl Rius
Emilio Ferreira
Rodrigo Rámirez
Iván Samudio
Rafael Maidana
Fernando Nicora
Rafael Guanes
Max Recanate

Nicolás Recanate 
Giuliana Meza 
Ignacio Clavell 
Clarissa Gómez 
Patricio Clavell 
Alexander Schupmann 
Rubén Alvarenga 
Nicolás Fiore 
Ignazio Sottoli 
Nicolás Zaldivar  
Bautista Aguirre L.
Pablo Vera 
Mauricio Murcia 
Juan Martín Saldaña 
Lorenzo Gubetich 
Sarah Herman 
Leopoldo Perrier 
Iván Ibarra 
Andrés Borgognon 

Luciana Boccia Gómez 
Enzo Augusto Boccia G.
María Sol Montiel C.
Marcelo Chiriani G.
Maximiliano España 
Fabrizio Feliciangeli 
Sebastian Luis Gotchalk 
Alvaro Acosta Vallet  
Dorita Barriocanal  
Lucia Saurini Samaniego 
Fabrizzio Rhenfeldt
Fernanda Cibils  
Fabrizio Yaluk
Iván Lara 



jpro
Para más info:

0982 259 987
geraldineissler@gmail.com

/nextconsultora jpro_py


