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Queremos que descubras tu mejor version y para

eso creemos gue es fundamental capacitarsey
prepararse para los nuevos desafios.

. Queres emprender y necesitas herramientas

para hacerlo?

;Yatenés un emprendimiento y queres

profesionalizarlo?

,Queres ingresar al mur

forma exitosay estar ur
demas?

do de las empresas de
paso delante de los




Jpro te invita a pensar diferente.

- S un programa que te dara herramientas
concretas que te ayudaran a potenciar
tus habilidades y a descubrir tu zona

de genialidad en esta nueva realidad empresarial.

Buscamos acelerar el desarrollo de
competencias claves, potenciar la motivacion
y el compromiso, maximizando la contribucion
de cada participante, preparandote

para el mundo “real de las empresas’.




EL FOCO
ESEL
APRENDIZAJE

1. Trabajo en equipo

2. Organizacion

5. Capacidad de analisis de
datos yreportes

4. Habilidad para tomar
decisiones

9. Orientacion al cliente

6. Creatividad e innovacion
7. Comunicacion efectiva




EMPODERAMIENTO

« Objetivos: Empoderar tus capacidadesy
fortalecer los ambitos de tu vida personal y
profesional.

Al terminar este modulo sabras como delinear
estrategias para consequir y sostener el
trabajo ideal ..

( Autoconocimiento y emociones
( Creencias que empoderan
( Creando la vida que deseas




e Objetivos: Entender como la gestion por
procesos anade valor al desempeno de las

empresas. Al fina
identificar y desa
relevantes para a
esperados.e.

TO

Ca

lar

NZa

de este modulo podras

0S Procesos mas

rlos resultados

( Canvas como metodologia para
el diseno de modelos de negocios.
y_ Patrones de modelos de negocios
( Metodos para generar y evaluar
ideas de negocios




e Objetivos: En este modulo ahondaremos en
el marketing mix y las habilidades necesarias

para implementar estrategias de marketing
exitosas.s

( Segmentacion de mercados
f Modelos de negocios

¢~ Estrategias de introduccién al mercado
J_ Posicionamiento

( Diferenciacion
( Estrategias comerciales




« Objetivos: Aprender bajo el acompanamiento del profe
Daniel Achaval, a enfrentar los retos de planificar, evaluar
estrategias y ejecutar las comunicaciones de marketing
para alcanzar los objetivos deseados.

Desarrollar las habilidades para combinar las teorias 'y
modelos de forma practica para conseqguir
comunicaciones de marketing de alto impactoy
creatividad.

( ¢cComo trabajar el marketing desde
la empatia?

¢~ ¢Cémo generar marcas que conecten
con la gente?

J~ ¢Como desarrollar ideas coherentes
con un posicionamiento?



 Objetivos: Conocer conceptos,
herramientas y recursos accionables
para vendery gestionar una marca en
el canal digital de forma rentabley
estrateqica.

¢ Como aprovechar sus herramientas?
. Como detectar el publico objetivo y
alcanzarlos?

¢;Como innovar?




» Objetivos: Inspirar a traves de
compartir experiencias de
empresarios y emprendedores.e.




ADMINISTRACION
Y FINANZAS

» Objetivos: Obtener un conocimiento
basico de como analizar los resultados de
gestion de la empresa, definir
indicadores de gestion y otros indices.e

( Conocer los numeros de nuestro negocio
Medir la rentabilidad esperada de la inversion
( Comparar la inversion del proyecto vs. otras alternativas
f Tener previsibilidad de los resultados del proyecto
¢ Entender el contexto econémico







Director de Relaciones Interinstucionales.

Lic. en Administracion de Empresas, UCA.
Maestria en Administracion de Empresas, INCAE.
ExJefe de Gabinete del Ministro de Hacienda
Docente Carrera de Marketing, UCA

Experiencia como emprendedor en negocios
franquiciados y negocios integrados, asi como en
servicios de consultoria.

PROFE
MARCOS FRUTOS:

Actual Meta client Partner de Cisneros en Paraguay,
especialista en planificacion estrategia digital

de los principales anunciantes en las principales
verticales de E Commerce, retail

y tele comunicaciones.

Estudiante de |la carrera de Ingenieria Informatica

en la Facultad Politecnica de la Universidad Nacional de
Asuncion. Triple Certificacion de Facebook para
Planificacion de Medios, Compra de Medios y Lead Trainer.




PROFE
ANDRES FILARTIGA:

Socio Consultor en SEI Consulting
Especializacion en Project Managment,

Master of Business Administration, UCA
Licenciado en Administracion de Empresas, UCA

PROFE
DANIEL ACHAVAL.

CEO de Oniria TBWA

Ex presidente del Circulo de Creativos del

Paraguay en 2 periodos consecutivos.

Profesor fundador de La Guapa Escuela de Creatividad.

Coach de GRAMO para speakers nacionales e internacionales.

Parte del equipo ganador de los 8 primeros premios en Cannes Lions.
Reconocido con una medalla de Honor al Mérito

por la Municipalidad de Asuncion por colocar a

Asuncion en el mapa mundial de |la publicidad




MODAI.IDAD

RESENCIAL

METODOLOGiA

! d § TEORIA / HERRAMIENTAS / PRACTICA

i‘” FRECUENCIA:

Juevesyviernes de 16:00 hs a 19:00

INVERSION:

USS 1.200 IVA Incluido

Inicio: 28 de abril 2022



Empoderamiento
28y 29 de abril

Modelo de Negocios
05 y 06 de mayo

Estrategia Comercial
12y 13 de mayo

Estrategia de Marketing
19y 20 de mayo

Marketing Digital
26y 27 de mayo

Experiencias Exitosas
02y 03 de junio

CALENDARIO

Administracion y Finanzas

9y 10 de junio

Entrega de trabajos y cierre del programa

16 de junio




Luciana Boccia Godmez
Enzo Augusto Boccia G.
Maria Sol Montiel C.
Marcelo Chiriani G.
Maximiliano Espana
-abrizio Feliciangeli
Sebastian Luis Gotchalk
Alvaro Acosta Vallet
Jorita Barriocanal

|_ucia Saurini Samaniego
Fabrizzio Rhenfeldt
Fernanda Cibils

Fabrizio Yaluk

van Lara

Nicolas Recanate
Giuliana Meza
lgnacio Clavell
Clarissa Gomez
Patricio Clavell
Alexander Schupmann
Rubén Alvarenga
Nicolas Fiore
gnazio Sottoli
Nicolas Zaldivar
Bautista Aquirre L.
Pablo Vera

Mauricio Murcia
Juan Martin Saldana
Lorenzo Gubetich
Sarah Herman
Leopoldo Perrier
lvan Ibarra

Andrés Borgognon

Bruno Bibolini
Catalina Santacruz
Chiara Figueredo
Daniel Gonzalez
Enzo Serrati
Esteban De Gasperi
Farid Safuan

Juan Andrés Van Humbeck
Juan Martin Galeano
Montserrat Zavala Clerx
Nicolas Zilbervarg
Paloma Aquino
Valentina Vysokolan
Tamara Lezcano
Paula Jojot

Justin Toyotoshi
Rafael Borgognon
Micaela Casco
gnacio Rodriguez
Marcela Nunez
Eugenia Aldama
lvan Domecqg

Geraldine Eissler
Ezequiel Rubin
Bruno Cabriza
Inés Puente

Valentina Rejala

Stephanie Baudelet

Enrique Cardenas
Joaquin Baez
Luana Gomez
Valeria Cabral
MEEREEENIER)
Bruno Padovan
Bruno Frutos
Mathias Florentin
Tobias Andrada
Matias Vallejos
Ana Paula Vera
Camila Suarez
Alejandro Escobar
Lucas Caceres
Ricardo Espinola

Nicolas Gomez
Ramiro Yambay
Jazmin Salomon
lleana Herrera
Alicia Colman
Alexander Schupmann
Chantal Spinzi
Sadek Abou Saleh
Luciana Calcena
Valeria Robertti
Juanma Medina
Sophi Nasta

Raul Rius

Emilio Ferreira
Rodrigo Ramirez
van Samudio
Rafael Maidana
Fernando Nicora
Rafael Guanes
Max Recanate
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@ © /nextconsultora | jpro_py

VJnext




