
 

Digitalisierung des Gebrauchtwagenhandels:  
2trde sammelt in einer erweiterten  
Seed-Finanzierungsrunde Millionen ein, 
um Europas führende B2B-Plattform 
für gebrauchte Fahrzeuge zu werden 
 

● 2trde (ausgesprochen Two trade) hat eine erweiterte Seed-Finanzierungsrunde über 
insgesamt 7 Millionen Euro abgeschlossen. Die Runde wird von Adevinta Ventures 
angeführt. Adevinta Ventures gehört zum norwegischen Marktplatzbetreiber 
Adevinta, der mit der Übernahme von eBay Kleinanzeigen und mobile.de 2020 zum 
Betreiber des größten Online-Anzeigenmarktes der Welt geworden ist. 

● Das Gründerteam bestehend aus Johannes Stoffel und Marcus Lankenau wird das neue 
Investment für die internationale Expansion, die Produktentwicklung und zum Ausbau des 
Teams einsetzen. 

● 2trde bedient bereits eine vierstellige Anzahl an Kunden und erreicht über die 
angebundenen Auktions- und Vermarktungspartner knapp 55.000 Händler und 
Handelsparnter in ganz Europa. 

 
München, 09. März 2022 – 2trde, die B2B-Plattform für den Gebrauchtwagenhandel, sammelt in 
einer erweiterten Seed-Finanzierungsrunde weitere Millionen ein. Mit dem Einstieg von Adevinta 
Ventures und Aster Capital, schließt das Startup die Seedphase mit einem Gesamtinvestment in 
Höhe von 7 Millionen Euro ab. Der bestehende Investor Maniv Mobility, der sich weltweit auf 
Investitionen in Startups aus den Bereichen Automobil und Mobilität konzentriert, beteiligt sich 
erneut. 
 
"Wir freuen uns, Adevinta Ventures als neuen Investor gewonnen zu haben, der mit seiner Expertise 
zu Online-Marktplätzen unser Wachstum beschleunigen wird. Mit dem frischen Kapital werden wir 
uns noch stärker auf unsere schnelle internationale Expansion konzentrieren", sagt Johannes Stoffel, 
CEO und Gründer von 2trde. 
 
Das 2017 von Johannes Stoffel und Marcus Lankenau gegründete Unternehmen hat eine Reihe von 
Softwarelösungen entwickelt, die Autohäuser, Leasinggesellschaften, Automobilhersteller und 
Auto-Abo-Anbieter dabei unterstützen, Gebrauchtwagen effizienter und profitabler zu vermarkten. 
Durch den Einsatz von Machine-Learning-Technologie kann beispielsweise die Zeit, die für das 
Auflisten von Gebrauchtwagen für den Verkaufsprozess benötigt wird, von den üblichen 30 
Minuten auf 5 Minuten reduziert werden. Denn Gebrauchtwagenverkäufer können das Fahrzeug 
über die 2trde-Plattform gleichzeitig und in Echtzeit auf mehreren Auktionsplattformen listen. 
Dieses Vorgehen ist heutzutage als aggregiertes Gebotsverfahren bekannt und sorgt für maximale 
Reichweite. Auf diese Weise erzielen die Händler optimierte Verkaufsergebnisse und profitieren von 
signifikanten Kosteneinsparungen.  
 
 
 



 

Die Covid-19-Pandemie hat das Geschäft mit Gebrauchtwagen befeuert:  
Im Zuge der Covid-19-Pandemie hat der weltweite Mangel an Halbleitern, die Produktion vieler 
Autobauer ins Stocken gebracht, sodass die europäische Autoindustrie in den vergangenen zwei 
Jahren einen Rekordeinbruch bei Neuzulassungen verzeichnen musste. Auch das Geschäft mit 
Leasingfahrzeugen ist im Zuge der Pandemie unter Druck geraten. Durch das vermehrte Arbeiten 
im Homeoffice, werden viele Leasing-Dienstwagen schlichtweg nicht mehr gebraucht, sodass 
Händler mit einer großen Welle an Gebrauchtfahrzeugen in den nächsten 6-12 Monaten rechnen.  
Daneben gibt es genügend Treiber, abseits der Pandemie, die das Geschäft mit 
Gebrauchtfahrzeugen auch auf lange Sicht begünstigen, so wie etwa der wachsende Absatz von 
Elektrofahrzeugen, als auch das stärker werdende Geschäft mit Abo-Fahrzeugen. 
 
Obwohl die Branche eine große Digitalisierungswelle erlebt und viele neue Marktmitspieler 
hervorgebracht hat, vermarkten immer noch knapp zwei drittel aller Händler ihre Fahrzeuge über 
analoge B2B Kanäle und setzen auch in der Verwaltung ihres Geschäfts auf Excel, Stift und Papier. 
Das manuelle Managen speziell von Einträgen auf verschiedenen Auktionsplattformen ist dabei 
besonders zeitintensiv, ebenso wie der umständliche Prozess der Inzahlungnahme von 
Gebrauchtwagen. 
 
“Der Mobilitätssektor hat sich in den letzten Jahren rasant entwickelt. Wir sehen insbesondere in der 
B2B-Branche noch viele unausgeschöpfte Potenziale, etwa in der Digitalisierung von Prozessen und 
im Marketing. Die Softwarelösungen von 2trde werden eine entscheidende Rolle dabei spielen, den 
B2B-Gebrauchtwagenmarkt zu digitalisieren und das Geschäft der Händler profitabler zu machen. 
Wir sind begeistert von der Partnerschaft mit 2trde und freuen uns darauf, Johannes und sein 
erfahrenes Management-Team bei der Verwirklichung seiner Wachstumsambitionen zu 
unterstützen,” kommentiert Jordi Iserte, Investment Director at Adevinta Ventures. 
 
Von 2trde profitieren Hersteller, Händler und Endkunden gleichermaßen: Durch die Optimierung 
der Restwerte von Gebrauchtwagen können Leasingraten zu besseren Konditionen angeboten 
werden und die Anbieter können sich wettbewerbsfähiger positionieren. Gleichzeitig vereinfacht 
2trde den Prozess der Inzahlungnahme von Gebrauchtwagen in den Autohäusern, was zu einem 
angenehmeren Kundenerlebnis führt. 
 
 
 
Über 2trde 
2trde hat es sich zur Aufgabe gemacht den Auktionsmarkt für Gebrauchtwagen zu revolutionieren. 
Mobilitätsanbieter, wie Autohäuser oder Leasingfirmen  erhalten eine Full-Service -Plattform, um 
Gebrauchtfahrzeuge effizient und gewinnbringend B2B zu vermarkten. Der Clou: Statt 
Gebrauchtfahrzeuge wie sonst üblich einzeln zu auktionieren, können mit 2trde Fahrzeuge auf bis 
zu 6 Auktionsplattformen gleichzeitig vermarktet werden. Das sorgt für maximalen Wettbewerb 
und somit für maximale Restwerte im Remarketing. 2trde deckt von der Aufnahme bis zur Zahlung 
der Fahrzeuge die gesamte Prozesskette ab und bietet durch Technologie sowie persönliche 
Ansprechpartner eine hohe Prozessstabilität. 
 
Das Automotive Sales Tech Startup 2trde wurde 2017 von CEO Johannes Stoffel und CTO Marcus 
Lankenau gegründet. Zum Investorenkreis des Unternehmens gehören neben renommierten 



 

Investoren, die sich weltweit auf Investments in Early-Stage-Startups im Bereich Automotive und 
Mobilität fokussieren, auch die Frühphaseninvestoren Adevinta Ventures und Axel Springer Plug 
and Play.  
 
 
Über Adevinta Ventures 
Adevinta Ventures ist der Frühphasen-Investmentarm von Adevinta, einem globalen Spezialisten 
für Online-Kleinanzeigen, der führende digitale Marktplätze in 15 Ländern betreibt. Adevinta 
Ventures investiert in wachstumsstarke europäische Start-ups, die die Zukunft von Marktplätzen 
gestalten. Adevinta Ventures nutzt die Top-Positionen der Adevinta-Marken (z.B. leboncoin, 
Mobile.de, Fotocasa, Coches.net, Subito, Marktplaats) und ist ein langfristiger Partner der Portfolio-
Unternehmen. Das aktuelle Portfolio umfasst folgende companies und fokussiert sich auf vier 
Investitionsbereiche: Proptech (Kodit, Flatfair), Zukunft der Arbeit (Medwing), Mobilität (2trde, 
PaulCamper, Bipi-exited) und Fintech (Lovys). adevinta.com/ventures 
 
Medien Kontakt 
SLL Automotive Group GmbH   
Johannes Stoffel, Co-Founder & CEO 
johannes.stoffel@2trde.com 


