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OPÉRATION 
NOËL
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L'EXPÉRIENCE NOËL GROUPON, 
création d'une campagne de communication  
événementielle à bord d'un camion itinérant 

parcourant les rues de Paris
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Problématique
Aujourd'hui, Groupon et son application mobile  
vous offre la possibilité de trouver des cadeaux originaux  
en toute simplicité et depuis l'endroit de votre choix. 
Notre objectif, placer Groupon comme le partenaire idéal  
pour réaliser vos achats de Noël.
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Solutions
Création d'un camion événementiel itinérant parcourant  
les rues de la capitale. 
Un parcours en plusieurs étapes a été défini pour amener  
ce camion à la rencontre des parisiens.  
À chaque arrêt, les passants étaient invités à entrer dans le camion pour être 
pris en photo dans différents décors mettant 
en scène des expériences proposées sur le site de Groupon,  
grâce à une Sharingbox et un fond vert.  
Chaque participant repartait avec sa photo imprimée et une chance pour 
remporter l'un des 5 chèques cadeau d'une valeur  
de 250€ mis en jeu dans un concours spécialement développé  
par Spread pour l'opération.
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Solutions
Durant l'événement, le camion diffusait une musique  
que les passants pouvaient shazamer afin de s'inscrire au jeu concours. Nous 
avons ainsi réalisé la première opération de street-marketing  
utilisant la technologie développée par Shazam. 
En parallèle de cette campagne de communication street-marketing,  
une opération « Calendrier de l'Avent » a été mise en place  
par notre partenaire Spread afin de générer du trafic sur le site  
de Groupon et de récupérer des fans sur les réseaux sociaux.
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OPÉRATION 
SAINT-VALENTIN

#BISOUBISOU
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L'EXPÉRIENCE #BISOUBISOU, 
création d’un pop-up store événementiel  

installé dans une rue parisienne.
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Problématique
Aujourd'hui, Groupon vous offre la possibilité  
de trouver très facilement le cadeau idéal. 
Notre objectif, placer Groupon comme le partenaire idéal  
pour faire de très beaux cadeaux.
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Concept
Grâce à Groupon, trouver le cadeau idéal  
pour la Saint-Valentin est aussi simple qu’un baiser.
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Solutions
Création d'un concours photo online et ouverture  
durant deux jours d’un Pop-Up store permettant  
aux parisiens de trouver leur cadeau parfait.

Le jeu online
Création d’un jeu SPREAD online dans lequel les internautes  
étaient invités à envoyer une photo d’eux en train d’embrasser  
leur amoureux(se).
Chaque photo était alors publiée dans une galerie  
consultable par tous les internautes, qui pouvaient  
alors voter pour leur photo favorite.
Tous les participants devaient partager au maximum leur cliché  
au près de leurs amis pour récolter le plus de votes possible  
et remporter l’un des lots mis en jeu.
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Le Pop-Up store
Création et mise en place du premier Pop-Up Store Groupon.  
Cette boutique installée dans un quartier fréquenté  
de la capitale a accueilli les visiteurs durant deux jours.  
Le but de cette boutique éphémère était simple, récompenser  
les amoureux et les aider à trouver le cadeau idéal pour  
la Saint-Valentin.
Chaque couple ou personnes qui entraient dans la boutique  
et acceptaient de s’embrasser devant l’objectif de notre Sharingbox 
recevaient un code réduction de -15% valable sur le site Groupon  
et pouvaient s’inscrire au grand jeu concours.  
La photo était ensuite imprimée et leur était offerte.
Ils pouvaient ensuite consulter une sélection de produits spéciale Saint-
Valentin grâce à des tablettes mises à disposition dans le lieu.
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Le Pop-Up store
Chaque visiteur se voyait offrir un ballon en forme de cœur. 
Ainsi, la rue dans laquelle se situait le Pop-Up Store  
était habillée de ballons rouges en forme de cœur  
et à l’effigie de Groupon.
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Immeuble Seine Innopolis - 4e étage
72 rue de la République - 76140 Le Petit-Quevilly
M° : Jean Jaurès - contact@spreadfamily.com

02 78 08 42 50
spreadfamily.com


