
Łańcuszkowa sprzedaż domu w 7 krokach
Etapy łańcuszkowej sprzedaży nieruchomości

1. Agent nieruchomości
Skontaktuj się z agencją nieruchomości, w celu poznania wyceny domu, oraz kosztów związanych ze sprzedażą

Dowiedz się w 3 lokalnych agencjach nieruchomości o proces sprzedaży domu

Dowiedz się o koszt sprzedaży, łącznie z obsługą marketingową i raportem o stanie nieruchomości

Zapytaj agenta o wstępną wycenę nieruchomośc

2. Doradca kredytowy
Skontaktuj się z renomowanym doradcą kredytowym i sprawdź swoją zdolność kredytową

Sprawdź swoją zdolność kredytową

Wyjaśnij doradcy, że planujesz sprzedać obecnie posiadaną nieruchomość w łańcuszku

Jeśli nie masz swojego prawnika, zapytaj doradcy, czy może Ci jakiegoś polecić

3. Poszukiwanie nieruchomości
Znajdź nieruchomość i złóż ofertę

Poszukaj domu, który Ci się podoba

Złóż ofertę z warunkiem do wprowadzenia się w przeciągu 3 miesięcy

4. Aplikacja o kredyt hipoteczny
Wróć do doradcy i złóż aplikację o kredyt hipoteczny

Poinformuj swojego doradcę o kupnie nieruchomości

Prześlij potrzebne dokumenty do wysłania wniosku o kredyt hipoteczny

Dostosuj swoje polisy ubezpieczeniowe do obecnych potrzeb
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5. Sprzedaż
Wystaw swój dom na sprzedaż

Skontaktuj się z agentem, którego wcześniej wybrałeś i rozpocznij proces sprzedaży

Wykonaj drobne naprawy w domu, aby uzyskać lepszą cenę

Jeśli trzeba, przemaluj ściany i koniecznie porządnie posprzątaj

6. Oferty
Wpływające oferty

Przeanalizuj wszystkie oferty kupna

Sprawdź sytuację każdej osoby, która złożyła ofertę (kupuje pierwszy raz, czy również jest w łańcuszku)

Wybierz ofertę kupna

7. Finalizacja
Podpisanie kontraktów i zorganizowanie przeprowadzki

Gdy już otrzymasz ofertę kredytu z banku (The offer of loan), zabezpiecz obie transakcje, podpisując kontrakty z prawnikiem

Zaplanuj przeprowadzkę i opuść swoją nieruchomośc przed 10 rano, aby sfinalizować transakcję

Odbierz klucze do swojej nowej nieruchomości


