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ACCUEIL (HTTPS://WWW.CYBERCITE.FR/) » ETUDES DE CAS (HTTPS://WWW.CYBERCITE.FR/ETUDES-DE-CAS.HTML) » CULLIGAN : COMMENT GÉNÉRER
PLUS DE LEADS QUALIFIÉS EN COUPLANT RÉFÉRENCEMENT & ADWORDS

CULLIGAN

OBJECTIFS ET
MISSION

Augmenter la visibilité du site en SEO et le taux de conversion associé

Augmenter le taux de conversion du site

Augmenter le volume de leads générés en Adwords tout en maintenant un coût d’acquisition stable

ANALYSE ET
APPROCHE

SEO : Création de contenus liés aux mots clés prioritaires

SEO : Mise en place d’une stratégie de linking spéci�que

SEA : Audit du compte Adwords et analyse des performances des annonces et mots clés

SEA : Réorganisation des structures de campagnes et redé�nition des indicateurs à suivre

ACTIONS
MENÉES

SEO : création de nouvelles pages / analyse des recherches internautes / mise en avant des mots clés
prioritaires



SEA : amélioration de la qualité des mots-clés et optimisation des annonces Adwords

Analytics : suivi du nombre de contacts / suivi du positionnement / suivi de la popularité des nouvelles
pages



RÉSULTATS ET
PERFORMANCES
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Augmentation du tra�c naturel générant + 16% de leads

Génération de 28 % de CA additionnel

Augmentation du volume global des positions

+44
TRAFIC SEO

%

+28
LEADS SEA

%

+31
1ÈRES POSITIONS

%

BESOIN DE GÉNÉRER DES LEADS QUALIFIÉS ?
Contactez nos experts pour trouver des solutions et mécaniques de collecte de leads quali�és.
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