
IS JOUW MERK

Ontdek het via deze 12 vragen 

1. Ken je het favoriete mediakanaal van je klant?

2. Weet je waar ze naar op zoek zijn voor ze je merk tegenkomen?

3. Weet jij waar ze tegenaan botsen voor ze op zoek gaan naar je merk?

4. Heb je in kaart gebracht hoe concurrenten hierop inspelen?

5. Heb je de touchpoints met je huidige klanten in kaart gebracht?

6. Ken je het kanaal dat het meeste leads oplevert?

7. Ken je het verschil tussen je huidige klant en de gewenste ideale klant?

8. Communiceer je op een andere manier met je B2B als B2C klanten?

9. Kan je de 2 voornaamste zoekwoorden zo opsommen?

10. Zijn jij en je account manager in het reclamebureau 2 handen op 1 buik?      

  (theoretisch 😉)

11. Liggen ze bij je communicatiebureau wakker van jouw brand awareness?

12. Krijg je onmiddellijk telefoon van je bureau wanneer je grootste 
  concurrent in het nieuws is?

Zijn de ‘nee’s’ talrijker dan de ‘ja’s’? 
Mail dan snel naar saartje@remy-communication.be

JA NEE


