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Rollout intelligenter Messsysteme

Datensparsamkeit ist

nicht der

richtige Innovationstreiber

Mit dem aktuellen Tempo, wird der vorgegebene Zeitplan fiir den Smart-Meter-Rollout nicht einzu-
halten sein. Davon ist Dr. Thomas Goette, Geschaftsfithrer der Greenpocket GmbH, iberzeugt. Er
fordert daher vom Gesetzgeber klar definierte Ziele und einen stringenten Zeitplan mit straffen
Meilensteinen fiir den flichendeckenden Rollout intelligenter Messsysteme. Denn wenn die Infra-
struktur fiir die Erhebung wichtiger Daten erst einmal vorhanden sei, werde es genug innovative
Unternehmen geben, die daraus neue, innovative Geschaftsmodelle und Services flr den Kunden

entwickeln.

Herr Dr. Goette, der verpflichtende Roll-
out intelligenter Messsysteme lduft seit
gut eineinhalb Jahren. Wie lautet Ihr Fa-
zit bisher?

Goette: Es 1auft zu langsam, viel zu
langsam! Wir haben in unseren Visua-
lisierungslosungen zurzeit weniger als
2000 intelligente Messsysteme inte-
griert. Insgesamt umfasst der aktuell ge-
plante Pflicht-Rollout jedoch zwischen
6 Mio. und 8 Mio. intelligente Messsys-
teme. Das heil3t, bis Anfang 2023 muss-
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ten entsprechend der 10 %-Vorgabe
zwischen 600000 und 800000 Systeme
installiert sein. Mit dem aktuellen Tem-
po ist dies bei Weitem nicht zu schaffen.

Woran liegt dies, dass es weiterhin so
schleppend vorangeht?

Goette: Auf der einen Seite sehen die
Netzbetreiber in der politisch vorgege-
benen Roadmap keine Vorteile filr sich.
Da sich aktuell keine umfassende Netz-
dienlichkeit erreichen lasst, ist fir sie
der Einbau intelligenter Messsysteme

eine Last. Auf der anderen Seite fehlt
bei der vorhandenen Lésung auch der
Kundennutzen — die urspriingliche In-
tention flir den Smart Meter. Das beste
Beispiel ist die Visualisierungslosung
Trudi: In den heutigen Zeiten ist die-
se sehr umstédndlich zu installierende
und eher rudimentdre Losung mehr
eine Unzulidnglichkeit fir den moder-
nen Nutzer als ein komfortables Visuali-
sierungstool, um Energiesparmafnah-
men anzureizen — vor allem vor dem
Hintergrund, dass wir aufgrund der
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6000-kWh-Grenze nicht tiber ein Pri-
vatkundenszenario sprechen, sondern
tuber Gewerbe- und Industriekunden,
die durchaus hohe Einsparpotenziale
sehen und damit auch ein Interesse an
modernen Visualisierungstools haben.

Das miisste doch eine Steilvorlage fiir dje
Visualisierungsldsungen von Greenpocket
sein?

Goette: Das ist bisher nur teilweise der
Fall. Wahrend einige Kunden auf uns
zukommen und sagen, dass sie eine ver-
ninftige Losung machten, gibt es aber
auch noch viele groRe Netzbetreiber, die
sagen, Trudi — ein System, dass die PTR
eigentlich nuraus der Not heraus entwi-
ckelt hat —ist die Lésung der Wahl, auch
um die Kosten vor dem Hintergrund der
straffen Preisobergrenzen moglichst ge-
ring zu halten. Hier zeigt sich weiterhin
das eigentliche Dilemma, namlich dass
das Ziel des Smart-Meter-Rollouts von
der Politik — beginnend schon mit der
Kosten-Nutzen-Analyse aus dem Jahr
2013 - nicht Klar definiert ist: Sol] ein
intelligenter Netzbetrieb ermdéglicht
werden mit Steuerun gsldésungen fiir vo-
latile Erzeuger und flexible Lasten oder
steht der urspriinglich von der EU beab-
sichtigte Verbraucherschutzgedanke im
Vordergrund? Denn der eigentliche Im-
puls der EU war; Wir digitalisieren das
Messwesen, und wir machen dies, um
den Verbraucherschutz zu stirken — also
um den Energieverbrauch transparent
darzustellen und damit durch einen be-
wussteren Umgang mit Energie Einspa-
rungen anzureizen. Leider wurde dieser
Aspekt vor allem aufgrund von Daten-
schutzbedenken und dem stark ausge-
pragten Trend zur Daten sparsamkeit
im weiteren Verlauf nicht ausreichend
bertlcksichtigt. Stattdessen wurde im

Gesetz zur Digitalisierung der Energie-
wende eine Losung konstruiert, die zum

einen viel zu teuer ist, und die zum an-
deren nur wenige umsetzen wollen.

Deswegen ist es auch durchaus nach-
zuvoliziehen, dass die Netzbetreiber

nur mit einer sehr geringen Motivation

den Rollout vorantreiben. Aber auch das

hat der Gesetzgeber erlaubt, wei] er den

Rechtsrahmen mit den geringen Pflicht-

einbaufallen so gesetzt hat.

Welche Riickmeldung erhaiten Sie von den
Netzbetreibern, mit denen Sie zZusammen-
arbeiten?

Goette: »Wir haben doch noch Zeitls,
hdren wir sehr hiufig. Vor allem bei den
vielen kleinen Stadtwerken ist dies auch
durchaus verstindlich. Dass eine frith-
eitige Beschiftigung mit dem Thema
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trotzdem sinnvoll ist, zeigt eine einfache
Rechnung: Es gibt rund 600 Stadtwer-
ke mit einem Jahresumsatz von unter
50 Mio. €. Das entspricht ungefihr
25000 bis 30000 Kunden. Wenn man
davon 10 % als Quote fiir den Pflicht-
Rollout nimmt, sind wir bei 3000 Ein-
baufdllen, von denen nur 10 % — also
lediglich 300 — bis Anfang 2023 umge-
setzt werden miissen. Das klingt zwar
sehr uberschaubar, nimmt die Unter-
nehmen aber trotzdem bereits jetzt
in die Pflicht, sich mit dem gesamten
Rollout-Prozess auseinanderzusetzen.
SchlieBlich sind nicht nur die Gerite zu
installieren, sondern der gesamte da-
hinterliegende Prozess muss mit dem
ersten Zahlertausch laufen.

Nochmals zurtick zu den Zielen und den
unterschiedlichen Aspekten des Rollouts.
Istdas jetzt umzusetzende System zu kom-
plex geworden?

Goette: Ja, viel zu komplex und damit
auch zu teuer. Deshalb ist der Gesetz-
geber gefordert und muss ganz klar
festlegen, was er mit dem Rollout in-
telligenter Messsysteme erreichen will:
Will er es zur Steuerung der Lasten und
der Einspeiser einsetzen? Dannmusser
dafiir sorgen, dass die CLS-Schaltboxen
zettifiziert werden und auf den Markt
kommen. Den zusitzlichen Aufwand
flir das Kundeninterface bendtigen
wir dann jedoch nicht. Will er dagegen
den Verbraucherschutz stirken und die

Thomas Goette:

Das eigentliche
Dilemma beim Smart-
Meter-Rollout ist, dass
das Ziel von der
Politik - beginnend
schon mit der Kosten-
Nutzen-Analyse aus
dem Jahr 2013 - nicht
klar definiert ist.

Energieeffizienz durch mehr Transpa-
renz steigern, dann muss er dafiir sor-
gen, dass zeitgemdRe Visualisierungs-
lésungen — die ja am Markt vorhanden
sind — zum Einsatz kommen. Auf den
Punkt gebracht stellt sich die aktuelle
Situation jedoch wie folgt dar: Die Hard-
ware ist teurer als bisher und die Lauf-
zeit ist geringer, der Kunde kann nichts
damit anfangen, fiir den Netzbetreiber
ergibt sich ebenfalls kein Mehrwert,
er ist aber verpflichtet, das System zu
installieren. Die Folge: Der Netzbetrei-
ber tut alles, um die glinstigste Ldsung
einzubauen —womit wir wieder bei der
bereits erwdahnten rudimentaren Trudi-
Losung sind. Das Fazit lautet also: Der
Gesetzgeber muss sich klar dazu be-
kennen, was er mit dem Smart-Meter-
Rollout bezwecken will und dafiir dann
auch konsequent die notwendigen Vor-
gaben beschlieRen. Ansonsten werden
die Netzbetreiber — und das ist durch-
aus verstandlich —nur das absolut not-
wendige machen und der gut gemein-
te Ansatz des Verbraucher- und somit
auch des Klimaschutzes bleibt auf der

Strecke.

Stichwort Visualisierung. Greenpocket bie-
tet hierfiir — und dies unabhdngig vom
Smart-Meter-Rollout — innovative Losun-
gen an. Wie sind Sie hier aufgestellt?

Goette: Zum einen bekommen wir na-
tiirlich auch Auftrdge im Rahmen des
Pflicht-Rollouts. Hier konnen wir uns
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immer haufiger in den Ausschreibun-
gen durchsetzen. Auch wenn wir uns
mehr erhofft haben, profitieren wir als
Unternehmen also durchaus vom Roll-
out intelligenter Messsysteme. Dane-
ben haben wir andere Treiber, die daftr
sorgen, dass unsere Visualisierungslo-
sungen starker in den Fokus ricken. Ein
Beispiel ist das Thema Environmental
Sacial Governance. Ein Teil der Betrach-
tung ist dabei der Energieverbrauch,
der detailliert erfasst und dokumentiert
werden muss. Hierfir bieten wir sehr
flexible Losungen — eine Art Schweizer
Taschenmesser — fiir die unterschied-
lichen Branchen, denn die Wohnungs-
wirtschaft hat zum Beispiel ganz andere
Anforderungen als ein Industrieunter-
nehmen, ein Filialist oder eine kommu-
nale Liegenschaft. Ein weiterer Treiber
fiir unser Geschaft ist das Thema Klima-
neutralitit. Immer mehr Unternehmen
verkiinden, bis wann sie klimaneutral
sein wollen. Auch hier gilt: Wie soll ein
Unternehmen dies ohne ein effizientes
Energiemanagement- und Visualisie-
rungssystem nachweisen kénnen? Dies
fiithrt zurzeit viele Kunden zu uns, denn
die gesetzlichen Vorgaben steigen, wie
auch das novellierte Klimaschutzge-
setz zeigt. Aber auch hier finde ich es
bezeichnend, dass beim Klimaschutz-
gesetz keine direkte Verbindung zum
Smart-Meter-Rollout vorgenommen
wurde. In diesem Gesetz wurden klare
Ziele und zeitliche Fristen definiert, die
dokumentiert und nachgewiesen wer-
den milssen. Warum hat man also nicht
die Chance ergriffen, dafiir die mth-
sam entwickelte und jetzt endlich am

Markt vorhandene Infrastruktur des in-
telligenten Messsystems vorzuschrei-
ben? Einen weiterer, immer wichtiger
werdender Treiber ist das Zusammen-
wachsen der Bereiche Metering und
Submetering. Hier hat der Gesetzgeber
ein sehr sinnvolles Konstrukt geschaf-
fen: Die Maglichkeit, {iber das Gateway
auch Messdienstleistungen einzubezie-
hen, und die Vorgabe, monatlich eine
Verbrauchsinformation liber den Heiz-
energieverbrauch fiir Mieter ab Anfang
2022 anbieten zu mussen, hat zu einer
zunehmenden Digitalisierung im Lie-
genschaftbereich gefiihrt. Das schone
dabei: Es entsteht an ganz vielen Stellen
Inmovation, denn notwendig ist dafiir
eine Kombination aus Mieterportal, in
dem zum Beispiel Verbriuche von Heiz-
kostenverteilern und Warmemengen-
zihlern analysiert werden, und Verwal-
terportal, in dem das Wohnungsunter-
nehmen die Mieterdaten managt und
zum Beispiel Adressanderungen vor-
nehmen kann. Fiir uns ist das eine sehr
spannende Entwicklung, da wir beide
Produktlinien anbieten und an der Kom-
bination in einer einzigen Plattform be-
reits arbeiten.

Mit welchen Kunden arbeiten Sie hier zu-
sammen — eher mit Unternehmen der
Wohnungswirtschaft oder entdecken auch
Stadtwerke dieses neue Geschiftsfeld?

Goette: Nachgefragt wird diese Lésun-
gen tatsachlich von Stadtwerken, von
Messdienstleistern und von der Woh-
nungswirtschaft gleichermalen. Wir
reden also mit allen drei Playern in die-
sem Bereich. Allerdings sind wir und

auch unsere Kunden selbst erst noch in
der Vorbereitungsphase, sodass wir erst
im ersten Quartal 2022 mit einer ent-
sprechenden Software im Markt sein
werden. Ich bin jedoch davon iber-
zeugt, dass dies fiir uns ein Wachstums-
markt wird.

Was wiinschen Sie sich von der netien Bun-
desregierung?

Goette: Ich wilnsche mir, und das wiin-
schen sich sicherlich auch viele Netzbe-
treiber und viele andere Player in diesem
Geschaftsbereich, dass die neue Bundes-
regierung endlich fir Klarheit sorgt und
einen stringenten Zeitplan mit straffen
Meilensteinen fiir den flachendecken-
den Rollout intelligenter Messsysteme
vorgibt. Auch wiinsche ich mir, dass in
Deutschland viel mehr auf die Chancen
der Digitalisierung gesetzt wird. Daten-
sparsamkeit ist hier nicht der richtige
Inmovationstreiber. Denn wenn die In-
frastruktur flr die Erthebung wichtiger
Daten erst einmal vorhanden ist, dann
wird es genug innovative Unternehmen
geben, die daraus neue, innovative Ge-
schiftsmodelle entwickeln. Am Ende
wird daraus mehr Innovation und mehr
Service fiir den Kunden entstehen. Die
Netzbetreiber missen also einen klaren
Rahmen bekommen, sodass sie genau
wissen, was sie tun miussen. Dass wir
haufig zu héren bekommen »Abwarten
ist im Smart Metering die beste Optione,
muss aufhoren.

Martin Heinrichs

>> info@greenpocket.de
>> www.greenpocket.com
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