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SLACKBOX

Reduzierte Sonderkonzessionsabgaben Oft fehlen Unternehmen noch die
technischen Voraussetzungen, um Kosten zu sparen. Der Aufwand, um die
Abgabe zu ermitteln, ist hoch. Greenpocket hat hier eine Losung entwickelt

Stephanie Gust, Miinchen

enaue Lastganginformationen
sind fiir viele Energieversorger
und ihre Kunden noch eine
Blackbox. Haufig ist der manu-
elle Aufwand auf Seiten der
Energieversorger zu hoch und
die Zeit zu knapp, um jeden Kunden einzeln
betrachten zu kénnen. Mégliche Einspar-
potenziale bei den Energienebenkosten
bleiben oft unentdeckt. Softwarespezialist
Greenpocket hat dazu ein spezielles Fea-
ture entwickelt, das die Lastgdnge der Kun-
den tibergreifend analysiert und das Poten-
zial fir reduzierte Konzessionsabgaben bei
Kunden automatisiert ermitteln soll.

Ein Jahresverbrauch uiber 30000 kWh
und Lastspitzen tiber 30 kW in mindestens
zwei Monaten sind entscheidend fiir die
Berechnung der Sonderkonzessionsabga-
ben fiir Unternehmen. Wihrend sich grofie
Industrie- und Handelsunternehmen
durch ihren jéhrlichen Verbrauch von {iber
100000 kWh automatisch fir die reduzier-
ten Abgaben qualifizieren, kénnen auch
Kunden zwischen 30000 und 100000 kWh
Verbrauch die Konzessionsabgaben merk-
lich reduzieren. Bei vielen Endkunden fehlt
es jedoch an der technischen Grundvoraus-
setzung eines intelligenten Messsystems,
um die reduzierten Abgaben zu erhalten.

L ASTGANGDATEN: MEHR
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Zudem ist die Ermittlung des Potenzials zur
reduzierten Abgabe flir die Versorger mit
hohem manuellem Aufwand verbunden,
da Lastgdnge meist nur einzeln und han-
disch in Excel untersucht werden. Es fehlt
eine Ubergreifende automatische Analyse,
die nach bestimmten Kriterien screent und
Auskiinfte tiber die Kunden gibt.

Neu gewonnene Vertriebspotenziale
nutzen

Energiemanagement-Losungen etablieren
sich zunehmend bei Energieversorgern zur
Pflichterfiillung, kénnen aber auch genutzt
werden, um mehr iiber Endkunden und
ihren Energieverbrauch zu erfahren. Neben
Endkundenstammadaten lassen sich stand-
ort- und zeitspezifisch genaue Informa-
tionen zum Energieverbrauch oder zur
Erzeugung finden und umfassende Ana-
lysen durchftihren. Im Rahmen der Digita-
lisierung ergeben sich zudem immer wie-
der innovative Features, um Prozesse auf
Seiten des Energieversorgers zu automati-
sieren.

»Wir von Greenpocket haben das Prob-
lem des manuellen Aufwands zur Ermitt-
lung der reduzierten Konzessionsabgabe
zum Anlass genommen, um im Austausch
mit unseren Kunden hier ein Feature zu
entwickelne, erkldart Thomas Goette, CEO
von Greenpocket.
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Alles im Blick Mit der Energiemanagement-Software werden Lastspitzen dber 30kW und die damit erzielte Einsparung der

Konzessionsabgabe direkt ersichtlich.

Da Versorger zum Rollout der intelligenten
Messsysteme verpflichtet sind, kénnen sie
und vor allem wettbewerbliche Messstel-
lenbetreiber diese Extra-Kosteneinsparung
als Argument nutzen, um Endkunden auf
die Vorteile der Gerate aufmerksam zu ma-
chen und so die erhéhten Kosten zu recht-
fertigen.

So verbessere sich die Akzeptanz fiir den
Verbau der Messsysteme und der Rollout
werde vorangetrieben. Dartiber hinaus be-
stehe fiir Versorger das Potenzial zur erhoh-
ten Kundenbindung und Differenzierung
vom Wettbewerb: Der Vertrieb kann Cross-
Selling-Moglichkeiten nutzen und dem
Endkunden individuelle Zusatz-Services
anbieten. Sobald ein intelligentes Messsys-
tem eingebaut ist, kann der Account Mana-
ger auf der Versorgerseite {ibergreifend er-
kennen, bei welchen Endkunden mit
30000 bis 100000 kWh Jahresverbrauch

das Potenzial zur reduzierten Sonderkon-
zessionsabgabe besteht und darauf hinwei-
sen. »Fur Endkunden lohnt sich der Verbau
eines intelligenten Messsystems dann dop-
pelt, weil er neben enormen Einsparungen
bei den Energienebenkosten auch ein
transparentes Energiemanagement er-
hilt«, so Goette. Das heifdt, er erhilt genaue
Informationen zu Verbrauchen und kann
durch umfangreiche Analysen weitere Ein-
sparpotenziale aufdecken, um langfristig
Energie und Ressourcen zu sparen.

Zur Entwicklung der Losung ist Green-
pocket nach eigenen Angaben tief in die
Materie eingetaucht: Datenschutzkon-
form habe man die Datenbank der Ene’t
GmbH eingebunden, um eine genaue Ad-
ressauflosung umzusetzen. Uber die Da-
tenbankanbindung sei es einerseits mog-
lich, tagesaktuelle Marktdaten in der
Plattform abzurufen. Andererseits erhal-
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te man auf den Anwendungsfall bezogene
Daten, wie die Hohe der Konzessionsab-
gabe sowie die Bezeichnung der Netze
und die Adresse des Netzbetreibers. Mit
den Ene't-Daten, gepaart mit den bereits
vorhandenen Lastgangdaten, sei die Soft:
ware nun in der Lage, Gibergreifend Last-
gange auf die Potenziale fiir den Energie-
vertrieb zu analysieren.

Fazit

Die Automatisierung spart laut Greenpo-
cket Transaktionskosten und Ressourcen.
Zudem bringe sie Licht ins Dunkel der
Blackbox-Lastganginformationen. Mit den
neuen Zéhlern sollen sich neben niedrige-
ren Nebenkosten fiir die Unternehmen
auch ein effizientes Energiemanagement
ergeben, das langfristig zu einem nachhal-
tigeren Einsatz von Ressourcen fithrt.




