KONCEPTET DAR ALLA VINNER!

¢ Idrottsrabatten producerar och erbjuder foreningar riktigt innehallsrika haften till forsaljning
¢ Foreningar/lag saljer haften och far intakter pa aktiviteten
¢ Erbjudandena leder till 6kad handel, nya kunder och lojalitet hos lokala samarbetspartners

¢ Anvandaren stottar sin forening/lag och sparar samtidigt pengar

Darfor ar er insats jatteviktig, dels for er egen del, dels for langsiktigheten i projektet. Vill ni kunna
ha Idrottsrabatten som en langsiktig inkomstkalla ar det viktigt att haftena saljs och anvands. Nedan
kommer darfor nagra bra tips till er for att fa fart pa forsaljningen.

TIPS FOR OKAD FORSALJNING

¢ Engagera sd manga som mojligt i klubben att sélja. Redan nar 50 medlemmar séljer 4 haften
vardera ger det minst 10 000:- till klubben!

e Skapa ett gemensamt mal att stréva efter. Till exempel tréningslager, en resa, en avslutning, ett
cupdeltagande. Det ar |attare att engagera dina klubbkamrater da.

¢ Ha kontroll pa de som séljer Idrottsrabatten, anvand saljprotokollet. Ring dem regelbundet och
uppmuntra!

o Kop ett eller fler haften sjalv. Det ar viktigt ur trovardighetssynpunkt att alla som saljer i klubben

ocksa sjalva har kopt Idrottsrabatten. Pa detta satt far de en bra produktkdnnedom och vet vad
de talar om.

¢ Visa hur snabbt man kan tjana tillbaka haftets inkdpspris med hjélp av bara ett eller tva
erbjudanden. I varje hafte ingar dessutom en digital vardekod som innebar att man far tillgang
till alla erbjudanden i sin mobil.

¢ Anvand alltid argumentet "Du stddjer dessutom féreningen/klubben!”, till de som ar intresserade
av haftet.

e Anvand alla tankbara foretagskontakter. Presentera haftet for foretag och foresla att de koper
haftet som julklapp till anstallda och kunder. Foretag kan dessutom dra av momsen fran
inkdpspriset.

e Ta upp forbestaliningar nagra veckor innan slappdatum. Lagg ut bestallningslistor pa
arbetsplatser, foretag m.m. Kontakta oss sa skickar vi en lista pa butiker och erbjudanden. Detta
leder till en fast kundkrets.

¢ Baka in Idrottsrabatten i medlemsavgiften for stodmedlemmar. Da far dessutom medlemmarna
nagot extra for att stodja er férening.

DE FYRA MEST FRAMGANGSRIKA SATTEN ATT SALJA PA:

1. skicka ut tre haften per medlem i kuvert och bifoga inbetalningskort.
Kommunicera detta fore utskicket och meddela att traningsavgifterna hojts med
300:-, men att det da ingar tre Idrottsrabatten.

2. Salj haften pa arrangemang dar manniskor samlas.

3. Gor en aktivitetskvall. Kalla till en traff i klubbstugan. Dela ut kartor éver omraden,
sprid medlemmarna och ga gemensamt ut och salj haften i cirka tva timmar. Inte
mer. Atersamlas darefter och bjud pa korv, hamburgare eller liknande.

4. Anvinda sociala medier i er forsaljning.

Till sist, ett satt som garanterat inte fungerar:
Att 1ata haftena sta pa kansliet. Maila till ledare att de kan komma och hamta dem om de vill. Ingen,
eller valdigt fa, gor det. Det galler att vara aktiv och sjalv sprida ut konceptet.

LYCKA TILL!

‘ IDROTTSRABATTEN



